Бизнес – проект
«Мое собственное дело».

Резюме. Я, Кучукбаев Эмиль, учащийся 6 класса Березниковской СОШ, проживаю в д. Ишимово, тел.: 59-3-97
Проблема. Приусадебный участок нашей семьи  более 30 соток.

Каждое лето помогаю родителям ухаживать за посадками. Мне нравится заниматься этой работой. Летом понял, что у меня нет знаний по культуре земледелия. Я в гостях у Батыркаевых в Усть-Тунторе, позавидовал их умению работать на земле.
Цель. Изучать науку об успешном земледелии.

Описание моего дела. 


На нескольких занятиях по технологии Миттлайдера я впервые узнал об экофакторах земледелия. Решил применить их на практике. Весною посадил с учетом новой технологии земледелия морковь 3-х сортов, лук, чеснок, картофель, редьки на 50 кв.м. 


В течение лета – 2006 я ухаживал за посадками. Урожайность моих посадок выше тех, которые посадили мои родители. Я вырастил урожай в переводе на деньги примерно на 1790 рублей. Часть урожая я продал на сумму 790 рублей. Для себя я сделал вывод, что занимаясь земледелием с любовью и наукой, можно выращивать урожай и нам, школьникам в школьные каникулы. Своим опытом я поделился конференцией (см. прил.), получать прибыль для своих школьных нужд.


В этом 2006 – 2007 году я продолжу заниматься овощеводством. Выполню программу обучения, предложенную школой. Особое внимание методу Миттлайдера. Засажу 3 сотки. Эти сотки в нашем огороде будут называться бизнес – сотками. Я уже посадил чеснок на 4 кв.м. Остальную площадь засажу луком, потому что в этом году на рынке сбыта (во время осенней ярмарки) пользовался спросом лук, чеснок, а морковь (108 кг) я пока не реализовал. Думаю, что в 2007 году будет спрос на лук и чеснок. Лук можно сбывать зеленью, в июне во время сбора урожая – лук дороже.


Итак, я планирую посадить 2 сотки лука – севка, 1 сотку – семейного лука. 

Перечень подготовительных работ:
· В конце апреля я спланирую грядки по Миттлайдеру и обработаю их плоскорезном Фокина.

· В начале мая на 9м узких грядках посередине я посажу лук для продажи зеленью (на 24 грядках, 24 ряда по 9 м., расход лука на зелень 10 кг*20 руб=200 руб).

· В середине мая я посажу лук с целью выращивания луковицы.

· Обеспечу до конца июня уход за луком.

· Реализовать лук начну сразу, пока он в цене.

· Сразу же на освободившуюся площадь посажу нестандартный лук на зелень, чтобы реализовать его в сентябре.

Предполагаемые расходы.
Я изучил таблицы (см. приложение): на грядку в 9 метров у меня расходуется     на 2 ряда 60 штук лука севка; в 1 кг их 250 штук.

24 грядки * 160 шт. = 3840 шт.

3840 шт. : 250 шт. (в 1 кг) = 15 кг.

Необходимо закупить лука – севка 15 кг по оптовой цене – 50 руб. Мои расходы на семена лука – севка будут 750 рублей. Запас лука на зелень есть у бабушки. Необходимо купить плоскорезы Фокина. Думаю, что запросить как грант – 300 рублей.


Предполагаемый доход.

По таблице я подсчитал, что смогу получить урожай луковиц лука – севка с 3 соток до 500 кг, реализую по 15 рублей, получаю 7500 рублей, доход с зелени до 1000 рублей. Общий доход 8500 рублей.


Предполагаемая прибыль.

8500 руб – 750 руб (семена), семян на будущее – 750 руб = прибыль 7000 рублей.


Мой волонтерский труд обозначается (40 часов из расчета по 4 часа в неделю * 4 в мес. * 5 месяцев).


Риски. Лук любит умеренную погоду. Если будет жарко, то буду поливать его. Если будет сырое лето, то сделаю глубокие борозды.


Прибыль использую для установки Интернета, приобретение дисков, мультимедиауроков на журналы по огородничеству, подарки родителям, бабушкам и дедушке и дальнейшее развитие своего дела с их помощью.

Бизнес- план составил Кучукбаев Эмиль.

Консультировала Кучукбаева Г.М., учитель технологии.

Дата: 15 ноября 2006 года
На районный конкурс социально-экономических идей 

«Если бы я был Главою…»






            Работу выполнил 






        Заитов Руслан Маратович,







  учащийся 7 класса Березниковской СОШ

Я выдвигаюсь на пост Главы поселения. В моей предвыборной программе большое внимание будет уделено развитию на селе семейного бизнеса. Как пример, разработал бизнес-идею «Ремесленная мастерская в сельской усадьбе».
Бизнес - идея
«Ремесленная мастерская в сельской усадьбе»
Резюме. Я, Заитов Руслан Маратович, 1993 года рождения, учащийся 7 класса Березниковской СОШ, решил участвовать в конкурсе бизнес – идей «Если бы я был Главою…».
Описание ситуации.

Наша семья Заитовых из 4-х человек – мама, папа, 2 сына. Статус семьи – малообеспеченные. Необходимы средства для достойного жизнеобеспечения.

Предпосылки для успешной реализации бизнес – плана: есть желание, имеется поддержка отца, имеется первоначальный капитал (обсудили на семейном совете)

1. помещение;

2. верстаки для проведения столярных работ;

3. учебники по теме «Деревянный дизайн», чертежи;

4. средства на оплату электроэнергии (до 500 рублей в месяц);

5. средства на приобретение пиломатериала (до 2000 рублей);

6. средства на приобретение некоторых столярных инструментов (до 2000 рублей);

7. средства на выписку журнала «Дом и интерьер» годовая стоимость 459,63 руб., индекс 99106. 
Проблема.  Культура организации ремесленной мастерской  требует по теме «Деревянный дизайн в сельской усадьбе» и современных инструментов. Комплект таких инструментов стоит самое малое 5000 рублей. Этот комплект инструментов будет использоваться мною как:

· набор образцовых инструментов для деревенских мальчишек и их отцов (своеобразная реклама для покупки);
· с этими инструментами я освою столярное дело, оказывая услуги населению.
Планируемые услуги населению и их расценки: 
· изготовление наличников от 60 до 100 руб.
· ремонт оконных рам от 100 до 200 руб.

· изготовление оконных рам от 150 до 250 руб.
· застекление рам от 50 до 100 руб.
Расходы на организацию дела:

· обеспечение техники безопасности в мастерской – 1000 руб (собств. средства); 

· ремонт и установка верстаков для столярных работ – 500 руб. (собств. средства);
· приобретение пиломатериала – 2000 руб (собств. средства);
· приобретение столярных инструментов – образцов (собств. средства для изготовления и обработки деревянных изделий).
      Расходы делим на годичную окупаемость: 8500 : 12 = 690 р. Результат зависит от моей предприимчивости.
Предполагаемый доход за 3 месяца – 11000 руб.
      Заказы:

· Наличники 500 руб * 10 шт. = 500 руб.
· Ремонт рам 100 руб * 10 шт. =2500 руб.

· Изготовление рам 250 * 10 шт. =2500 руб.

· Застекление рам 50 руб * 10 шт. =500 руб.

· Резьба по дереву =2000 руб.

Предполагаемая прибыль за год около 30000 руб. 
Оценка проекта психологом Илькаевой О.Р.: «Только дело формирует и развивает личность. Это дело соответствует психологии подростка. Просматривается в бизнес – плане деловая отцовская забота о сыне». 
Технику безопасности обеспечивает отец, Заитов Марат, специалист – электрик, имеющий среднее техническое образование. 
Консультировал бизнес – идею отец Заитов Марат Шайхизянович. 

На муниципальный конкурс бизнес – планов

«Как заработать миллион»

Направление:      Организация экологически 

                                чистых производств

Название:            Мои бизнес – сотки

                                                Автор: Кучукбаев Эмиль,

                                                                          учащийся 6 класса

                                                                          Березниковской СОШ

                                                                          Бардымского района

                                                                          Пермского края

                                                           Консультант: Кучукбаева Г.М.,

                                                                                 учитель технологии.

2006 год

На муниципальный конкурс бизнес – планов

«Как заработать миллион»

Направление:      Оказание услуг

                            населению
Название:           Ремесленная мастерская

                          в сельской усадьбе
                                                Автор: Заитов Руслан,

                                                                          учащийся 7 класса

                                                                          Березниковской СОШ

                                                                          Бардымского района

                                                                          Пермского края

                                                           Консультант: Илькаев Р.Х.,

                                                                                 учитель технологии.

2006 год

На муниципальный конкурс бизнес – планов

«Как заработать миллион»

Направление:      Природоохранная

                           технология 

Название:           Природоохранная акция

                          «Рябиновая роща»
                                                Авторы: Илькаева Регина,

                                                                             Мазеина Эльвина,
                                                                             Амиров Ришат,

                                                                             учащиеся 7 класса

                                                                             Березниковской СОШ

                                                                             Бардымского района

                                                                             Пермского края

                                                           Консультант: Илькаева Р.С.,

                                                                                     учитель биологии

                                                                                     и химии

2006 год

На муниципальный конкурс бизнес – планов

«Как заработать миллион»

Направление:      Организация экологически
                           чистых производств
Название:           Круглогодичное выращивание
                          растений
                                                Автор: Акманаева Физалия,

                                                                          учащаяся 11 класса

                                                                          Березниковской СОШ

                                                                          Бардымского района

                                                                          Пермского края

                                                           Консультант: Акманаева Г.Н.,

                                                                          педагог по образованию
                                                                          домохозяйка

2006 год

На районный конкурс «Если бы я был главою …»

Работа выполнена творческой 

                                              группой в составе:

                                            Балтаевой Ляйсан

                                         Усаевой Руфины.

             Мы, учащиеся 8б класса, организовали выборы Главы Березниковского поселения. ею стало Балтаева Ляйсан, а ее заместителем Усаева Руфина. Они и будут помогать реализовывать наш Бизнес- план «Служба бытовых услуг». 
Бизнес – план

«Служба бытовых услуг».

Описание ситуации. У всех нас есть дедушки и бабушки. Мы знаем, что им нужна постоянная помощь и внимание. Но рядом с ними живут престарелые люди, которым тоже нужна помощь по хозяйственным делам. А рядом нет близких, а помощи от посторонних людей они принимать стесняются. 

Наша «Служба бытовых услуг» намерена со всей ответственностью оказывать бытовые услуги престарелым людям. Стоят вопросы: «Какими эти услуги будут? – Платными? Бесплатными? Или за льготную плату, как принято в цивилизованном бизнесе?» Решили бытовые услуги оказывать по льготному тарифу. Это не поставит заказчиков в неудобную ситуацию, избавит от лишних дум, как и чем угостить, а со стороны работающих в «Службе бытовых услуг» избежать безответственности.

Модель службы будет такой:

	«Служба бытовых услуг»



	Отделы




	«Снегоубор-
щики» (зимой)
	
	«Дровоколы»
	
	«Чистюли»
	
	«Земле-дельцы»
	
	«Плотники-
дизайнеры»


Звонки заказчиков будут поступать на пульт управляющего. Он принимает заказ, оформляет его в «Книге заказов»,  записывает ФИО заказчика, адрес, телефон, выписывает стандартный договор с заказчиком на оказание услуг, обговаривает количество часов занятости и льготную оплату услуги, обговаривает время выполнения заказа. Управляющая связывается с организаторами нужного отдела, дает команду о выполнении услуги, утром на разнарядке выдает оформленные документы (с возвратным корешком), на следующее утро принимает отчет о проделанной работе, обязательно звонит заказчику узнать о качестве выполненной услуги. Управляющему совету необходимы будут средства на развитие дела. На Совете управляющих решили, что их доходов 30% идет в кассу управления службы, 70% - зарплата исполнителям заказа. 

Виды бытовых услуг и их стоимость:

· Уборка снега (не менее 20 руб. за час);
· Расколка (не менее 50 руб. за куб.м.) и укладка дров (не менее 20 руб. за час);
· Влажная уборка помещений, мытье полов, стен, потолков (не менее 25 руб. за час);
· Ремонт изгородей, уборка мусора, вывоз органики, дизайнерские работы в благоустройстве усадьбы (не менее 25 руб. за час);
· Работа в саду – огороде: возделывание земли по методу Миттлайдера, посадка овощных культур, уход за посадками (прополках, окучивание капусты, картофеля и т.д., не менее 25 руб. за час).

Предполагаемые доходы.

О доходах говорить сложно, потому что заказы не будут массовыми, но они будут необходимыми. Все зависит от качества выполнения бытовых услуг (культура общения, качество выполнения заказа, от общественного мнения). На раскручивание дела понадобится не менее 3 месяцев.


Предполагаемые расходы.
Первые расходы – это рекламирование «Службы»… Будет необходима бумага для листовок в дома престарелых. Первые листовки-рекламы выполнятся за счет школы, спонсоров, депутатов, средств родителей.

         Инструменты, моющие средства, выполнение услуг будут от заказчика, а вот огородные инструменты необходимо закупить. Отдел «Земледельцев» работает по технологии Миттлайдера. Грант запрашивается на сумму 2000 рублей для приобретения 5 комплектов плоскорезов Фокина. Стоимость одного уже стала 400 рублей. (Комплект – это два инструмента с большим и малым лезвиями и книгой – инструкцией «К земле с любовью…». Использование плоскорезов Фокина будет своеобразной рекламой по привлечению населения к новым технологиям земледелия. Инструмент удобен для обработки земли, особенно для престарелых.

         Предполагаемая прибыль.

Самая главная прибыль для учащихся – научения  их цивилизационной, благотворительности по оказанию льготных услуг. А как престарелые отнесутся к таким услугам? Если в течение месяца им придется потратиться на сумму 100 рублей (в среднем), то в году 1200 рублей. Если пенсионер получает в среднем 3000 рублей в месяц, то 100 рублей это 3,33% от пенсии. Зато от скольких проблем будет избавлен престарелый!!!

         Кроме всего, общение престарелых со «Службой»… помогут украсить и дни одиночества! И письмо помогут написать, и газету купить, и весточки добрые принесут. А для мальчишек и девчонок – миллион добрых слов!!!


Перспектива.
Эта «Служба» не акция «Миллион добрых слов», это постоянное творческое дело учащихся 8б класса. У «Службы бытовых услуг» просматривается будущее 8 кл     

9 кл 
10 кл. 
11 кл.
, передача традиций  5 кл.
6 кл.
7 кл.


8 кл. и т.д. Она необходима!!! В такое время мы живем… Во главе дела надежный классный руководитель Сакаева А.М., имеющая опыт реализации проектов. 

         Рядом с этим проектом разовьются другие проекты:  «Ремесленная мастерская в сельской усадьбе» Заитова Руслана, поступят заказы от организаторов проекта «Рябиновая роща» на приобретение неженских рябинок, от проекта «Круглогодичное выращивание растений» заказы на зеленую продукцию. Образцом организации огорода по новым технологиям будет проект «Бизнес - сотки по Митлайдеру» (как учебный центр по уходу за огородом).

На муниципальный конкурс бизнес – планов

«Как заработать миллион»

Направление:      Оказание услуг

                            населению
Название:           Служба бытовых услуг

                                      Организаторы: Абдалова Джулия,

                                                                             Балтаева Ляйсан,

                                                                             Массаров Денис,

                                                                             Усаева Руфина,

                                                                             Хасанова Гульназ,

                                                                             учащиеся 8б класса

                                                                             Березниковской СОШ

                                                                             Бардымского района

                                                                             Пермского края

                                                   Консультант: Сакаева А.М.,

                                                                             кл. руководитель

2006 год

