Я Аксёнов Саша. Учусь в 1ё классе.
Во время зимних каникул, когда мама работала, я отдыхал у бабушки. Смотрел телевизор, занимался на шведской стенке…

Так получилось. Что однажды  я не удержался на кольцах и упал. В результате я лишился 4 постоянных зубов. Теперь, когда я стал больше читать и смотреть телевизор, моё внимание стали привлекать книги о здоровье зубов и рекламы, где говорилось о том, что зубная паста укрепляет зубы.

Меня заинтересовала эта тема. Я прочитал много книг и решил исследовать: «Правду ли говорит реклама?» Ведь все родители говорят каждый день : «Чисти зубы!» По телевизору ежечасно показывают людей с белоснежной улыбкой, растворяют ракушки и скорлупу, говорят то о 12, то о 24 полезных свойствах зубной пасты и обязательно о том, что зубная паста укрепляет эмаль зубов.

Я решил сделать один из таких опытов дома. Я взял 2 яйца. Одно тщательно намазал рекламируемой пастой и положил на 2 недели укрепляться. Другое лежало необработанным. Затем, не убирая пасту, я положил эти яйца в банки с уксусом на 1 неделю. Потом предполагалось уронить их с одинаковой высоты.

В школе в это время мы провели опрос моих ровесников: «Верят ли они рекламе, которая говорит о том, что зубы от зубной пасты становятся крепче, и яйцо, обработанное пастой, не разобьется?» Интересно, что большая часть участников опроса не верят рекламе.
Несколько позже мы провели другой эксперимент. На уроках труда все дети делают поделки в стиле оригами. Сделали и мы вместе с ребятами 5 класса журавликов и красочную рекламу о продаже. В ней говорилось о скидках, дешевизне и несуществующих свойствах журавлика приносить счастье, получать пятёрки… Продавать должны были после уроков в нашем кабинете. 

Что в результате? 

· К нам стали заходить дети задолго до назначенного времени.

· Все журавлики были проданы за 8 минут.

· Купить таких журавликов желали даже взрослые.

· Было очень много желающих купить сувенир и среди моих одноклассников, которые сами их делали и знали об эксперименте.

· Многие, купив журавлика, отдавали его обратно продавцу.

Было очень интересно. Мне всё больше не терпелось проверить опыт с яйцом. И вот пришло время.

Я взял яйцо. Которое обработали зубной пастой, и уронил его с высоты 20 сантиметров… Оно разбилось, и белок стал вытекать на салфетку.

Затем я взял яйцо. Которое не обрабатывали зубной пастой, и уронил его также с высоты 20 сантиметров. Скорлупа…только слегка треснула. Результат был неожиданным для всех. Как же так: мы знаем, что реклама говорит неправду, но верим ей?
Да, реклама умело привлекает внимание к товару, вызывает интерес, желание купить. Но всегда преувеличивает некоторые свойства товара или выделяет только желаемое, умалчивая о другом. В этом я убедился сам.

Я не верю рекламе. Всё, что рассказывается в рекламных роликах, я теперь буду перепроверять.

Но зубы я буду чистить, потому что в том, что зубная паста удаляет запах изо рта. Я убедился давно, а о том, убивает ли паста микробы, я проверю на следующих опытах.

Мне захотелось рассказать о моих экспериментах всем, так как считаю, что это интересно и поучительно. А ещё я хочу показать, как интересно самому раскрывать неизвестное.

Ведь загадки есть даже в прописных истинах.
