Тема: «Предпринимательство в России: проблемы и достижения»

Автор работы: Конопля Любовь Владимировна

Место выполнения работы: МОУ «Гимназия», 10 класс,  г. Гай Оренбургская область

Руководитель: Абдрашитова М.А., учитель истории высшей категории

2009г.

План

Введение

            1. Понятие предпринимательской деятельности……….……………….………......4
            2.  Риски предпринимательства…………………………………………….………...6

            3. Характеристика успешного предпринимателя……...…………………….……...8

            4. Развитие предпринимательства в г. Гае…...………………………………….…..9

            5. Модель создания предпринимательского общества………………………….....12

            6. Исследовательская часть: «Предпринимательство–залог успеха!?»…………...14
    Заключение……..………………………………………………………….……………………15
    Литература…………………….....……………………………………………………………..16
    Приложение……..………………...……………………………………………………………17 

Введение

Рыночные отношения в России породили у многих граждан естественное стремление иметь «свое дело», с помощью которого они стремятся приумножить свою собственность. В сознании многих, если не большинства жителей современной России, предпринимательство увязывает с представлением о капиталистических странах. Люди полагают, что предпринимательство пришло в Россию в связи со становлением в ней рыночной экономики, а главным поставщиком предпринимательства являются Соединенные Штаты Америки. О том, что предпринимательство существовал в России с давних времен известно только тем, кто добросовестно изучал историю. А история неоспоримо свидетельствует, что  в России предпринимательство постсоветского периода не зарождается, а возрождается. Предпринимательство зародилось еще в Киевской Руси в своей торговой форме и в виде промыслов – звероловства и бортничества (лесное пчеловодство). Русские купцы были первыми массовыми представителями российского предпринимательства, прославившими его не только внутри страны. Но и в международном масштабе. Татарское иго нанесло страшный удар по российскому предпринимательству. С XVI века в Московской Руси начинается расцвет торгово-промышленного предпринимательства, подкрепляемого столичным купечеством. Зарождаются поколения предпринимателей. Первым из них считают род Строгановых, ставших крупнейши​ми купцами и промышленниками в период с XVI по ХХ век. 

Несомненно, что эпоха Петра послужила мощным импуль​сом развития предпринимательства в России. Дальнейший подъем предпринимательства в России связан с высвобождением от пут, которыми связывало его крепостничество, и проведением земской реформы. С этого периода зарождается российское капиталистическое предпринимательство, увязанное с купечеством. Наиболее массовыми группами предпринимателей становятся богатые крестьяне, ремесленники, торговцы. К началу XX века предпринимательством в России занималось примерно 5 миллионов человек. В сельском хозяйстве благодаря столыпинской реформе были созданы предпосылки крестьянского предпринимательства, которое, однако, не достигло уровня фермерства. Естественно, что царизм, дворянство, помещичий уклад в деревне, консервативная, бюрократическая система и заселение чиновников сдерживали рассвет предпринимательства в России. Но самый жестокий, непоправимый удар российскому предпринимательству нанесла октябрьская революция 1917 года. На несколько лет предпринимательство возродилось в Советской России в период новой экономической политике (НЭП), с 1921 – 1926 год. Однако это был последний вздох российского предпринимательства перед тем, как он был полностью задушен сталинской удавкой.

Лишь начиная   1965 года ознаменовавшегося первой советской экономической реформой раскрепощающей товарно-денежные отношения. произошло минимальное размораживание российского предпринимательства. Понадобилось еще четверть века чтобы российский предпринимательства приобрел официальные права гражданства. На данный момент предпринимательская деятельность является довольно распространенной формой получения прибыли. Все больше людей связывают свою трудовую деятельность с предпринимательством. Для России это довольно новая форма деятельности, до конца не изученная и не раскрытая.

Является ли предпринимательство залогом успеха? Почему так много людей за последнее время занялись предпринимательской деятельностью?   Чем обусловлен их выбор? Чего они хотят достичь, создавая новое дело? Все эти вопросы мы попытались раскрыть в нашей работе.

Как уже было сказано, число предпринимателей в стране с каждым годом увеличивается, но предпринимательская деятельность скрывает в себе много опасностей и трудностей, которые надо преодолеть.

Предпринимательская деятельность для экономики нашего города явление новое. Но многие люди нашего города, как и по всей стране, заинтересовались неизведанной сферой деятельности. 
Цели работы:

· исследовать проблемы предпринимательской деятельности;

· показать значение предпринимательства для экономического развития страны, региона;

· выявить особенности личных качеств успешного предпринимателя.

Задачи данной работы:

· изучить литературу;

· описать историю предпринимательства;

· выявить отрицательные и положительные стороны в предпринимательстве;

· выявить качества успешного предпринимателя;

· изучить статистический материал, связанный с предпринимательством города Гая;

· показать вариант создания предпринимательского общества на одном конкретном примере.

Методы исследования:

· изучение литературы;

· анализ полученной информации;

· интервью;

· анкетирование;

· беседа.

Гипотеза данной работы: «Предпринимательская деятельность–залог успеха!?»

Понятие предпринимательской деятельности
В Гражданском Ко​дексе Российской Федерации, принятом в 1994 году, предпри​нимательской названа «самостоятельная осуществляемая на свой риск деятельность; направленная на систематическое получение прибыли от пользования имуществом, продажи това​ров, выполнения работ или оказания услуг лицами, зарегистри​рованными в этом качестве в установленном законом порядке».
Предпринимательство настолько емкое, многогран​ное понятие, что их невозможно втиснуть в одном определение, выра​женное одной фразой, одним предложением. Применительно к таким понятиям наука не ограничивается краткими определе​ниями, а прибегает к изложению ряда свойств, многих призна​ков, присущих определяемой экономической категории. Сосредоточим внимание на том, какими чертами облада​ет предпринимательство, что является его отличительными признаками. Наиболее подробную информацию мы взяли из книги В.А. Бусыгина «Предпринимательство».
Предпринимательство означает «дело», пони​маемое как деятельность. Но любую ли деятельность можно и нужно считать предпринимательством? Например, любая работа есть деятель​ность. Однако, работа сама по себе, создание экономического продукта еще не предпринимательство. Деятельность представляет предпринимательством только тогда, когда они преследуют своей целью по​лучение прибыли, выгоды. Производство становится предпринимательством, когда производитель не просто выпускает продукцию, а вступа​ет в экономические отношения с покупателем, потребителем с целью выгодно продать, реализовать, обменять производимые товары и услуги.

В экономике денежную выгоду называют прибылью. Поэто​му довольно часто предпринимательство определяют как деятельность, направленную на получение, извлечение прибыли. Предприниматели стремятся к получению выгоды в виде прибыли. Однако, не следует придавать этому признаку абсолютно​го значения. 

Во-первых, существуют формально бесприбыльные корпора​ции, занимающиеся предпринимательством. Практически в лю​бой бизнес-операции можно обратить ожидаемую прибыль в из​держки. Скажем, фирма в результате предпринимательских операций должна получить миллион рублей прибыли. Но руко​водство фирмы решает приобрести на эти деньги компьютеры, либо затратить их на обучение сотрудников, включив соответст​вующие суммы в затраты на производство. В итоге миллион рублей перешел из прибыли в издержки производства, а операции фирмы стали бесприбыльными. Довольно часто фир​мы не только не получают прибыли, а идут на потери в теку​щей операции во имя получения прибыли в будущих операци​ях. Иногда предприниматель жертвует всей или частью прибы​ли во имя своего имиджа. 

Во-вторых, в современном цивилизованном обществе пред​приниматель обязан думать не только о своей выгоде, но и о выгоде других лиц, участвующих в общем деле. Так что он заботится как о своей доле общей прибыли, так и о той доле, которую получат другие соучастники дела, именуемые смежни​ками, контрагентами, подрядчиками. В этом смысле взамен сло​ва «выгода» лучше использовать, применять слова «взаимная выгода». 

В  учебнике «Обществознание» приводится такое определение: «Предпринимательство - это деятельность, осуществляе​мая частными лицами, предприятиями или организациями по извлечению природных благ, производству, приобретению и продаже товаров или оказанию услуг в обмен на другие товары, услуги или деньги, ведущая к взаимной выгоде заинтересован​ных лиц или организаций». Так что, с точки зрения такого определения, если одна из сторон, участвующих в деле, получи​ла выгоду за счет потерь другой стороны, то никакой это не предпринимательство, а просто обман. 

В большинстве определений предпринимательства отмечается, что это де​ятельность граждан или групп граждан, частных лиц и организаций. Этим подчеркивается, что предпринимательство основано на частной соб​ственности на факторы производства, экономической де​ятельности. Надо, правда, иметь в виду; что слова «частная соб​ственность» понимаются как негосударственная, то есть вклю​чают семейную, групповую, акционерную собственность. Отнесе​ние предпринимательства к частным, негосударственным формам деятельно​сти вполне правомерно. 

Но все же целиком отрицать государственное предпринимательство не сле​дует. Государство может и вправе вкладывать некоторую долю государственных средств в предпринимательство. При осуществлении государ​ственных социально-экономических программ, финансируемых из бюджета страны, к участию в их исполнении могут привле​каться и предприниматели, выполняющие в этом случае госу​дарственный заказ за государственные деньги. Так что и здесь имеет место определенное государственное проникновение в предпринимательство. В ряде случаев государство экономически поддерживает предпринимателей и предпринимательство. Например, в России оказывается поддержка фермерскому хозяйству, малому предпринимательству. 
Любая предпринимательская деятельность осуществляется  в рамках определенной организационной формы предприятия. Выбор формы зависит частично от личных интересов и профессии предпринимателя, но в основном определяется объективными условиями:

· сферой деятельности;
· наличием денежных средств;
· достоинством тех или иных форм предприятий;
· состоянием рынка.
Понятие предпринимательства является широким и многогранным явлением, что заставляет классифицировать его на определенные группы или формы. Форма предпринимательства – эта система норм, определяющие внутренние отношения между партнерами по предприятию, с одной стороны, и отношения этого предприятия с другими  предприятиями и государственными органами – с другой. Существуют следующие основные формы предпринимательства:

· индивидуальные;
· коллективные;
· корпоративные;
Указанные формы, в свою очередь, классифицируются на малые и средние, крупномасштабные. Индивидуальные формы без образования юридического лица в виде предприятия  относятся к инициативному индивидуальному предпринимательству. Капитал предпринимателя не выделяется из его личного имущества. Риск распространяется на все его достояния. В целом индивидуальное предпринимательство занимает незначительное место в производственном секторе. Оно базируется главным образом на ручном труде и универсальных малопродуктивных средствах производства и в недостаточной степени использует научно-технический прогресс.

Риски предпринимательства.

Риск сопровождает нас вез​де и всюду: на работе, в доро​ге, на улице и даже дома. Так или иначе, всегда рискуешь встретиться с неприятностями, попасть в беду. Но этот неиз​бежный жизненный риск, во-​первых, предопределен самой жизнью, судьбой, от которой ни спрятаться, ни скрыться. С другой стороны, он обычно не​велик, особенно, если человек осторожен. 

Другое дело - риск предпринимателя. Чтобы более подробно узнать о предпринимательском риске мы обратились к учебнику Б. Райзберга «Основы бизнеса». Он пишет: «На такой риск при​ходится идти по собственному выбору, сознательно, преднаме​ренно, так как предпринимательство по своей природе свя​зано с повышенным риском. Зная источники и причины рис​ка, принимая меры предосторожности, можно уменьшить риск, но избавиться от него целиком не представляется возможным. В особенности обострение рисковой ситуации связано с распро​странением рыночных отношений, ибо рынок вносит высокий уровень неопределенности, непредсказуемости условий, послед​ствий, результатов бизнес-сделок.» 

Хотим мы того или не хотим, но осваивая предпринима​тельство,  вращаясь в рыночной сре​де, придется иметь дело с повышенным риском, угрозой не получить прибыль, а наоборот потерять её в итоге сделки. И задача подлинного пред​принимателя состоит не в том, чтобы искать дело с заведомо предвидимым, ясно очерченным, гарантированным результа​том. Гарантий никто не дает, даже страхование только ослабляет, но не снимает риск. Более того, стремясь вообще избежать рис​ка, можно оказаться вне дела и без дела. Надо не уходить от риска, а уметь чувствовать его, оценивать, знать допустимые пределы. Нельзя отказываться переходить улицу, чтобы не рис​ковать попасть под автомобиль. Надо узнать и соблюдать пра​вила перехода. 

О неотделимости предпринимательства от риска говорится в самом определении. Но это вовсе не означает, что риск есть что-то неуправляемое, непознаваемое, не зависящее от ха​рактера действий предпринимателя. Прежде всего, следует усво​ить хотя бы простейшие знания и представления о риске, хотя приходится предупреждать: наука о предпринимательском рис​ке чрезвычайно сложна. 

Каждому известно, что риск - это опасность. Говоря о предпринимательском, хозяйственном риске, имеют в виду опасность нанесения предпринимателю ущерба, убытков, по​терь. При этом имеются в виду, прежде всего потери имущества, ценностей, денег, т.е. любых видов экономических ресурсов, включая труд и время. Ведь трудовые потери и потери времени наносят очевидный ущерб результатам предпринимательской деятельности. Исходя из высказанных соображений, приходим к следующему определению: под хозяйственным, предпринимательским риском понима​ется опасность потенциально возможной, вероятной потери ре​сурсов, возникающей при любых видах деятельности, связан​ных с производством продукции, товаров, услуг, их реализа​цией, товарно-денежными и финансовыми операциями, ком​мерцией. В рассматриваемых видах деятельности приходится иметь дело с использованием и обращением материальных, тру​довых, финансовых, информационных (интеллектуальных) ре​сурсов, так что риск связан с угрозой потери этих ресурсов, полной или частичной. Определяя понятие «риск» пришлось использовать такие об​щеупотребительные слова как «потери», «убытки», «ущерб». 

Например, предприниматель задумал печатать книги и продавать их по цене 1000 руб. за штуку. Но на рынке про​даж случайно сложились неблагоприятные условия, спрос на книгу оказался ниже ожидаемого, и пришлось продавать их по цене 900 руб. за книгу. В результате предприниматель теряет 100 руб. дохода на каждой книге. 

Так что предпринимательский риск характеризуется как опасность непредвиденного, не рассчитанного расхода ресурсов или не до получения доходов по сравнению с вариантом, рассчи​танным на рациональное использование ресурсов. Иначе гово​ря, риск есть угроза того, что предприниматель понесет потери в виде дополнительных расходов сверх предусмотренных про​гнозом, проектом, планом, программой его действий, либо пол​учит доходы ниже тех, на которые он рассчитывал. 

Оценка величины риска и его допустимости требует, прежде всего, знания основных потерь. Разделение потерь на отдельные виды проводится в целях выявления способов снижения риска, обусловленного отдельными потерями. 

Потери, которые могут иметь место в предпринимательской деятельности, целесообразно разделять на материальные, трудовые, финансовые, потери времени, специальные виды потерь.

Материальные виды потерь проявляются в непредусмотренных предпринимательским замыслом дополнительных затратах или прямых потерях материальных объектов в виде знаний, сооружений, оборудования, имущества, продукции, товаров, материалов, сырья, энергии. 

Трудовые потери представляют потери рабочего времени, вызванные случайными, непредвиденными обстоятельствами. В непосредственном измерении трудовые потери выражаются чаще всего в часах рабочего времени. Перевод трудовых потерь в стоимостное, денежное выражение осуществляется путем умножения трудовых часов на стоимость одного часа.

Финансовые потери имеют место при наличии прямого денежного ущерба, связанного с перерасходом денег, непредусмотренными платежами, выплатой штрафов,  уплатой дополнительных налогов. Утерей денежных средств и ценных бумаг. Одновременно финансовые потери проявляются при не получении  денег из тех источников, откуда они должны были быть получены, при не возврате долгов, не оплате долгов покупателем поставленной продукции, уменьшения выручки вследствие понижения цен на реализуемую продукцию, товары, услуги. 

Потери времени  имеют место, когда процесс предпринимательской деятельности идет медленнее, чем было намечено, с западанием.  Прямая оценка таких потерь осуществляется в часах, днях, неделях, месяцах затяжки в получении намеченного результата. Чтобы перевести оценку потерь в стоимостное измерение, необходимо установить к каким потерям дохода, прибыли от предпринимательства  способны приводить случайные потери времени.

Специальные виды потерь проявляются в виде нанесения ущерба здоровью и жизни людей, окружающей среде, престижу предпринимателя, а также вследствие других неблагоприятных социальных и морально-психологических последствий. Чаще всего специальные виды потерь крайне трудно определить в ко​личественном и тем более в стоимостном выражении. 

Анализируя перечисленные выше виды потерь, необходимо разделять вероятные потери на определяющие и побочные исхо​дя из самой общей оценки их величины. В задачах определе​ния предпринимательского риска побочные, второстепенные, мелкие потери могут быть исключены при количественной оценке уровня риска. Если в числе рассматриваемых потерь вы​деляется один вид, который либо по величине, либо по вероят​ности возникновения заведомо подавляет остальные, то при ко​личественной оценке уровня риска в расчет можно принимать только этот вид потерь.

Характеристика успешного предпринимателя.

Важными свойствами предпринимательства и предпринима​телей являются мобильность, динамичность, инициатива, поиск. Это отличает предпринимательство от относительно устойчивых, стационар​ных, устоявшихся форм и методов экономической деятельности. Предприниматель непрерывно ищет новые способы действий, которые по замыслу способны привести его к успеху. Он изме​няет продукцию, технологию, товары, рынок, цены, качество в соответствии с требованиями экономической ситуации. Искать клиентов, деньги, иностранную валюту, материалы, оборудова​ние, транспорт, помещение, контакты, связи, нужных людей, документы, информацию - неизбежный удел предпринимате​ля. Поэтому он вечно спешит и ему никогда не хватает време​ни, он редко различает рабочие и выходные дни, рано встает и поздно ложится спать, пытается делать несколько дел одновре​менно. 

Предпринимателю не свойствен покой. В полном соответствии с названием «предприниматель», он предпринимает усилия и меры, направленные на обеспечение успеха осуществляемых дел, достижение намеченных целей, получение выгоды. Он заботится о предотвращении убытков и потерь прибыли. Так что предпринимательство - это живое, вечно обновляющееся дело, источник постоянных забот. 

Поиск разных путей решения предпринимательских про​блем с целью выбора рационального способа действий возможен только в условиях, когда есть из чего выбирать, то есть имеют​ся варианты или, как любят говорить ученые, альтернативы. Отсюда ясно, что условием успешного предпринимательства яв​ляется свобода выбора способов экономических действий при на​личии их разнообразия. Подобные условия для предпринима​тельства способна создать и поддерживать только рыночная эко​номика. 

Предпринимательство по всей своей природе тяготеет к от​носительно кратковременным, тактическим экономическим дей​ствиям. В связи с высокой динамичностью предпринимательст​ва бизнес-операции трудно планировать, рассчитывать на долго​срочную перспективу. Однако и в стратегических проектах на​ходят свое место предпринимательские замыслы. Если долговре​менный проект ставит своей целью получение прибыли, сопря​жен с риском, основан на нетривиальных идеях, его правомер​но считать предпринимательским. Но гораздо чаще предприни​мательские операции рассчитываются на относительно кратко​временный период, в пределах, скажем, нескольких месяцев, одного или двух лет. Кроме того, предпринимательство в своем наиболее массовом проявлении - это маломасштабная деятельность. Ему свойст​венны малые экономические формы. Предпринимательством занимаются пре​имущественно отдельные люди, семьи, небольшие группы лю​дей, малые предприятия, фирмы, кооперативы, товарищества. 

Предпринимательство требует высокого уровня самостоятельности и ответ​ственности. Государственное предприятие всегда рассчитывает на помощь, поддержку государства. Предприниматель вправе рассчи​тывать только на себя. Он сам должен найти стартовый капи​тал, первоначальные инвестиции. Ему самому надлежит выра​ботать программу действий, проводить ее в жизнь, обеспечивать необходимыми ресурсами, отвечать за последствия принимае​мых решений. 

Характер предпринимательской деятельности таков, что ее неизбежно приходится осуществлять в условиях высокого уров​ня неопределенности. А это означает, в свою очередь, неизбежность риска, угрозу потерь. 

Конечно, опытный, грамотный, расчетливый, осторожный предприниматель имеет гораздо больше шансов выиграть в ре​зультате проведения бизнес-операции, чем потерять. Поэтому, несмотря на многочисленные неудачи и срывы тяготение к биз​несу не ослабевает, а, наоборот, возрастает. 

Развитие предпринимательства в г. Гае

Предприимчивые люди, способные организовывать новые предприятия и производства, реализовывать новые идеи и удовлетворять потребности народа – это своего рода «золотой фонд наций». Город Гай за последние годы благодаря предприимчивым людям, их взлетам и падениям насытился товарами и услугами. Предпринимательская деятельность служит не только интересам отдельных людей, но и населению города, представляя широкий спектр услуг и выпуская потребительские товары. Предприниматели участвуют в решении социальных вопросов: создают новые рабочие места. 

Очень многих людей манит к себе предпринимательство. Каждый надеется, что его дело окажется успешным. И если даже им не удастся заработать много денег, все же есть что-то привлекательное в возможности строить собственные планы и выполнять их.

Экономическая ситуация в стране изменилась в 1986г. После принятия закона СССР «Об индивидуальной трудовой деятельности». Закон представил гражданам возможность получать дополнительные доходы, поощрял объединение граждан в кооперативы. Эта деятельность осуществлялась без преувеличения наемного труда. Закон выполнял социально-значимую миссию: вовлечение в трудовую деятельность тех граждан, которые в силу возраста, Состояния здоровья, семейных и других обстоятельств не могли участвовать в работе государственных предприятий и организаций. Патент на занятие индивидуальной трудовой деятельностью выдавался гайчанам комиссией горисполкома. Уже в 1987 г. В  горисполком обратились около 80 человек. Подавляющее большинство гайчан, в основном домохозяйки, инвалиды, студенты выразили желание заниматься предпринимательской деятельностью на дому. В этом же году были образованны кооперативы «Автомобилист», «Электрон», «Фауна» и другие.

В следующем 1988 году в связи с выходом в свет Закона «О кооперации в СССР» в Гае на 32 кооператива стало больше: «ЭВМ», «Энергия», «Олимп» и другие. 

Настоящий бум кооперативного движения и развития индивидуальной трудовой деятельности произошел в 1989–1990 гг.: открылось 83 кооператива и 148 гайчан взяли регистрационное удостоверение на занятие трудовой деятельностью.  

  Сфера бытового обслуживания имеет социальную значимость в создании нормальных жизненных условий для населения города. Объем платных услуг, оказываемых горожанам индивидуальными предпринимателями, постоянно увеличивается. Наиболее активно развиваются парикмахерские услуги, появляются новые виды услуг, такие, как: персональные - услуги по уборке квартир, услуги сиделки, няни; парикмахерские - услуги по подбору прически с помощью компьютера; косметические – студия загара, татуаж и другие.
    За 2006 год и 1квартал 2007года открылось 5 объектов розничной торговли с общей площадью 1360 кв. метров. Магазины оформлены современными отделочными материалами, с интересным дизайном и интерьером. Достойное оформление магазинов города соответствует широкому ассортименту товаров и хорошему обслуживанию покупателей. Эти предприятия открыты субъектами малого предпринимательства.
    Получают дальнейшее развития малые предприятия пищевой промышленности. Продукция пекарен предпринимателей города в широком ассортименте и хорошего качества, полностью обеспечивает гайчан хлебом и хлебобулочной продукцией по самым низким ценам в регионе. Наряду с предприятиями хлебопечения, выпускающими кондитерские и хлебобулочные изделия, предприниматели города освоили и выпускают продукцию, пользующуюся спросом у горожан и получающую признание и награды на общероссийских и областных конкурсах:
    - колбасу и колбасные изделия – компания «Нисон» (руководитель Шубаев И.Н.) – одно из крупнейших современных предприятий по комплексной переработке мясного сырья, постоянно расширяющего ассортимент, улучшающего качество выпускаемой продукции;
    - изделия народного промысла - камнерезная мастерская «Данила» (предприниматель Кико С.Б.);
    - безалкогольные напитки - фирма «Успех» (руководитель Шустиков Р.В.).
    Введены в действие рыбокоптильный цех «Волна» (предприниматель Кузьмин М.П.) и цех газированных напитков «Аква–мастер» (предприниматель Кузьмина Л.Н.)
    Предприятия малого бизнеса принимают участие в реализации национального проекта «Доступное и комфортное жилье». В рамках этого проекта в данный момент ООО «Перспектива Плюс» ведется строительство 16-ти квартирного жилого дома общей площадью 1185,2кв.м, ООО «Жилстрой» - 40- квартирного дома площадью 2529кв. м и 60-ти квартирного дома площадью 3381,1кв.м.
    На территории города действуют три общественные организации предпринимателей: общественный Совет предпринимателей при Главе города, созданный в 1999 году для взаимодействия с муниципальными и региональными органами власти, с целью консолидации предпринимателей для защиты их интересов, подготовки практических рекомендаций по поддержке малого и среднего бизнеса для органов исполнительной и законодательной власти, участия в разработке программ государственной поддержки субъектов предпринимательства; независимый профсоюз предпринимателей, возглавляемый Карповой Тамарой Алексеевной;
    Гайское территориальное отделение Оренбургского регионального отделения Общероссийской общественной организацией малого и среднего предпринимательства «Опора России».
    Администрацией города в 2006 году разработана и утверждена городским Советом депутатов Программа «О развитии предпринимательства в городе Гае на 2006-2008 годы». Целью Программы является создание благоприятных экономических, правовых и организационных условий для устойчивого развития субъектов предпринимательства, обеспечивающих сохранение и создание новых рабочих мест, насыщение рынка товарами местных производителей, стабильное поступление налогов в бюджеты всех уровней.
    Одной из проблем развития предпринимательства является недостаточная финансовая поддержка и отсутствие реальных финансово-кредитных механизмов обеспечения такой поддержки. 

       Что делается для поддержки малого предпринимательства города? С этим вопросом мы обратились к начальнику финансового отдела Администрации г. Гая Гавриловой Л.П. Она предоставила следующую информацию: « Предоставляются на конкурсной основе субсидии субъектам малого предпринимательства для возмещения части затрат, связанных с уплатой процентов по кредитам, взятым в банках для осуществления предпринимательской деятельности, в размере 2\3 произведенных затрат,  с уплатой процентов по кредитам, полученным субъектами малого предпринимательства, производящими товары (работы, услуги), предназначенные для экспорта. Развивается программа микрокредитования через систему фондов поддержки малого предпринимательства.
В нашем городе в соответствии с городской Программой развития предпринимательства в 2006-2008 годах в марте 2006 года открыт Центр микрокредитования предпринимателей финансовой структуры Оренбургского регионального отделения Общероссийской общественной организации малого и среднего предпринимательства «Опора России».
       Фактически с момента открытия по настоящее время выдано микрокредитов 15 предпринимателям на общую сумму 1млн.138т.р.  Растет банковская система, предлагающая малому бизнесу различные программы кредитования – от краткосрочных займов до долгосрочных инвестиционных кредитов. С 2003 года более чем на 60% увеличилось кредитование субъектов малого предпринимательства банками Оренбургской области». 

Из отчетного доклада Главы города  Иванова В.Ф. мы узнали, что в соответствии с Программой администрацией проводится работа по формированию и пополнению банка данных субъектов малого предпринимательства – производителей продукции, работ и услуг; предприятий малого бизнеса, оказывающих услуги розничной и оптовой торговли, общественного питания. По мере необходимости проводятся совещания с предпринимателями, где рассматриваются актуальные вопросы деятельности субъектов малого бизнеса, о поддержке местных производителей предпринимателями и предприятиями, осуществляющими розничную торговлю, вопросы взаимоотношений предпринимателей с администрацией города, с контролирующими федеральными службами, с МУП ЖКХ и другие вопросы.
Администрацией города оказывается содействие участию предпринимателей в городских конкурсах на поставку товаров и оказание услуг для муниципальных нужд, что дает возможность малым предприятиям и предпринимателям конкурировать с другими хозяйствующими субъектами. Проанализировав полученную информацию, мы  сделали следующие выводы:                                                                                                            

    - в развитии предпринимательства города существуют вопросы, требующие своего разрешения;
    - предприятия бытового обслуживания имеют слабую материально-техническую базу. Для дальнейшего развития отрасли необходимы инвестиции. Среди актуальных проблем сферы бытовых услуг можно выделить: наличие «теневого» сектора, что приводит к отсутствию учета объемов выполненных услуг и созданию недобросовестной конкуренции;
    - недостаточно развита сеть общедоступных предприятий питания, отвечающих требованиям времени и потребностям города: уютных кафетерий, детских безалкогольных кафе, бистро и других предприятий питания, в которых приятно было бы отдохнуть всей семьей;
    - существует необходимость дальнейшего развития оптовой торговли, так как инфраструктура товарного рынка города постепенно развивается и имеет большие резервы дальнейшего совершенствования;
    - проблема кадров. В торговле работает много случайных, неквалифицированных работников. Следует обратить внимание на повышение профессионального уровня кадров в торговле, питании, сфере услуг. Положительным результатом деятельности сферы бытового обслуживания является социальная значимость в создании нормальных жизненных условий для жителей города. 
       Таким образом, на примере развития предпринимательской деятельности в г. Гае мы показали типичные проблемы нового для России экономического явления. Следующий раздел нашей работы посвящен конкретному примеру создания одного из предпринимательских обществ в г. Гае.
Модель создания предпринимательского общества на примере ООО «Гео Урал Ресурс».

Для анализа условий и требований к созданию предпринимательского объединения, мы обратились к опыту бывшего работника ОАО «Гайский ГОК» - Горькову Н.С., который использовал богатый личный опыт в разработке месторождении полезных ископаемых. Прежде всего, мы решили рассказать о нем, как высокопрофессиональном и талантливом специалисте в этой сфере, чей опыт был признан и среди ученых,  руководителей предприятий, коллег.

 Большая часть его производственная деятельность прошла на ОАО «Гайский ГОК». В 2007 году он открыл собственную фирму под названием ООО «Гео Урал Ресурс». Процедуру оформления предпринимательского общества мы решили показать на основе интервью с Горьковым Н.С. 
- Профиль деятельности вашей фирмы (общество)?
- Фирма ООО «Гео Урал  Ресурс »  профилируется на геологоразведочных, геофизических, геохимических работах в области изучения недр. Лицензионно нам разрешается 14 видов экономической деятельности, среди них: 

· Добыча железных руд

· Добыча агломерации торфа

· Добыча сырой нефти и нефтяного (попутного) газа

· Добыча руд цветных металлов 

· Разработка проектов, промышленных процессов и производств, относящихся к электротехнике, горному делу, химической технологии, машиностроению.

- Сколько лет существует ваша фирма (общество)?

- Наша фирма ООО «Гео Урал Ресурс» создано, как юридическое лицо 16 декабря 2006 г. На сегодняшний день это более одного года и двух месяцев.

 - Почему в этой сфере создано ваша фирма (общество)?

- Сфера деятельности была определена на основании  анализа, проведенного нашими специалистами о конъюнктуре спроса на мировом рынке, тех металлов и того минерального сырья, которое мы будем добывать.

- Какими личными мотивами вы руководствовались при создании ООО «Гео Урал Ресурс»?

- Основным личным мотивом при создании общества реализация интеллектуальных возможностей, которые были накоплены мною при длительной работе в ОАО «Гайский ГОК». 

- Процедура оформления документов при создании фирмы (общества)?
- Еще до оформления и регистрации общества была создана группа специалистов, в состав которых  вошли: юрист, бухгалтер, геолог, экономист. Группой были разработаны учредительные документы, а именно: Устав общества, Учредительный договор; по завершению создания этих документов было проведено общее собрание участников общества, на котором была определена степень долевого участия каждого учредителя и избран исполнительный орган в лице директора общества. По  результатам собрания был составлен протокол, который так же является учредительным документом. На основании Учредительного документа были заполнены заявления «О государственной регистрации юридического лица» при его создании и формы, прилагаемые к Постановлению Правительства РФ от 19.06.2002 №439, от 16.10.2003 №630, от 26.02.2004 № 110 и от 13.12.2005 №760. В том числе форма Р1100 лист Б «Сведения об учредителях юридического лица – физических лицах» и другие листы этой формы требуемые  в качестве приложения к учредительным документам. 

При подаче заявления учредительных документов в Федеральную Налоговую службу нами была оплачена государственная пошлина за регистрацию юридического лица и открыт в Сбербанке временный счет для внесения уставного капитала.

Все выше названные материалы были представлены в Межрайонную инспекцию Федеральной налоговой службы №8 по Оренбургской области, находящийся в городе Новотроицке. Через неделю нам были выданы зарегистрированные в МНФНС учредительные документы, а также Свидетельство о государственной  регистрации юридического лица, Свидетельство о поставке на учет в налоговом органе, Выписка из Единого государственного реестра юридических лиц, Извещение о регистрации в качестве страхователя в фонде социального страхования РФ с прилагаемыми к нему документами, Извещение о регистрации в территориальном органе Пенсионного фонда Р.Ф.

- В какой сфере деятельности работают ваши подрядчики?

- ООО «Гео Урал Ресурс» является организующей компанией, которая, используя деньги инвесторов, привлекает к выполнению работ подрядчиков и субподрядчиков. Привлекаемые посредники работают в связи с геологическим изысканием разведки и разработкой месторождении полезных ископаемых.

- Перспективы развития фирмы (общества)?

- О перспективах можно сказать так, пока существует мир, до тех пор и будет существовать потребность в металлах и минеральном сырье на добычу, которого ориентирована наша деятельность.

- Верите ли вы в успех вашей фирмы (общества)?

- Без веры, оптимизма, без стремления к победе не будет успеха у наших руководителей и специалистов. Как я считаю, мы обладаем этими качествами.

- Не боитесь краха?

- Риск есть в любом деле даже при выпечке хлеба, и в туристическом походе.

Поэтому, чтобы сократить степень риска, общество планирует заниматься и другими видами деятельности, не запрещенными законодательством Р.Ф. 

- На ваш взгляд, какими качествами должен обладать успешный бизнесмен (предприниматель)? 

- Глубокими знаниями технологии, техники, которые будут использоваться при производстве работ, не в меньшей степени психологии, экономике. Прислушиваться к предложениям подчиненных, проявлять внимание к их проблемам, возникающим в процессе выполнения задании кампании. Быть в хороших отношениях с подчиненными. Тогда команда, которую вы создали, пойдет с вами от момента создания общего дела и до достижения намеченной цели.

- Как вы считаете предпринимательская деятельность – залог успеха?

- Я считаю, успешная предпринимательская деятельность ведет к получению прибыли, а значит и к материальному благополучию. Но предприниматель не обречен на успех. Даже если он обладает такими качествами, как: целеустремленностью, уверенностью в себе и в собственном деле, стойкостью, огромным опытом, уважает деятельность своих конкурентов, и способен идти на риск, то все равно его дело может стать провальным. Успех в предпринимательской деятельности также зависит от везения.  Следовательно, предпринимательскую деятельность нельзя считать залогом успеха, не всегда работа в этой сфере деятельности приносит благополучие и материальный достаток.

Исследовательская часть: « Предпринимательская деятельность –   залог успеха!?»
Чтобы доказать истинность или ложность утверждения – «Предпринимательская деятельность – залог успеха!?», мы провели анкетирование среди учащихся 9 и 11 классов нашей школы (Приложение №4). Всего было опрошено 77 человек. На первый вопрос: «В какой сфере деятельности вы хотите достичь успеха?» мы получили следующие данные: 62, 3% учеников выбрали предпринимательство; 5,2% учеников – сфера услуг; 15,6% выбрали творчество, 13% - информационное обслуживание, 3,9% – наука (Приложение №1). По полученным данным, мы видим, что большая часть учеников хочет связать свою будущую трудовую деятельность с предпринимательством. На второй вопрос: «Какая профессия тебе наиболее близка?» ученики ответили следующим образом: 40,3% учеников выбрали профессию бизнесмена, 1,3% выбрали профессию ученого, 19,5% – дизайнер, 6,5%–врач. 1,3%–политик, 15,6%–инженер, 2,6%–гид-переводчик, 13%–адвокат (Приложение №2). На вопрос: «Как ты считаешь, равнозначны ли понятия «предпринимательство» и «богатство» мнения разделились так: 32,5%–да, 67,5%–нет (Приложение №3).

Результаты опроса показывают, что большинство старшеклассников хотят стать бизнесменами, т.е. связать свою будущую трудовую деятельность с предпринимательством.  Но, большинство считает, что занятие предпринимательская деятельность ни всегда ведет к успеху и материальному благополучию. 
Наше небольшое исследование подтверждает вывод о неопределенности предпринимательской деятельности. Постоянные колебания экономической ситуации на рынках, нестабильность цен, изменение издержек производства и обращения, конкуренция осложняют возмож​ность предвидения и количественной оценки ожидаемых ре​зультатов. На сегодняшнее время, мировая экономика переживает экономический кризис. Изучив, материалы средств массовой информации, мы создали определенное представление о состоянии предпринимательства в России. Выяснилось, что в первую очередь пострадал крупный бизнес. Так, например, по данным «Форбс» за последние 5 месяцев состояние 25 богатейших россиян снизилось на 230 миллиардов долларов или на 62%. Некоторые бизнесмены вынуждены продавать активы. Они стали обращаться к высшему руководству страны с просьбой о помощи.  На многих предприятиях происходит сокращение кадров, снижение заработной платы, увеличение рабочего времени у большей части работников, растут цены, кредитные ставки. Некоторые из граждан переходят в режим экономии, предприятия уменьшают расходы на выплаты сотрудникам, на производство, социальные нужды. Эти проблемы коснулись и гайских предприятий. Особенно, пострадали предприятия связанные с западными инвестициями. Эти факты, еще раз подтверждают, что предпринимательство связано с большими рисками, и не всегда гарантирует успех, и материальное благополучие.

Заключение

Изучив данную проблему, мы пришли к выводу, что предпринимательская деятельность – самостоятельная, осуществляемая на свой риск деятельность, направленная на систематическое получение прибыли от пользования имуществом, продажи товаров, выполнения работ или оказания услуг лицам, зарегистрированным в этом качестве в установленном законном порядке.

Выбор данной темы был обусловлен тем, что предпринимательство в нашей стороне явление новое, до конца не изученное, но достигшее определенных результатов. Тем более, среди моих родственников есть люди, которые на свои страх и риск занялись этим трудным и ответственным делом. 

Мы  выяснить теоретические аспекты этой проблемы и подтвердить сформированные нами выводы примерами из реальной жизни.

В ходе выполнения работы мы:

· раскрыли понятие предпринимательства;

· определили основные формы предпринимательства;

· систематизировали материал о личностных качествах предпринимателя;

· составили сводный портрет предпринимателя;

· собрали и систематизировали материалы по предпринимательству г. Гая;

· показали модель создания предпринимательского общества, использовав конкретный пример из практики предпринимателя;

Нами была выдвинута гипотеза, что предпринимательская деятельность ​– залог успеха. Для доказательства данной гипотезы, мы провели следующую работу:

· провели анкетирование среди старшеклассников;

· организовали интервью с предпринимателем Н.С. Горьковым и специалистом Администрации города Гая Гавриловой Л.П.;

· исследовали Интернет-ресурсы, газетные публикации и справочные материалы по изучаемой проблеме.

Смысл нашего исследования заключался в том, чтобы доказать или опровергнуть утверждение, что любая предпринимательская деятельность является залогом успеха и материального благополучия.

Таким образом, наша гипотеза не подтвердилась. Не обязательно предпринимательская деятельность ведет к успеху, достатку. Если человек не обладает личными качествами, то он не будет успешным предпринимателем. Так же, мы выяснили, что помимо личных качеств человека в успехе предпринимательской деятельности играют и другие факторы : везение , удача, государственная политика, действия конкурентов. Но часто причиной работы людей в этой сфере деятельности является не только материальный интерес, а желание попробовать себя в чем-то новом.

Работая над этой темой, мы пришли к выводу, что отношение к предпринимательству у разного круга людей не одинаково. Старшее поколение относится к этой сфере с недоверием, правила восхождения к успеху для них являются аморальными и труднореализуемыми. А младшее поколение проявляет больший интерес к предпринимательству, оно обладает большей инициативой, энергией, оптимизмом, верой в свое дело.
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Приложение №2
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Приложение №3
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Приложение № 4

Образец анкеты


1. В какой сфере деятельности ты хочешь достичь успеха?

предпринимательство

· сфера услуг

· информационное обслуживание 

· творчество

· наука

2. Какая профессия тебе наиболее близка?

· инженер 

· политик

· врач

· ученый 

· бизнесмен

· адвокат

· гид-переводчик

· дизайнер

3.  Как ты считаешь, равнозначны ли понятия «предпринимательство» и «богатство»? 

· да

· нет 

Тезисы работы «Предпринимательство в России: проблемы и достижения».
Автор: Конопля Любовь 

Оренбургская область, г. Гай, МОУ «Гимназия»
Руководитель: Абдрашитова М.А.

     Предпринимательская деятельность является довольно распространенной формой получения прибыли и довольно новой для нашей страны. В начале работы мы выдвинули гипотезу, что предпринимательская деятельность залог успеха. 

       Цели данной работы: исследовать проблемы предпринимательской деятельности, показать значение предпринимательства для экономического развития страны, региона, выявить особенности личных качеств успешного предпринимателя.
        Задачи данной работы: изучить литературу, описать историю предпринимательства,
выявить отрицательные и положительные стороны в предпринимательстве, выявить качества успешного предпринимателя, изучить статистический материал, связанный с предпринимательством города Гая, показать вариант создания предпринимательского общества на одном конкретном примере.

         Методы исследования: изучение литературы, анализ полученной информации, интервью, анкетирование, беседа.

         Актуальность данной работы: переход России к рыночной экономике, утверждение новых форм собственности и деятельности, влияние мирового финансового кризиса на предпринимательскую деятельность.

        В первой части нашей работы мы раскрываем основные вопросы, связанные с теорией предпринимательской деятельности. В основной части работы мы даем характеристику предпринимательской деятельности в г. Гае. Все гайские предприятия  можно условно поделить на три группы: предприятия торговли, объекты по оказанию бытовых услуг, предприятия пищевой промышленности.

    Изучив данную тему, мы пришли к выводу, что предпринимательство – самостоятельная, осуществляемая на свой риск деятельность, направленная на систематическое получение прибыли. Смысл нашего исследования заключался в том, чтобы доказать или опровергнуть утверждение, что любая предпринимательская деятельность является залогом успеха и материального благополучия.

Чтобы доказать истинность или ложность утверждения – «Предпринимательская деятельность – залог успеха!?», мы провели анкетирование среди учащихся 9 и 11 классов нашей школы. Всего было опрошено 77 человек.

Результаты опроса показывают, что большинство старшеклассников хотят стать бизнесменами,  связать свою будущую трудовую деятельность с предпринимательством.  Но, большинство считает, что занятие предпринимательской деятельностью ни всегда ведет к успеху и материальному благополучию. Для подробного изучения данной темы мы обратились к предпринимателю Горькову Н.С.

Анкетирование учащихся и интервью с Горьковым Н.С. не подтвердили нашу гипотезу. Не обязательно предпринимательская деятельность ведет к успеху, достатку. Если человек не обладает такими личными качествами как: настойчивость, мобильность, целеустремленность, динамичность, инициативность, большим опытом работы, расчетливостью, осторожностью, а главное, уверенностью в себе и верой в свое дело, то он не будет успешным предпринимателем, а, следовательно, его дело обречено на неудачу.

