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Введение.

    В моей работе говорится о предпринимательстве. Здесь конкретно описывается предпринимательская сфера. Во-первых, в работе есть история создания предпринимательства, потому что далеко не каждый понимает, что это такое. Во-вторых, идёт подробное описание форм предпринимательской активности, говорится о правах и обязанностях предпринимателей; о том какие бывают организации и чем они отличаются друг от друга; описаны цели, доходы, сферы обслуживания и субъекты. Так же, я подробно решила описать, с какими трудностями сталкиваются предприниматели и как решать такие проблемы при помощи маленьких хитростей. У нас большой город, где имеются свои крупные предприятия. О них подробно я рассказала в последнем пункте своей работы. 




1. Предпринимательство - это особый вид экономической активности (под которой мы понимаем целесообразную деятельность, направленную на извлечение выгоды), которая основана на самостоятельной инициативе, ответственности и инновационной предпринимательской идее.

С философской точки зрения предпринимательство может быть охарактеризовано как особый настрой души, как форма деловой романтики. Как средство реализации человеком присущих ему потенций.

а)
Лиц, которые могут заниматься предпринимательством, довольно много. Но круг таких
лиц делить на коммерческие организации и на индивидуальных предпринимателей.

К коммерческим организациям относятся:

· Хозяйственные товарищества и общества.

· Производственные кооперативы.

· Государственные и муниципальные унитарные предприятия.

Предпринимательской деятельностью занимаются так же:

· Филиалы, представительства и иные структурные подразделения коммерческих организаций.

· Производственно-хозяйственные комплексы

· Товарные и фондовые биржи.

· Инвестиционные фонды.

· Негосударственные пенсионные фонды и т.д.

б)
каждый предприниматель имеет право:

· Право требовать исполнения обязанностей и обязательств другими лицами в своих интересах.

· Право совершать какие-либо действия.

· Возможность защиты своих интересов.
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Все предприниматели равны перед законом. И каждому предпринимателю должны быть предоставлены равные возможности для ведения предпринимательской деятельности и одинаковое правовое положение по сравнению с другими предпринимателями вне зависимости от места регистрации или нахождения.

Предприниматели вправе реализовывать свои товары и услуги на всей территории РФ. Индивидуальные предприниматели вправе избрать любое место жительства, а учредители коммерческой организации - выбирать местонахождение создаваемого ими юридического лица.

Каждый предприниматель имеет право самостоятельно и независимо устанавливать цены на свои товары и услуги (если уровень цен на продукцию и услуги не регулирует государство - например, в случае с естественными монополиями.)

Коммерческие организации вправе осуществлять любые виды деятельности, при этом предмет и цели их деятельности должны быть определены в учредительных документах организации только в предусмотренных законом случаях. Однако если в учредительных документах добровольно указан исчерпывающий перечень видов деятельности, которые вправе заниматься организация, даже если это и не требовалось законом, то такая организация не вправе заниматься иными видами деятельности до внесения соответствующих изменений в учредительные документы и их регистрации в установленном порядке.

Предприниматели вправе, могут иметь в собственности имущество, необходимое для осуществления предпринимательской деятельности (землю, деньги, здания, материалы, сырьё). Каждый предприниматель должен иметь возможность доступа к любому рынку того или иного товара наравне с другими предпринимателями.

Кроме того, предприниматель должен иметь право в своих целях пользоваться различными видами ресурсов, принадлежащих на праве собственности другим лицам, а так же государству. К таким ресурсам можно отнести, например:

· Природные богатства.

· Займы, кредиты, ценные бумаги.
,

· Рабочую силу.

· Информацию.

Конечно, все эти права не абсолютны. Однако ограничены они могут быть только федеральными законами для обеспечения безопасности, защиты жизни и здоровья людей, охраны природы и культурных ценностей.

в) обязанность предпринимателя - всегда ограничение его экономической свободы установление обязанностей.

Установленные обязанности не должны быть произвольными. Они должны быть обусловлены необходимостью защиты основ конституционного строя, нравственности, здоровья, прав и законных интересов других лиц, обеспечения обороны страны и безопасности государства, защиты окружающей среды.

Обязанности предпринимателя можно классифицировать в'зависимости от того, чьи интересы могут пострадать в результате предпринимательской деятельности и должны быть защищены.

Значит, у предпринимателей возникают обязанности перед:

· Обществом (например, по охране окружающей среды)

· Потребителями (предприниматель обязан обеспечить надлежащее качество и безопасности своей продукции)

· Работниками (обеспечение безопасных условий труда, выплата зарплаты)

· Участниками хозяйственных обществ и товариществ, членами производственных кооперативов

· Конкурентами (запрет на ограничение конкуренции и недобросовестную конкуренцию)

· Перед деловыми партнёрами

2. Предпринимательское право

Предпринимательское право как отрасль права представляет собой совокупность норм, регулирующих предпринимательские отношения и тесно связанные с ними иные, в том числе некоммерческие, отношения, а так же отношения по государственному регулированию экономики в целях обеспечения интересов государства и общества.

Предметом любой отрасли права является круг общественных отношений, регулируемых её нормами. Предмет предпринимательского права - это регулированная им совокупность отношений, складывающихся в процессе предпринимательской деятельности.

В предмет предпринимательского права входят:

· Профессиональная деятельность по производству товаров (работ, услуг) с целью извлечения прибыли.

· Отношения по реализации товаров, их доставке, хранению и т.д.

· Хозяйственная деятельность организационно-имущественного характера по созданию и прекращению предприятий, управления собственностью.

· Хозяйственно-правовое регулирование предпринимательской деятельности.

· Государственное воздействие на субъектов, осуществляющих хозяйственную деятельность.

Наука предпринимательского права делится на две части: общую и особенную.

Общая часть рассматривает источники предпринимательского права, принципы, ряд общих понятий, таких как: хозяйственное правоотношение, субъекты предпринимательского права, право на имущество субъектов предпринимательского права, государственное регулирование экономики в условиях рыка, сроки в предпринимательском праве, санкции и ответственность в хозяйственных отношениях, правовое регулирование рассмотрения хозяйственных споров.

В особенной части рассматриваются вопросы правового обеспечения отдельных видов предпринимательской деятельности: производственной деятельности собственника и предпринимателя, реализация продукции и товаров, научно-технической, инвестиционной деятельности. Считается, что каждой отрасли права присущ свой особый метод правового регулирования. Однако на ряду с этим в науке права обсуждается вопрос о единстве метода правового регулирования, в котором правовое воздействие принимает характер дозволения, предписания и запрета.

Метод правового регулирования, применяемый в конкретной отрасли права, представляет собой совокупность способов и приёмов регулирования отношений между субъектами, складывающихся в силу особых свойств предмета правового регулирования.

Отрасль предпринимательского права имеет комплексный характер и, следовательно, ей присущи методы, используемые в других отраслях права.

Урегулированная нормами предпринимательского права отношения, возникающие в процессе осуществления предпринимательской деятельности, при государственном воздействии на участников рынка связаны взаимными правами и обязанностями и являются хозяйственными правонарушениями. Они представляют собой правовую отрасль между субъектами, содержание которой составляют субъективные права и обязанности.

а) источники предпринимательского права - юридические акты различных государственных органов, в которых содержатся правовые нормы. В зависимости от юридической силы актов, содержащих правовые нормы, источники предпринимательского права можно разделить на следующие группы:

· акты федеральных органов;

· акты субъектов РФ;

· акты органов местного самоуправления;

· акты органов бывшего СССР;

· международные акты.

Акты федеральных органов подразделяются на законы РФ и подзаконные акты.

Законы РФ:
Конституция РФ, обладающая высшей юридической силой и являющаяся базой текущего законодательства;

Акты Федерального Собрания РФ:

· федеральные конституционные законы;

· федеральные законы;

· акты Федерального Собрания (декларации, положения, постановления и др.) Подзаконные федеральные акты:
· указы, расположения Президента РФ;
■

· постановления, расположения Правительства РФ;

· нормативные акты министерств и иных центральных органов;

•
приказы, постановления, инструкции иных федеральных органов исполнительной
власти.

Акты субъектов РФ подразделяются на законы и подзаконные акты субъектов РФ.

Законы субъектов РФ:
•
конституции, уставы субъектов РФ;

· законы субъектов РФ. Подзаконные акты субъектов РФ:
· указы, распоряжения президентов, губернаторов;
· постановления, распоряжения правительств субъектов РФ;

· нормативные акты министерств субъектов РФ;

· приказы, постановления иных органов субъектов РФ.

3. Формы организации предпринимательства.

Единоличное предприятие. Это дело, которым владеет один человек. Такая форма бизнеса хорошо распространена по всей стране.

Преимущества: заключаются в том, что это наиболее простой и дешёвый способ организации бизнеса, собственник - сам себе хозяин, у него велик стимул деятельности

Недостатки: ограниченность финансовых ресурсов для роста, недоступность выгоды от специализации функций управления и сбыта, неограниченйая ответственность.

Самостоятельный предприниматель рискует не только активами фирм, но и своими личными активами. Если активы предприятия недостаточны для удовлетворения притязаний кредитора, то последние могут подать иск против личной собственности владельца. Это может привести к потери личного имущества, такого, как дом, машины, сбережения.

Партнёрство. Два или более отдельных лица договариваются о владении предприятием и его управлении. Они объединяют свои финансовые ресурсы и умение вести дела, распределяют риски, прибыли и убытки

По степени участия в деятельности предприятия партнёрства бывают разными. В некоторых
случаях все партнёры играют активную роль в функционировании предприятий. В других
случаях один или несколько участников могут быть «молчаливыми», то есть играют
пассивную роль. Это означает, что они вкладывают свои финансовые средства в фирму, но
не принимают активного участия в управлении ею.
,

Преимущества: легко организовывается, бюрократические процедуры необременительны (заключается письменное соглашение и утверждается устав). Более высокая степень организации. Менее ограничены финансовые ресурсы.

Недостатки: несовместимость в некоторых случаях интересов партнёров, что делает управление неповоротливым и затруднительным. Финансовых ресурсов трёх или четырёх партнёров может не хватить для роста. Выход одного участника или смерть партнёра, как правило, ведут за собой распад фирмы. Каждый партнёр несёт ответственность не только за результат собственных управленческих решений, но и за последствия действий любого партнёра.

Корпорация. Это правовая форма бизнеса, отличающаяся и отделенная от конкретных лиц, ею владеющих; владение выражается в пакетах акций.

Преимущества: способ финансирования - продажа акций и облигаций - позволяет привлекать сбережения многочисленных лиц. Через фондовую биржу можно изъять свои ценные бумаги из одной фирмы и вложить их в другую. Более легкий доступ к банковскому капиталу. Ограниченная ответственность. Владельцы корпораций рискуют только той суммой, которую они вложили в покупку акций. Их личные активы не ставятся под угрозу, даже если корпорация пойдёт ко дну. Кредиторы могут предъявить иск корпорации как юридическому лицу, но не владельцам корпораций как частным лицам.

Применение технологии массового производства, возможность использования специализированных кадров в каждой из сфер деятельности дают преимущества в производительности.

Недостатки: в корпоративной форме бизнеса заложены возможности для некоторых злоупотреблений. Хотя это запрещено законом, корпоративная форма бизнеса может стать базой для выкупа и продажи не имеющих никакой стоимости ценных бумаг. Так как корпорация является юридическим лицом, некоторые недобросовестные владельцы

компаний получают возможность избегать личной ответственности за сомнительную деятельность. К недостаткам относится двойное налогообложение: первый раз облагается прибыль корпораций, второй раз - часть личного дохода владельца. Корпорации, чьи акции находятся в открытой продаже, отказываются от своих прав на коммерческую тайну. Закон требует, чтобы большие, открытые корпорации предоставляли информацию о своих финансах, об операциях всем заинтересованным лицам. В целом преимущества несравнимы с недостатками.

Решающим фактором в вопросе, какую форму бизнеса выбрать, является потребность в денежном капитале.

4. Предпринимательство как особая форма экономической активности.

а)
История развития теории предпринимательства.
Ни за рубежом, ни у нас еще пока не создана общепринятая экономическая теория предпринимательства, хотя потребность такой теории давно уже стала весьма насущной. «Три волны» развития теории предпринимательской функции - так условно можно охарактеризовать развитие процесса научного осмысления практики предпринимательства.

«Первая волна», была связана с концентрацией внимания на нанесении предпринимателем
риска. Согласно известному философу Р. Кантильону, предприниматель есть любой
индивид, обладающий предвидением и желанием принять на себя риск, устремлённый в
будущее, чьи действия характеризуются и надеждой получать доход, и готовностью к
потерям.
'

«Вторая волна» связана с выделением инновационности как его основной отличительной черты. Основоположником этого направления является один из крупнейших представителей мировой экономики Йозеф Шумпетер. В своих работах он рассматривал предпринимателя как центральный элемент механизма экономического развития. По его мнению, в основе экономического развития лежит особая функция предпринимателя, использовать новые факторы производства, следствием чего является инновация.

И первая, и вторая «волны» развития теории предпринимательской функции были основаны на монофункциональности предпринимательской роли, что вело к излишней односторонности в толковании проблем предпринимательства. Полифункциональная модель предпринимательства связана с появлением «третьей волны»

«Третья волна» отличается сосредоточением внимания на особых личностных качествах предпринимателя (способность реагировать на изменение экономической и общественной ситуации, самостоятельность в выборе и принятии решений, наличие управленческих способностей) и на роли предпринимательства как регулирующего начала в уравновешивающей экономической системе.

Современный этап развития теории предпринимательской функции можно отнести к «четвёртой волне», появление которой связывается с переносом акцента на управленческий аспект в анализе действий предпринимателя, а следовательно - с переходом на междисциплинарный уровень анализа проблем предпринимательства.

б)
особая форма экономической активности.
Экономическая активность представляет собой форму участия индивида в общественном производстве и способ получения финансовых средств для обеспечения жизнедеятельности его самого и его членов семьи. Такой формой участия индивида в общественном производстве является одна общественная функциональная обязанность или их комбинация, когда он выступает в качестве:

· Собственника каких-либо объектов, недвижимости и т.д. приносящий ему постоянный и гарантированный доход

· Наёмного работника государственного или муниципального служащего

· менеджера (управляющий чужим предприятием)

· пенсионера (пассивная форма участия в общественном производстве в какой-либо конкретной форме)

· учащегося или студента (как подготовительный этап к участию в будущем общественном производстве)

· безработного (как вынужденная форма неучастия или приостановке участия в общественном порядке)

· занятого оборонно-охранной деятельностью (армия, милиция, госбезопасность)

· вовлеченного в экономически преступную деятельность (рэкет, воровство)

предпринимательство выступает в качестве особого вида экономической активности, ибо его начальный этап связан, как правило, лишь с идеей - результатом мыслительной деятельности, впоследствии принимающий материализованную форму.

Предпринимательство характеризуется обязательным наличием инновационного момента -будь то производство нового товара, смена профиля деятельности или основание нового предприятия. Новая система управления производством, качеством, внедрение новых методов организации производства или новых технологий -1 это тоже инновационные моменты.

в) Субъекты предпринимательской активности.
Основным субъектом предпринимательской активности выступает предприниматель. Однако предприниматель - не единственный субъект, в любом случае он вынужден взаимодействовать с потребителем как основным его контрагентом, а также с государством, которое в различных ситуациях может выступать в качестве помощника или противника. И потребитель и государство также относятся к категории субъектов предпринимательской активности, как и наёмный работник (если предприниматель работает не в одиночку), и партнёры по бизнесу (если производство не носит изолированного от общественных связей порядок)
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г) Цели предпринимательской активности.
Целью предпринимательской активности является производство и предложение рынку такого товара, на который имеется спрос и который приносит предпринимателю прибыль. Прибыль - это излишек доходов над расходами, получаемый в результате реализации принятого предпринимательского решения по производству и поставке на рынок товара, в отношении которого предпринимателем выявлен не удовлетворяемый или скрытый способ потребителя.

Под расходами поднимается то, что предприниматель тратит на производство такого товара, т.е. все его затраты (обычно в денежной форме), связанные с производством конкретного товара.

Доход - это всё то, что поступает на счёт или кассу предпринимателя в качестве оплаты за какие-либо действия предпринимателя или передачу тех или иных товаров, имущества другому лицу, производящему платёж на счёт предпринимателя. Доход необходимо отличать от заемных средств, поступающих в адрес предпринимателя на какое-то определённое время и предполагающий их возврат в будущем.

К примеру, на ваш счет в банке поступили 300 тыс. руб. от лица А в качестве платежа за поставленные ему товары, производство которых обошлось вам в 200 тыс. руб. В таком случае 300 тыс. руб. - это ваш доход, а прибыль составит 100 тыс. руб. (300 тыс. руб. минус 200 тыс. руб.)

д) Предпринимательский доход.
Предпринимательский доход - дополнительный доход, доход от управления, излишек, получаемый предпринимателем благодаря его природным качествам или особому умению анализировать и по-новому комбинировать факторы производства в зависимости от внешних условий.

Другими словами, прибыль предпринимателя (есть речь идёт о предпринимателе, а не об обычном деловым человеке) складывается как бы из двух элементов:

· обычная прибыль делового человека

· излишек над обычной прибылью делового человека.

Предположим, прибыль вашего предприятия держалась до недавнего времени на стабильном уровне - 1 млн. руб. ежемесячно. Вы решили изменить систему организации производственного процесса, в результате чего возросла эффективность производства и прибыль увеличилась до 1.5 млн. в месяц. В этом случае 500 тыс. руб. - ваш предпринимательский доход (прибыль)

Таким образом, всякий предприниматель вступает в качестве делового человека, но не всякий деловой человек может быть отнесён к категории предпринимателей, если речь идёт о действительном феномене предпринимателя.

е) Предпринимательская среда.
Осуществление предпринимательской деятельности на эффективном уровне возможно лишь при наличии определённой общественной ситуации - предпринимательской среды, под которой понимается, прежде всего, рынок, рыночная система отношений, а так же личная свобода предпринимателя, т.е. его личная независимость, позволяющее принять такое предпринимательское решение, которое, с его точки зрения, будет наиболее эффективным, действенным и максимально прибыльным.

Предпринимательская среда - общественная экономическая ситуация, включающая в себя степень экономической свободы, наличие (или возможность появления) предпринимательского корпуса, доминирование рыночного типа экономических связей, возможность формирования предпринимательского капитала и использования экономических ресурсов. Показателем степени общественной свободы предпринимательства служит число появляющихся самостоятельных (не зависимых) предприятий.

Формирование предпринимательской среды - процесс управляемый. Методы управления таким процессом не могут носить административного или директивного характера. В их основе - меры, связанные не с воздействием на субъекты предпринимательской деятельности, а с конструированием благоприятных условий для появления и быстрого становления таких субъектов.

Конструирование предпринимательской среды - явление многоаспектное. Оно включает в себя несколько элементов:

· изменение общественной экономической и социально-экономической философии (концепции бытоуложения)

· изменение национальной общественной психологии в соответствии с принимаемой концепцией бытоуложении

· изменение национальной общественной психологии с концепцией бытоуложения.

· Принятие национальной программы стимулирования предпринимательства с акцентом на создание адекватной предпринимательской инфраструктуры, т.е. всех тех институтов, без которой немыслимо развитие предпринимательства.

5. Маленькие хитрости...

Кто не мечтает об удачной карьере? Мечтают, наверное, все, но вот осуществить эту мечту удается далеко не любому, ведь универсальных правил построения собственного успеха нет, и каждый сам для себя открывает свой путь. Но, если нет правил, есть рекомендации, пять пунктов, соблюдая которые, вы сумеете облегчить себе покорение карьерных вершин и сделать несколько уверенных шагов к заветной цели:

· Управляйте своей карьерой.

· Берите ответственность на себя.

· Начните сегодня.
'

· Определите, что для вас успех.

· Правильно уходите.

Сегодня каждый предприниматель сам отвечает за собственную карьеру, не стоит ждать, когда к вам подойдут и предложат, всегда нужно предлагать самому. Подумайте, если у вас есть план, то вы никогда не позволите себе расслабиться и махнуть на все рукой, столкнувшись с небольшим препятствием, вы никогда не пропустите открывающиеся перспективы, потому что вы будете их ждать и, следовательно, гораздо быстрее реагировать на новые возможности.

Существует много примеров, когда специалисты, не задумывающиеся о карьерных приоритетах и предпочтениях, теряли интерес к собственной работе и, как следствие, к компании потому, что они не развивались и не двигались по служебной лестнице. Но виновата ли в этом компания? Может быть, отчасти это и так, но все-таки в основном эта вина конкретного предпринимателя. В компании слишком много сотрудников, и соответствующие службы — будем смотреть правде в глаза — не успевают отслеживать потребности всех специалистов, но, если вы придете и четко расскажете, что вам нужно, то вам пойдут навстречу. Ведь любая компания заинтересована в том, чтобы в ней работали высококвалифицированные профессионалы.

Говорят, «инициатива наказуема». Это неверное утверждение в корне. Если вы будете заниматься только тем, что вам знакомо до мельчайших деталей, не будете осваивать новые подходы и концепции, если вы не будете расширять границы собственных возможностей, то вы быстро «устареете» и перестанете быть кандидатом на продвижение вверх. Вы сами убьете мечту о собственной успешной карьере.

Не откладывайте на завтра то, что можно сделать сегодня

Это золотое правило. Если вы что-то откладываете на потом, вы, скорее всего, упустите благоприятную возможность или так и не сделаете задуманного. Действуйте, но помните выбор, который вы делаете сегодня, в конечном счете, вести к желаемым результатам.

Время реализации решения также важно, как и сам факт его принятия. Профессионал должен чуть опережать или же идти в ногу с теми тенденциями, которые существуют на рынке.

Что такое мой успех?

«цели». Поэтому важно с самого начала определить цели. Вы стремитесь к успеху, но что он для вас? Достойное финансовое вознаграждение? Серьезная должность? Возможность заниматься любимой работой? Это совершенно разные цели, а значит, и путь к ним будет тоже разным.

Определить приоритетные цели нелегко, потому что мы хотим получить сразу все. Да, в итоге можно получить если не все, то почти все — и деньги, и должность, и возможность заниматься любимым делом. Но это возможно только в конце намеченного пути. А вот строить карьеру, имея ввиду сразу всё, невозможно, потому что рано или поздно придется сделать выбор и предпочесть одну цель другой. Кроме того, нельзя забывать, что вы можете в силу многих причин и не воплотить до конца ваш карьерный план, и вам придется довольствоваться чем-то меньшим. И если перепутать цели, то можно столкнуться с глубоким разочарованием, обнаружив, что занимаешься совсем не тем, о чем мечтал когда-то. Годы труда могут обернуться страшным разочарованием. Именно поэтому так важно сразу определить правильные цели.

Не хлопайте дверью

Правильно покидайте компанию, возможно, вам придется вернуться. Кто знаете, как сложиться ваша карьера в будущем, может быть, через 10 лет, заветную должность вам предложат именно в вашей «прошлой» компании? Поэтому важно, чтобы у вашего работодателя сформировалось мнение, что вы эффективный, инновационный лидер, тогда о вас будут помнить, как о потенциальном кандидате.

Положительная репутация важна еще и потому, что любой рынок, любая отрасль — это достаточно узкий сектор, где новости быстро становятся известными всем. Поэтому, громко хлопнув дверью одной компании, вы можете обнаружить, что ненамеренно поставили крест на дальнейшей карьере.

Самостоятельное управление карьерой — это возможность добиться того, чего вы хотите, построить то будущее, о котором вы мечтали. Но любая карьера непредсказуема, поэтому предложенные правила не гарантируют стопроцентный успех, но существенно облегчают движение вверх по карьерной лестнице. Остальное — в ваших руках.

                      6. IIредприятия города Усолье - Сибирского.

Химическое производство.
Одно из ведущих промышленных производств города. Оно представлено предприятиями группы НИ ТОЛ: ООО «Усольехимиром», ООО «Нитол-Эфиры Целлюлозы», ОАО «Кристалл», ООО «Химбыт», и предприятие, выпускающим лекарственные средства - ОАО <<>• солье Сибирский химфармзавод»

Предприятия химического производства выпускают более 80 видов продукции с уникальными свойствами и отличным качеством. Продукция химического производства не раз отмечалась дипломами конкурса «100 лучших товаров России»

Машиностроительное производство.
Представлено основными предприятиями ОАО «ПО «Усольмаш»», ООО «Усольевагонмаш», которые являются поставщиками оборудования для нужной горно-обогатительной и юлотодобывающей промышленности на территории Сибири, Дальнего Востока. Вклад > сольский машиностроителей оценён четырьмя наградами международных компрессов обогатителей.

Предприятия деревообрабатывающей промышленности.
ООО «Усольский фанерный комбинат», ООО «Сибирский лес, ООО «Тибет», ООО «Форест» выпускают фанеру, древесностружечные плиты, пиломатериал высокого качества. Готовы к реализации проекты по производству клееного бруса, паркетной доски.

Производство пищевых продуктов.
Предприятия данного вида производства выпускают разнообразную продукцию высокого
качества: молочная и кисломолочная продукция, хлебобулочные изделия, газированные
напитки, мясопродукты и колбасные изделия.
,

Текстильное и швейное производство.
Представлено ведущим предприятием ООО ПКФ «Ревтруд», специализирующимся па выпуске спецодежды, коллекция которой составляет около 40 моделей, разработанными специалистами ООО ПКФ «Ревтруд». Кроме того, на предприятии освоен пошив спортивной одежды для спортивного зимнего отдыха.
  Заключение
    В своей работе я постаралась точно описать все виды предпринимательства: виды этой деятельности, доходы, цели и т.д. Для себя я сделала несколько выводов: быть предпринимателем не так тог просто, потому что если что-то сделать неправильно – можно быстро обанкротиться. 
