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«Способы увеличения прибыли»
Тезисы
Актуальность темы:

В сложившейся ситуации мирового финансового кризиса многие компании терпят убытки, поэтому на сегодняшний день данная тема очень актуальна, так как в ней рассматриваются способы сокращения расходов и увеличения прибыли, что является основным фактором, способствующим компаниям выжить в условиях мирового кризиса.

Цель работы: Анализ деятельности иностранных и российских компаний, разработка основных способов увеличения прибыли.

Задачи: 

1. Анализ психологических факторов, оказывающих влияние на увеличение прибыли.

2. Анализ издержек производства

3. Влияние увеличения цен на объем продаж

Труд облагораживает человека... Я полностью согласен с данным высказыванием. Особенно, если дело, которым ты занимаешься, оставляет в тебе чувство счастья. Если, приходя на работу, принимаясь за привычные обязанности, ты получаешь удовлетворение и делаешь свою работу с огромным удовольствием. Конечно, достичь этого можно лишь, занимаясь делом, для которого ты рожден. Каждый человек в жизни мечтает о счастье...В своей жизни я понял, что мое счастье- это осуществление моей мечты- стать бизнесменом. Бизнес- это хозяйственная деятельность (дело), приносящая доход или дающая другую выгоду. Бизнесмен как бы включается в азартную игру с огромным количеством хитроумнейших комбинаций, неожиданных ходов, тонких расчетов, для осуществления которых необходим творческий подход. Бизнесмен входит в зону риска и приключений, где нужна смелость и творчество не меньше, чем доскональное знание конъюнктуры рынка.

В бизнесе необходимо быть профессионалом, делающим свою фирму высокоприбыльной. В рыночной экономике получение прибыли является целью предпринимательской деятельности, потому что она выступает в качестве движущей силы развития предпринимательства и вместе с этим служит основным источником финансовых ресурсов у многих участников общественного производства.

Большинство предпринимателей концентрирует свое внимание и усилие больше на скорый результат, а не на сам процесс. Человек же с предпринимательскими способностями должен видеть дальнюю перспективу работы своей фирмы. Ему необходимо стремится не только к прибыли сегодняшнего дня, но и заглядывать вперед в будущее.

