Я уже два года изучаю экономику. Мне интересна производственная деятельность моего отца и, используя полученные знания, я хотела бы ему помочь.

Предприятию предстоит работать в той экономической ситуации, когда Россия вступит в ВТО, со всеми вытекающими отсюда последствиями:

· сельскохозяйственная продукция из-за границы может составить конкуренцию отечественной;

· появятся инвесторы, которые выберут только то предприятие, которое представит бизнес-план, показывающий, что данное производство вполне соответствует современным требованиям рынка.

Также, чтобы заручиться поддержкой отечественных банков-кредиторов нужно доказать выгодность своего производства, в этом, естественно, может помочь грамотно составленный бизнес-план. 

Мой отец вырос, выучился и начал работать в иной экономической системе, главным в которой был государственный план. Именно план и принципы планирования были взяты на вооружение фирмами капиталистической экономики, что позволяет многим из них успешно функционировать. В России в переходный экономический период к рынку государство и частный бизнес учатся сосуществовать в экономической сфере. Выигрывают те фирмы, которые имеют четкий ясный грамотный бизнес-план.
1. Организационно-правовая форма предприятия

Учредителями ИП Бородавченко В.Н. Глава КФХ является один человек Бородавченко Виктор Николаевич.

Уставной капитал предприятия делится на доли, размер которых определяется учредительными документами.
2. Цели и задачи ИП Бородавченко В.Н. Главы КФХ

Цели:
· удовлетворить потребности потенциальных клиентов, производя сельскохозяйственную продукцию;
· улучшить финансовое положение фермерского хозяйства;

· обеспечить рабочими местами население поселка.

Задачи:

· производить сельскохозяйственную продукцию высокого качества;

· получать максимальную прибыль в процессе работы предприятия.

3. Обоснование выбора и описание производимого товара
Исторически сложилось так, что наша страна всегда имела большой процент сельскохозяйственного производства, аграрный сектор играл важную роль, но параллельно возникали трудности и проблемы. Мой отец помнит, что в самой большой в мире стране СССР существовала Продовольственная Проблема. В магазинах не было большого ассортимента продовольственных товаров. Получив профессию агронома, он стремится применить новые агроприемы для получения более высоких урожаев, что поможет обеспечить население продовольствием.
Фермерское хозяйство отца выращивает зерновые и технические культуры, важность которых не подлежит сомнению.

Предлагаемая продукция призвана удовлетворить насущные потребности клиентов. Характерными чертами предлагаемой продукции являются доступная по сравнению с другими хозяйствами цена, а так же гарантируемое качество, которое будет обеспечиваться правильной технологией, качественными составляющими и добросовестным подходом рабочих.

4. Изучение рынков сбыта товара и оценка конкурентов
В рамках маркетингового подхода выбор производимой продукции осуществляется на основании производственных возможностей предприятия и при непосредственном изучении рынка.
Чтобы определить цену и выяснить качество товара, были проанализированы зерновые рынки.
По результатам исследования наибольшую ценность для потребителя представляют следующие критерии товара:

· доступная цена;

· качественная продукция.

Потенциальный объем рынка. Наши покупатели.

Краткие сведения о конкурентах:
	Предприятие
	Товар
	Достоинства
	Недостатки

	ИП Сырованкин Ю.В. Глава КФХ
	сельскохозяйственная
продукция
	высокая урожайность
	высокая стоимость товара

	ИП Данкев В.И. Глава КФХ
	сельскохозяйственная

продукция
	большой ассортимент
	неудобное расположение полей


Наша продукция будет конкурентно способной и вызовет интерес потребителей по следующим причинам:

· высокий уровень контроля над качеством продукции;

· сравнительно низкая цена, соответствующая достатку покупателя.

Разработка плана маркетинга ИП Бородавченко В.Н. Главы КФХ.

Распределение (сбыт) продукции
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Расчет себестоимости

Точно определить себестоимость сельскохозяйственной продукции нет возможности, из-за конфиденциальности информации. Но все же часть затрат представляется.
	
	ТЕХНОЛОГИЧЕСКАЯ КАРТА
	
	
	
	

	
	по возделыванию подсолнечника на площади 229га в 2006г.
	

	
	
	
	
	
	

	Наименование работ
	расход ГСМ по норме на 1га.
	количество гектар
	фактический расход

ГСМ литров
	стоимость 
1 литра, руб.
	Стоимость ГСМ.  руб.

	весеннее боронование
	1,7
	229
	389,3
	14
	5450,2

	предпосевная культивация
	2,7
	229
	618,3
	14
	8656,2

	посев
	3,1
	229
	709,9
	14
	9938,6

	прикатывание
	1,4
	229
	320,6
	14
	4488,4

	боронование после всходов
	1,7
	229
	389,3
	14
	5450,2

	междурядная обработка (3раза)
	3,6
	687
	2473,2
	14
	34624,8

	прямое комбайнирование
	8,7
	229
	1992,3
	14
	27892,2

	вспашка
	18,5
	229
	4236,5
	14
	59311

	перегон техники
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 

	ИТОГО:
	 
	 
	11129,4
	 
	   155 812 

	
	
	
	
	
	

	
	ТЕХНОЛОГИЧЕСКАЯ КАРТА
	
	

	
	по возделыванию озимой пшеницы на площади 88га в 2006г.
	

	
	
	
	
	
	

	Наименование работ
	расход ГСМ по норме на 1га.
	количество гектар
	фактический расход ГСМ литров
	стоимость 1 литра, руб.
	Стоимость ГСМ. руб.

	весеннее боронование
	1,7
	88
	149,6
	14
	2094,4

	подкормка
	5,2
	88
	457,6
	14
	6406,4

	заправка и подвоз воды 4 раза
	1,7
	352
	598,4
	14
	8377,6

	опрыскивание от вредителей и сорняков
	1,7
	88
	149,6
	14
	2094,4

	прямое комбайнирование
	10,4
	88
	915,2
	14
	12812,8

	вспашка
	18,5
	88
	1628
	14
	22792

	перегон техники
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 

	ИТОГО:
	 
	 
	3898,4
	 
	54577,6

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	Технологическая карта
	
	
	

	
	по возделыванию ярового ячменя на площади 135га. в 2006г.
	

	
	
	
	
	
	

	Наименование работ
	расход ГСМ по норме на 1га.
	количество гектар
	фактический расход ГСМ литров
	стоимость 1 литра, руб.
	Стоимость ГСМ.  руб.

	весеннее боронование
	1,7
	135
	229,5
	14
	3213

	предпосевная культивация
	2,7
	135
	364,5
	14
	5103

	посев
	2,6
	135
	351
	14
	4914

	прикатывание
	1,4
	135
	189
	14
	2646

	заправка и подвоз воды 2 раза
	1,7
	270
	459
	14
	6426

	подкормка
	5,2
	135
	702
	14
	9828

	опрыскивание от вредителей и сорняков
	1,7
	135
	229,5
	14
	3213

	прямое комбайнирование
	7,3
	135
	985,5
	14
	13797

	вспашка
	18,5
	135
	2497,5
	14
	34965

	перегон техники
	 
	 
	 
	 
	 

	ИТОГО:
	 
	 
	6007,5
	 
	84105

	
	
	
	
	
	

	
	ТЕХНОЛОГИЧЕСКАЯ КАРТА
	
	

	
	по возделыванию пара на площади 61га. в 2006г.
	
	

	
	
	
	
	
	

	Наименование работ
	расход ГСМ по норме на 1га.
	количество гектар
	фактический расход ГСМ литров
	стоимость 1 литра, руб.
	Стоимость ГСМ.  руб.

	вспашка
	18,5
	61
	1128,5
	14
	15799

	боронование
	1,7
	61
	103,7
	14
	1451,8

	сплошная культивация
	3
	61
	183
	14
	2562

	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 

	ИТОГО:
	 
	 
	1415,2
	 
	19812,8


По представленным выше таблицам мы можем увидеть что значительный процент затрат идет на ГСМ. 2006 год составил 314 307,4 руб., но мы знаем что прибыль составила в общем 1 270 500 руб., а это почти 25%. Проанализировав данные, можно сказать, что один из важных вопросов будет вопрос об экономии ГСМ. При возделывании и обработке земли можно экономить на подвозе воды и дозаправке, что может сократить затраты на 10%.

Также одним из пунктов затрат являются затраты на семена. Можно приобрести семена дороже, но качественнее, т.е. будет лучшая всхожесть, сокращение времени созревания, все это даст более высокую урожайность.
Предполагаемая цена

Цена может быть установлена аналогично цене конкурентов с учетом потребительских возможностей.
Стимулирование сбыта

Я предлагаю методы стимулирования сбыта сельскохозяйственной продукции:

· гарантия качества;

· скидки постоянным клиентам;

· скидки оптовикам.

Трудовые ресурсы

Численность работников ИП Бородавченко В.Н. Главы КФХ составляет 7 человек, из них 1 человек – директор предприятия, 1 – бухгалтер, 4 – рабочих, 1 – помощник Главы.
Расходный план

	№

п\п
	Статьи затрат
	2006 г.

тыс.руб.

	1
	ГСМ
	450

	2
	Семена
	55

	3
	Химикаты и средства защиты
	40

	4
	Удобрения
	360

	5
	Налоги
	63

	6
	Запасные части
	80

	7
	Заработная плата
	150

	8
	Начисления на зарплату
	34

	9
	%-за ссуду
	100

	10
	Возврат ссуды
	500

	
	
	

	
	                       ИТОГО расход:
	1832


Оценка рисков

Риск – это важный ключевой момент предпринимательства. Степень риска данного предприятия можно снизить следующими способами:

· страхование риска;

· резервирование средств на непредвиденные расходы;

· использование более полной и достоверной информации.

Резюме

Как показало исследование рынка, в сельскохозяйственной продукции ИП Бородавченко В.Н. Главы КФХ нуждаются различные слои населения.
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