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Цель:
1. Продолжить знакомство с культурой и историей родного города.

2. Исследовать торговую деятельность самого богатого купца г. Бийска Николая Ивановича Ассанова.

3. Составить математические задачи на подобранном  материале.

4. Изучить благотворительность купца Ассанова и его жены.

5. Убедиться в практическом применении математики.

6. Научиться самостоятельно работать с дополнительной литературой.

План работы:
1. Вместе с группой посетить Бийский краеведческий музей им. В.В.Бианки (бывший особняк Н. И. Ассанова).

2. Посетить городскую библиотеку  им. В.М.Шукшина, школьную библиотеку, библиотеку при краеведческом музее, Центральную детскую библиотеку.

3. Совершить экскурсию по улицам старого города, посмотреть особняки, принадлежащие Ассановым.

4. Воспользоваться информацией из Интернета.

5. Обратиться за консультацией к учителю математики.

6. Обобщить полученную информацию. Оформить исследования в виде реферата
             Ассанов Н.И. (1865-1920) происходил из мещан города Ирбита. Ирбит был ярмарочным центром всей Сибири. В1880 году он окончил курс Ирбитского уездного училища, после чего переехал на жительство в Бийск. Предпринимательскую деятельность начал в 16-летнем возрасте в качестве приказчика монгольского отделения фирмы бийского купца Ивана Петровича Котельникова, у которого служил с 1881 по 1891 гг.

              Существовал целый ряд категорий торговых служащих. Мальчики обычно служили бесплатно, «из харчей и науки». Такой мальчик, исполняя разные поручения хозяев, должен был прислуживать и в доме, поэтому в купеческих семьях очень редко служили специальные лакеи. Служба мальчика была тяжёлой, и не всякий её выдерживал, хотя некоторым удавалось, с течением времени, дослуживаться до приказчика, а затем и завести собственное дело.

           Мальчик, отработав 5-6 лет и оказавшись верным и расторопным, получал первый чин торговой иерархии – становился «молодцом», ему уже поручали дела большей важности, а его место занимали другие. Более высоким считалось положение лавочного сидельника, т.е. продавца в лавке. Далее шло повышение в приказчики и доверенные. Условия труда торговых служащих были тяжёлыми, рабочий день мог достигать 12 и даже 15 часов.

            Ассанов оказался толковым в торговле и из мальчиков вскоре перешёл в приказчики.
            Ассанов попал на службу к бийскому купцу И.П. Котельникову. Иван Петрович Котельников, ирбитский мещанин, который ещё в конце 1850-х годов уехал на Алтай, в Бийск. В Бийске он стал заниматься торговлей сначала по Чуйскому тракту, а потом и в Монголии.
             И.П. Котельникову удалось сколотить изрядный капитал, обороты которого иногда достигали ста и даже ста пятидесяти тысяч рублей в год. Как правило, Иван Петрович брал себе в помощники молодых способных приказчиков. Одним из них был Алексей Данилович Васенев. К моменту приезда Ассанова в Бийск, А.Д. Васенев уже заканчивал службу у Котельникова.

             Со временем Николай Иванович Ассанов становится его правой рукой.

             Первые десять лет жизни в Монголии стали для Ассанова временем очень напряжённой, упорной учёбы. Надо было привыкнуть к местному климату (там нередки температурные перепады порядка сорока градусов за сутки). Надо было научиться верховой езде. Летом передвигались исключительно на лошадях, а зимой – на верблюдах. Необходимо было изучить местные языки. В Монголии тогда проживало несколько этнических групп, представители которых говорили на различных диалектах монгольского и других тюркских языков. Надо было выучить и китайский язык, потому что большую часть иностранных торговцев в Монголии составляли китайцы.

             В 80-е гг. XIX в. в русско-монгольской и русско-китайской торговле произошли существенные изменения. В феврале 1881 г. между Россией и Китаем в Петербурге был подписан договор, который давал большие возможности для развития российского предпринимательства в этой стране. Он не только подтверждал право беспошлинной торговли по всей Монголии, но и официально разрешал русским подданным ездить с торговыми целями во Внутренний Китай, куда прежде доступ был запрещён. За период работы с Котельниковым Ассанов набрался большого опыта и скопил первоначальный капитал.
             В 1891 году, когда Ассанов отделился от Котельникова, тот сделал всё, чтобы его талантливого преемника избрали купеческим старшиной. В  Кобдо тогда проживало около трёхсот русских торговцев. Бывали случаи, когда купеческого старшину так и не могли выбрать, а на кандидатуре Ассанова все сошлись единогласно. Он был человеком очень спокойным, обстоятельным, не склонным к каким-либо авантюрам, обладал чувством терпимости, сострадания, желания помочь людям.

             Вот почему все, кто работал с Николаем Ивановичем, старались оставаться с ним до конца. Это и Данила Андреевич Мальцев, и Павел Тимофеевич Ковалёв, и Егор Дмитриевич Оболенский, и Николай Митрофанович Мотырёв, и Александр Владимирович Ермолин, и Иван Дмитриевич Ермолин, и Павел Иванович Торопов. Все они постоянно выезжали с Ассановым за границу, и он всегда сам оформлял для них заграничные паспорта, билеты, которые положен было выдавать один раз в год. Даже и сейчас ещё в Бийске живут люди, предки которых когда-то работали у Ассанова, и тёплые воспоминания о нём передаются из поколения в поколение.
             Крепкое здоровье, молодость позволяли Ассанову успешно заниматься не только общественными делами, но и собственными делами. В эти годы Николай Иванович закупал большие партии шкурок сурка, а также овечью и верблюжью шерсть. Шкурки сурка тогда охотно покупали различные английские и немецкие компании. Каждый год они посылали своих представителей в Ирбит на ярмарку. Ассанов ездил в родной город часто, у него были прочные связи с зарубежными фирмами.

             Англичане и немцы приобретали шкурки сурков и, перекрашивая их у себя на фабриках «под норку», успешно сбывали на западных рынках, в том числе и США. А верблюжья шерсть и волос использовались ими для изготовления различного рода трансмиссий, лент, которые приводили в движение механизмы машин, овечья же шерсть шла на ткацкие фабрики.

             Постепенно стоимость шкурок сурка в Монголии становиться всё выше и выше, а на Западе напротив тенденция к спаду моды на меховые вещи из сурка. Ассанов, обладая глубокой интуицией, понял, что в этих условиях не стоит особо увлекаться добычей шкурок сурка, и предупреждал об этом коллег. В том числе таких, как А.Д Васенев (а это был очень опытный торговец), Г.Г. Бодунов, Р. И Кузнецов. 
             Вскоре в Монголии цена шкурки сурка достигла одного рубля (против прежних 5-12 копеек), а на ярмарках в Ирбите и Нижнем Новгороде они шли всего по 30-40 копеек и некоторые предприниматели на этом раззорились. Такое явление в мировой экономике бийские купцы во главе с Ассановым окрестили «сурковой катострофой».

             Н.И. Ассанов к тому времени уже успел получить порядочные дивиденды не только от торговли шерстью, но и с продажи лошадей Пржевальского. Надо сказать, что о таких лошадях стало известно в 1879 году, когда первую шкуру и череп животного сам Пржевальский привёз в Петербург. Тогда это было настоящей зоологической сенсацией. Но живых лошадок в то время никто, кроме местных жителей ещё не видел, и запрадные любители диковинок, торговцы животными для зоосадов, такие, как петербуржец Фридрих Гагенберг, английский герцог фон Бетфорд «из кожи вон» лезли, чтобы получить этих лошадок для своих коллекций.
             В начале девяностых годов прошлого столетия, когда Ассанов только приступил к должности купеческого старшины, в Кобдо приехал известный в те годы учёный                     Д.А Клеменц. Он был связан с зоологическим институтом, с Имперторской академией наук. По просьбе Фальцфейна Клеменц предложил Ассанову заняться отловом лошадей Пржевальского. Были заняты местные русские охотники – оба из Бийска, - некие Власов и Захаров. Николай Иванович предложил им отправиться с ним в Джунгарию (Монгольский Алтай) – это от Кобдо на расстоянии 800-900 км.

             Им удалось поймать шестерых жеребят, но, к сожалению, у Ассанова не было опыта обращения с этой экзотической породой: сразу же по дороге умерли четыре жеребёнка. Дух уцелевших жеребят, привезённых в Кобдо, случайно напоили не кобыльим, а овечьим молоком, и оба жеребёнка погибли. С 1898 по 1904 годы Н.И. Ассанов по поручению Клеменца и по договорённости с Фальцфейном, а также имея договор, в котором фигурировали представители Императорской академии наук, вывез в общей сложности из Монголии 53 жеребёнка Лошади Пржевальского. Они-то как раз и составили ту основную группу животных, от которых ведут сейчас своё происхождение все ныне живущие в зоопарках мира Лошади Пржевальского. В общей сложности их должно быть сейчас около 900 голов. А начало было положено нашим земляком, бийчанином.
             Н.И. Ассанов получал от этих торговых операций по три тысячи рублей золотом за каждую голову животного – довольно приличные деньги по тем временам. Но и расходы у Ассанова, конечно, тоже были большие. В 1901 году Николаю Ивановичу удалось спасти двух жеребят, которых он привёз в Бийск из Кобдо и держал у себя на подворье года полтора. Однажды сюда приехал известный в те времена князь Ухтомский и увёз этих лошадок в Петербург, что вскоре стало известно даже Николаю II.
             Надо сказать, что Ассанов, будучи купеческим старшиной (с1891 по 1906 гг.), оказывал большую помощь путешественникам и исследователям Центральной Азии. В            1901 г. Императорская академия присвоила Н.И. Ассанову звание члена-корреспондента академии наук. В то время он был единственным из всех сибирских купцов, который удостоился такого высокого учёного звания.

             В 1905-1906 гг. в Монголии свирепствовала оспа. Громадное количество местного населения, особенно халха-монголов стало поголовно вымирать. Ассанов попросил своего доверенного, бийчанина Ивана Дмитриевича Ермолина, привезти из города вакцину для прививок от оспы. Любопытно, что в то время даже глава ламаистов в Монголии, зная о спасительной силе прививок, дал команду своим соотечественникам подчиняться русским врачам, если будет проводиться вакцинация. Результаты прививок, сделанных под руководством Ассанова были ошеломляющими. Ни один из монголов, получивший прививку, не заболел и не умер. Можно представить, как уважительно после этих событий стали относиться к Ассанову рядовые монголы.
            Мария Андреевна (жена Н.И. Ассанова) неоднократно бывала в Монголии, жила на подворье в Кобдо. Свидетели рассказывают, что она постоянно занималась самообразованием, много читала. И, очевидно, не без её влияния Николай Иванович стал выписывать в Кобдо различные журналы и газеты. Всё это делалось ещё и для того, чтобы приказчики Ассанова тоже приобщались к новостям из России, а также узнавали практические сведения, получали знания из этих периодических изданий.
            У Николая Ивановича к тому времени была там своя резеденция, громадное подворье с хорошим огородом. Кроме того, на реке с одноимённым названием он купил один из больших островов и держал там свою живность. Со своих огородов Ассанов получал довольно приличные урожаи картофеля, моркови, китайских огурцов, капусты. Так что у него не было проблемы с витаминами.

           Иногда на Ассановском подворье даже устраивались спектакли. Любопытно, что такие же театральные постановки делались и в Улясутае, где купеческим старшиной был избран другой воспитанник Ивана Петровича Котельникова – Алексей Данилович Васенев. Тяга к просвещению у Ассанова была развита очень сильно.

          В 1907 г. Ассанов первым из русских торговцев в Монголии предпринял попытку поставки монгольской шерсти в Америку. Его торговые обороты в этот период составляли 300-500 тыс. руб.

         Н.И. Ассанов был награждён 5 медалями «За Усердие» на Станиславской и Андреевской лентах, медалью за участие в деятельности общества Красного Креста во время русско-японской войны, орденом св. Станислава 3-й степени, орденом св. Анны 3-й степени и Китайским орденом Двойного дракона 4-й степени.
        Мария Андреевна (1875-1954) окончила приходское училище. Занималась благотворительной деятельностью. С 1909 г. являлась членом попечительского совета Бийской женской гимназии, а в 1913 г. стала попечительницей. Во время I мировой войны, когда здание гимназии было занято военным ведомством, безвозмездно уступила один из своих домов для учебных занятий. Являясь почётным членом бийского общества попечения о начальном образовании, жертвовала немалые суммы на его нужды. 

       За пожертвования в пользу раненых воинов во время русско-японской войны была награждена медалью Красного Креста.
Торговля Ассанова.
   «До середины 90-х гг. главным предметом вывоза русских торговцев из Монголии была пушнина, прежде всего шкурки сурка, которые находили  сбыт на Ирбитской ярмарке. Если в 1892-1893 гг. вывоз из Монголии не превышал 200 тыс. руб., то в 1893 г. он составил 271 тыс., в 1895 г. – 414,8 тыс., в 1896 г. – 560,6 тыс., в 1897 г.-  641,4 тыс., в 1898-1900 гг. – несколько меньше. По стоимости пушнина составляла от 30 до 40% вывоза из Монголии в 1892-1896 гг. и стала снижаться с 1897 г., параллельно росла доля импортируемой шерсти, с 1895 г. – более 30%.»

                 (В.А.Скубневский, А.В. Старцев, Ю.М. Гончаров «Основные направления купеческого предпринимательства»)

Исследование: Какое количество шкурок могло вывозиться из Монголии?

Задача: В Монголии за 1 шкурку отдавали 12 коп., в Ирбите шкурка сурка продавалась на 
               70% дороже. Вывоз из Монголии не превышал 200 тыс. руб. Сколько шкурок сурка
               вывезли из Монголии в 1892 году?

Решение:  1) 100 – 70 = 30% -стоимость вывоза пушнины из Монголии;

                  2) 12 : 0,3 = 40 (коп.) – стоимость шкурки в Ирбите;

                  3) 40 – 12 = 28 (коп.) – прибыль от 1 шкурки; (28 коп. = 0,28 руб.)

                  4) 200 · 0,7 = 140 (тыс. руб.) – общая прибыль;
                  5) 140 000 : 0,28 = 500 000 (шт.) – шкурок.
Ответ: до 500000 шкурок.

Задача: (о «сурковой катастрофе»). Купцы-«чуйцы» в Монголии закупили  300 000 шкурок 

                 сурка по цене 1 руб. за штуку, а на ярмарке в Ирбите смогли продать их по 40 коп.  

                 за штуку. Какие убытки понесли купцы, если учесть транспортные расходы из 

                  Монголии до Бийска обходились 5 руб. 20 коп. с пуда, от Бийска до Ирбита 9 коп.  

                  с пуда и 100 шкурок – 1 пуд.

Решение:  1) 300 000 · 1 = 300 000 (руб.) – закупка товара;

                  2) 300 000 : 100 = 3 000 (пудов);

                  3) 3 000 · 5,2 = 15 600 (руб.) – транспортные расходы до Бийска;

                  4) 3 000 · 0,09 = 270 (руб.) – транспортные расходы до Ирбита;

                  5) 300 000 + 15 600 + 270 = 315870 (руб.) – расходы;
                  6) 300 000 · 0,4 = 120 000 (руб.) – продажа;

                  7) 315 870 – 120 000 = 195 870 (руб.) – убыток.

Ответ: 195 870 рублей убытка.

Вывод: Если учесть, что дом купца средней руки стоил от 3 тыс. руб. до 12 тыс. руб.,
            то понятно, почему многие купцы были раззорены данной «катастрофой».

« …Относительно торговли бараньей шерстью могу сообщить следующее: шерсть мы в настоящее время покупаем у монголов по 1 р. 50 к. пуд грязную, в расчёте продать мытую по 5 руб. в Бийске. Из 100 гинов грязной шерсти получается 60 гинов вымытой. Провоз из Улясутая до Бийска без перевалки в Кош-Агаче падает от 1 р. 20 к. до 1 р. 40 к. на пуд, а с перевалкой в Кош-Агаче до 1 р. 80 к. и 1 р. 90 к. , так как из Кош-Агача товары отправляются на конских вьюках, что требует переплаты в провозе как монголам до Кош-Агача, так и калмыкам из Кош-Агача до Онгудая. Прямо же от Улясутая доставлять наши товары до Онгудая до сих пор мы не можем приучить монголов <…>, благодаря неудобному пути Чуйской долиной на верблюдах».
 «…Цены на баранью шерсть за прошлый год существовали в Бийске следующие: грязную продали от 3 р. 25 к. до 3 р. 60 к., мытую – по 4 р. 50 коп.,  а впоследствии часть мытой продали по 6 руб. Предыдущие года шерсть продавалась по 2 р. 20 к. и 2р. 50 к., поэтому из Улясутая такую вывозить не было расчёта.»
«…За прошлый год из Монголии бийскими купцами было вывезено до 20 тысяч пудов бараньей шерсти и до 5 тысяч верблюжьей. В том числе из Улясутая 1000 пудов бараньей и до 3000 верблюжьей. За текущий же год предполагается к вывозу до 20 тысяч бараньей и до 4 тыс. верблюжьей из Улясутая и до 25 тысяч бараньей, до 4 тысяч верблюжьей из Кобдосского округа».

 «Вообще в Дзасакту-хановском аймаке можно предположить сбор до 200 тыс. пудов ежегодно».

                                                                                     (23 июля 1894 г. письмо А.Д.Васенева)
Исследование: Торговые обороты с продажи шерсти.
Задача: Бийские купцы закупили в Монголии 20 тыс. пудов грязной овечьей шерсти             

              по 1 р. 50 к. После мытья вес уменьшился на 40%. На транспортные расходы

              было потрачено в среднем 1 р. 60 к. с пуда. В Бийске 15 тыс. пудов продали 

              по цене 4 р. 50 к., а оставшиеся 5 тыс. пудов по цене 6 р. Какую прибыль по –

              лучили бийские купцы от продажи шерсти (в 1894 г.)?

Решение:  1) 20 000 · 1,5 = 30 000 (р.) – закупка шерсти;

                  2) 20 000 · 0,6 = 12 000 (пудов) – мытая шерсть;

                  3) 12 000 · 1,6 = 19 200 (р.) – транспортные расходы;

                  4) 30 000 + 19 200 = 49 200 (р.) – общие расходы;

                  5) 15 000 · 4,5 = 67 500 (р.) – первая продажа;

                  6) 5 000 · 6 = 30 000 (р.) – вторая продажа;

                  7) 67 500 + 30 000 = 97 500 (р.) – общий доход;

                  8) 97 500 – 19 200 = 78 300 (р.) – прибыль. 

  Ответ: 78 300 рублей прибыли.

 Задача: Купец Ассанов из Кобдосского округа в 1894 году закупил 25 тыс. пудов овечьей 

               шерсти и 4 тыс. пудов верблюжьей грязной шерсти, закупая грязную  по цене          

               1 р. 50 к. за пуд. При мытье шерсть потеряла 40% веса. 8 тыс пудов шерсти он 

               продал в Бийске по цене 4 р. 50 к., 5 тыс пудов по цене 6 р. за пуд, затратив на

               перевоз 1 р. 60 к. с пуда. Остальную шерсть он продал в Кобдо немецким пред –

               принимателям по цене 4 р. Какую прибыль получил Ассанов от продажи шерсти?

Решение :      1) 29 000 · 1,5 = 43 500 (р.) – закупка шерсти;

                       2) 29 000 · 0,6 = 17 400 (пудов) – мытая шерсть;

                       3) 13 000 · 1,6 = 20 800 (р.) – транспортные расходы;

                       4) 29 000 + 20 800 = 49 800 (р.) – общие расходы;

                       5) 8000 · 4,5 = 36 000 (р.) – первая продажа;

                          6) 5 000 · 6 = 30 000 (р.) – вторая продажа;

                          7) 17 400 – 13 000 = 4 400 (пудов) – продано немцам;

                          8) 4 400 · 4 = 17600 (р.) – продажа немцам;

                          9) 36 000 + 30 000 + 17 600 = 83 600 (р.) – общий доход;

                          10) 83 600 – 49 800 = 33 800 (р.) – прибыль.
Ответ: 33 800 рублей прибыли.

Задача: Если предположить закупку шерсти в 200 тыс. пудов по цене 1 р. 50 к. за грязную,

              потеря веса при мытье 40%, транспортные расходы 1р. 60 к. с пуда, продажа  в 

              среднем по 5 р. с пуда мытой шерсти. Какую прибыль можно было получить от 

              продажи шерсти?

Решение:   1) 200 000 · 1,5 = 300 000 (р.) – закупка шерсти;

                   2) 200 000 · 0,6 = 120 000 (пудов) – мытой шерсти;

                   3) 120 000 · 1,6 = 192 000 (р.) – транспортные расходы;
                   4) 300 000 + 192 000 = 492 000 (р.) – общие расходы;

                   5) 120 000 · 5 = 600 000 (р.) – доходы;

                   6) 600 000 – 492 000 = 108000 (р.) – прибыль.

Ответ: 108000 рублей прибыль.
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