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Введение

Президент РФ В.В.Путин в своем ежегодном Послании к Федеральному Собранию, говоря о преимуществах и недостатках членства в ВТО, сформулировал следующую позицию: «ВТО – не абсолютное зло и не абсолютное добро. И не награда за хорошее поведение. ВТО – это инструмент. Тот, кто умеет им пользоваться, становится сильнее. Кто не умеет или не хочет пользоваться, не хочет учиться, кто предпочитает сидеть за частоколом протекционистских квот, пошлин, - обречен. Стратегически абсолютно обречен. Наша страна все еще «выключена» из процесса формирования правил мировой торговли. Мы уже там, в этой мировой торговле, а к формированию правил ее не допущены. Членство в ВТО должно стать инструментом защиты национальных интересов России на мировых рынках».
Последние 14 лет Россия ведет многоступенчатые переговоры о вступлении в ВТО. За это время возникали тупиковые ситуации, когда казалось, что легче выйти из процесса, чем его продолжить. По мере укрепления позиций России на мировой арене, что связано, прежде всего, со стабилизацией ее финансового состояния, наметились прогрессивные тенденции и ожидаемое событие постепенно перешло из категории «вероятное» в категорию «очевидное».

Поэтому сейчас необходимо взвешенно и объективно разобраться в том, что нам стоит ждать от уже принятого политического решения и, соответственно, предстоящего вступления в ВТО. Важно разобраться, как это реально может отразиться на российской предпринимательской среде и каким образом бизнесу следует к этому приготовиться. Ведь зная свои слабые и сильные стороны можно скорректировать ситуацию в свою пользу.
Цель данной работы: рассмотреть плюсы и минусы вступления России во ВТО.

Задачи:

1) рассмотреть сущность ВТО;
2) определить готовность России к вступлению в ВТО;
3) оценить расстановку сил в России по отношению к ВТО;
4) проанализировать последствия вступления в ВТО для отдельных российских отраслей.

Метод исследования: анализ Интернет-источников и литературы по данному вопросу.

Объект исследования: внешняя и внутренняя экономическая деятельность России.

Предмет исследования: экономическая деятельность отраслей российской экономики.
1. Сущность ВТО, ее цели и функции
Всемирная торговая организация (ВТО) - международное некоммерческое объединение, регулирующее внешнеэкономическую деятельность стран-участниц.
ВТО является правопреемницей действовавшего с 1947 г. Генерального соглашения по тарифам и торговле (ГАТТ). Была учреждена 8 декабря 1994 г. и начала свою деятельность с 1 января 1995 г. на основании системы взаимных договоренностей, (т. н. Уругвайского раунда) между странами-членами ГАТТ. Полностью заменила ГААТ после годового переходного периода 1 января 1996 г.

Цели ВТО:
· либерализация мировой торговли путем ее регулирования преимущественно тарифными методами при последовательном сокращении уровня импортных пошлин;

· устранение различных нетарифных барьеров, количественных ограничений;
· обеспечение ее справедливости и предсказуемости;

· способствование экономическому росту и повышению экономического благосостояния людей.

Важнейшими функциями ВТО являются:

· контроль за выполнением торговых соглашений, заключенных между членами ВТО;

· организация и обеспечение торговых переговоров среди членов ВТО;

· наблюдение за торговой политикой членов ВТО, разрешение торговых споров между членами организации
· техническое содействие развивающимся государствам;

· сотрудничество с международными специализированными организациями. [4]
Решения принимаются всеми государствами-участниками обычно методом консенсуса, что является дополнительным стимулом к укреплению согласия в рядах ВТО. Принятие решения большинством голосов тоже возможно, но в ВТО такой практики пока не было.

Высшим органом ВТО  является  Министерская  конференция, объединяющая представителей всех участников. Созывается не реже одного раза в два года, как правило, на уровне министров торговли или иностранных дел. Конференция избирает главу ВТО сроком на три года.

Текущее управление организацией и наблюдение за выполнением принятых соглашений осуществляет Генеральный совет, состоящий так же из представителей стран-членов ВТО. В его функции также входит разрешение торговых споров между странами-участницами ВТО и мониторинг их торговой политики. Генеральный совет контролирует деятельность Совета по торговле товарами, Совета по торговле услугами, Совета по торговым аспектам прав на интеллектуальную собственность. 
Статус наблюдателей в ВТО имеют 30 государств и 60 международных организаций, в том числе МВФ и Всемирный банк. Членами ВТО являются уже 148 стран мира. Это означает, что практически всякое государство, претендующее на создание современной, эффективной экономики и равноправное участие в мировой торговле, стремится стать членом ВТО. Россия в этом смысле не является исключением.

Участие в ВТО дает стране множество преимуществ. Их получение и является в прагматическом смысле целью присоединения к ВТО. Конкретными целями присоединения для России можно считать следующие: 

· Получение лучших в сравнении с существующими и недискриминационных условий для доступа российской продукции на иностранные рынки; 

· Доступ к международному механизму разрешения торговых споров; 

· Создание более благоприятного климата для иностранных инвестиций в результате приведения законодательной системы в соответствие с нормами ВТО; 

· Расширение возможностей для российских инвесторов в странах-членах ВТО,в частности, в банковской сфере; 

· Создание условий для повышения качества и конкурентоспособности отечественной продукции в результате увеличения потока иностранных товаров, услуг и инвестиций на российский рынок; 

· Участие в выработке правил международной торговли с учетом своих национальных интересов; 

· Улучшение имиджа России в мире как полноправного участника международной торговли. 

Задача ведущихся переговоров о присоединении – добиться наилучших условий присоединения России к ВТО, то есть наиболее выгодного соотношения преимуществ от вступления и уступок в виде снижения тарифов и открытия внутренних рынков.

Как сказал в одном из интервью министр экономического развития и торговли Герман Греф, баланс прав и обязательств России при вступлении в ВТО должен способствовать экономическому росту, а не наоборот. [18]
Весной 2001 года отечественными и зарубежными специалистами был проведен анализ готовности регионального бизнеса к вступлению России в ВТО. Вернее, конечно, сказать: неготовности. Поездки в регионы показали полную дремучесть отечественных предпринимателей в этом вопросе. Бизнесмены в регионах путали ВТО с ООН, Всемирным банком, Международной торговой палатой. Выводы были опубликованы в СМИ. 
Без предварительной работы в регионах эта акция (вступление в ВТО) может оказаться губительной для фирм и компаний многих субъектов Федерации. Понимая это, Минэкономразвития планирует обширную программу по проведению встреч в регионах, разъяснению последствий снятия торговых барьеров. Кроме того, чиновники изучат позицию и положение компаний, работающих на региональном уровне. Во многом выгоды и потери зависят от сроков и условий нашего вхождения в ВТО. У России есть несколько лет, чтобы подготовиться к этому событию и выработать стратегию промышленной политики. Это было сказано в 2001 году. 

Прошло 6 лет. Стратегии как не было, так и нет. И, несмотря на то, что во Всемирную торговую организацию Россия пытается вступить с 1994 года опрос, проведенный фондом "Общественное мнение" показал, что 46% россиян никогда не слышали о такой аббревиатуре. [4, 9]
О том, что такая организация существует, знает 21% населения страны, а еще 27% россиян "что-то слышали" об этом. Это при том, что опрос проводился уже после саммита "Большой восьмерки", во время которого вопрос вступления в ВТО обсуждался очень активно.

К известию о том, что вступление в ВТО переносится на более поздний срок, безразлично отнеслись 50%  граждан страны. Еще 26% затруднились с ответом. На открытый вопрос о том, почему вступление в ВТО было отложено на более поздний срок, треть опрошенных ответила, что за этим решением стоят враждебно настроенные по отношению к России страны.

Стоит отметить, что два года назад о ВТО ничего не слышали 55% россиян. [6]
2. Готова ли Россия к вступлению в ВТО
Первым делом, стоит ответить на вопрос: зачем же Россия собралась вступать в ВТО? Начнем с того, что членство в международной экономической организации становится столь значимым, что неучастие в ее работе по своим последствиям может, видимо, сравняться с неучастием в деятельности такой международной организации, как ООН. Подавляющая часть мировой торговли (более 90%) приходится на страны-члены этой организации. И если Россия стремится завоевать значимое место в мире, то оставаться вне Всемирной торговой организации она не может. [2]
Вопрос о том, вступать ли России в ВТО или нет, уже не стоит. Мы вступаем. Спор о целесообразности этого шага расколол общественное мнение на две почти равные части, уличающие друг друга в недооценке проводимых ими плюсов и минусов. Доводы тех и других понятны и неспециалистам.

В общем, мнения политиков и других специалистов можно охарактеризовать следующим образом: 

1. От присоединения к ВТО выиграют экспортно ориентированные промышленные и приграничные регионы России. Однако резкого увеличения доли экспорта не предвидится, поскольку основной предмет нашего экспорта — сырье и топливо — и так допущен на внешний рынок.

2. Перспективы импорта товаров и, во вторую очередь, услуг — более печальны. Свободный доступ иностранных компаний на российский рынок может сильно обострить ситуацию по многим позициям. В особенности это относится к таким отраслям промышленности, как пищевая, фармацевтическая, химическая, авто- и авиастроительная, легкая и электронная промышленность. Также стоит побеспокоиться секторам страхования, финансовых услуг и розничной торговли, мелкому и среднему бизнесу.

Россия готовится вступить в ряды ВТО с 1994 года. За это время была проведена огромная работа по приведению российских законов в соответствие с международными стандартами. Большинство выявленных несоответствий было устранено. Остановимся на изменениях в ряде законов, которые имеют важное значение в контексте деятельности ВТО.

1. Федеральный закон «Об основах государственного регулирования внешней торговли» (от 08.12.2003 № 164-ФЗ).
В целом изменения, внесенные этим документом в предыдущий закон, действовавший более восьми лет, создают больше возможностей для предпринимателей, готовых к справедливой и честной конкуренции в сфере внешней торговли, и одновременно ограничивают рамки государственного вмешательства при регулировании в данной сфере. В новом законе закреплены такие принципы, основанные на положениях соглашений ВТО, как принцип гласности, обоснованности и объективности применения мер государственного регулирования внешнеторговой деятельности, выбора таких мер регулирования, которые являются менее обременительными для участников внешнеторговой деятельности. Теперь закон позволяет заинтересованным предпринимателям противостоять принятию государством более жестких мер. Так, узнав из информации министерства о разработке нормативного акта об установлении количественных ограничений на ввоз какого-то товара, предприятия могут убедить министерство, что для них будет менее обременительно, если возникшая проблема будет решена путем введения тарифной квоты.
2. Федеральный закон «О техническом регулировании» (от 27.12.2002 № 184-ФЗ).

Данный документ призван полностью изменить существовавшую много лет систему технических требований к продукции и процессам производства (ГОСТы, ОСТы, СНИПы и т. п.). Закон № 184-ФЗ предусматривает два уровня требований к продукции, процессам (методам) производства, эксплуатации, хранения, перевозки, реализации и утилизации: технические регламенты и стандарты.
В контексте приведения нашего законодательства в соответствие с нормами ВТО в новом законе установлен одинаковый подход в применении технических регламентов и процедур подтверждения соответствия независимо от страны или места происхождения продукции, предусмотрены процедуры, обеспечивающие гласность при разработке технических регламентов.
Таким образом, в связи с возникающими вопросами о последствиях присоединения России к ВТО с точки зрения обязательного использования международных стандартов можно сказать следующее. [12]
Последствия, касающиеся экспорта: в этой области едва ли что-то изменится по сравнению с существующей ситуацией. Сейчас требования, которые применяются к нашим товарам, основываются на законодательстве соответствующей страны, на ее обязательствах в рамках ВТО.
· Во-первых, ВТО стимулирует в основном торговлю готовыми изделиями и наукоемкой продукцией, тогда как основу российского экспорта составляют пока сырье и топливо (которые и так допускаются на внешние рынки почти без ограничений).
· Во-вторых, структура российского экспорта крайне инерционна и не может быть быстро изменена в сторону перерабатывающих отраслей ввиду чрезмерной изношенности производственных мощностей отечественной промышленности (и транспорта), ее недогрузки и заторможенности технического прогресса в стране.

· В-третьих, по мере преодоления кризиса, растущий спрос на отечественную продукцию предъявляет внутренний рынок, что уже привело к ряду ограничений на экспорт.

· Наконец, Россия уже сейчас имеет доступ к основному объему тарифных льгот, зафиксированных ВТО, через свои двусторонние торговые соглашения со странами-членами этой Организации. [14]
В отношении импорта система для России может усложниться. Принятие технического регламента, соответствующего международному стандарту (например, «Евро-3»), может привести к тому, что не все наши предприятия смогут его выполнять, а, значит, иностранные предприятия получат конкурентные преимущества на российском рынке.

3. Федеральный закон «О специальных защитных, антидемпинговых и компенсационных мерах при импорте товаров» (от 08.12.2003 № 165-ФЗ). Этот закон устанавливает более четкий порядок введения специальных защитных, антидемпинговых и компенсационных мер. Больше внимания уделено порядку проведения расследований. Надо отметить, что российские предприятия все чаще пользуются возможностями защиты своих интересов на основе указанного закона. По состоянию на август 2006 года было принято девять специальных защитных мер, пять антидемпинговых и две компенсационные меры.

4. Таможенный кодекс (Федеральный закон от 28.05.2003 № 61-ФЗ). Здесь произведено два важных изменения. Первое. Раньше в Таможенном кодексе, по подсчетам специалистов, содержалось более 200 или около 300 положений, которые создавали какую-то норму, но заканчивались словами: «Однако, если таможенный орган полагает, что…». Это создавало основу для принятия субъективных решений. Теперь в Таможенном кодексе остались всего три или четыре такие нормы. То есть подход изменен кардинально. Второе — важное изменение, касающееся таможенных сборов. Раньше они были установлены в процентах от стоимости декларируемого товара. Это противоречило общему подходу ВТО, согласно которому таможенные сборы не должны превышать стоимости оказанных услуг. Теперь у нас подход изменен в направлении требований ВТО, но конкретные положения пока еще носят временный характер и дорабатываются. Окончательные нормы еще не выработаны.

5. Федеральный закон «О валютном регулировании и валютном контроле» (от 10.12.2003 № 173-ФЗ). При подготовке этого закона была поставлена задача, с одной стороны, привести валютное законодательство в соответствие с новыми экономическими реальностями, возникшими в России, с другой — в соответствии с требованиями ВТО снять ограничения на проведение валютных операций. Банк России теперь может устанавливать валютные ограничения не по собственному усмотрению, а в соответствии с определенным в законе исчерпывающим перечнем ограничений. С учетом внесенных в июле 2006 года изменений в новый закон, в том числе отмены с 1 января 2007 года требования обязательной продажи валютной выручки, российское валютное законодательство приведено в соответствие с требованиями ВТО.
Таким образом, расширенный допуск импортных товаров и услуг на отечественный рынок способен существенно обострить конкуренцию по многим позициям, к чему российская промышленность пока не готова. Это, в особенности, относится к пищевой, фармацевтической, химической, авто- и авиастроительной, легкой и электронной промышленности, секторам страхования, финансовых услуг и розничной торговли, мелкому и среднему бизнесу и т.д. Поэтому о своей готовности к работе по нормам и правилам ВТО заявляют ныне лишь 10% российских предприятий. [12]
3. Расстановка сил

3.1. ВТО и мелкий бизнес
Эксперты Национального института системных исследования проблем предпринимательства составили прогноз возможного развития отечественного бизнеса, если присоединение к ВТО произойдет.

В его оптимистическом варианте Россия примет требования ВТО и будет развиваться по западному образцу, что даст возможность упрочиться малому и среднему бизнесу, т.к. они получат возможность активно выходить на международные рынки. При этом их гибкость позволит избежать крупной реструктуризации и значительных затрат на изменение производственной политики. Однако и им следует выработать стратегию действия на национальном и международном рынках.

В пессимистическом – отечественный рынок просто задавят импортными товарами, что приведет к закрытию предприятий и безработице.

Директор Института проблем глобализации и социальных движений Борис Кагарлицкий указывает на иные опасности: «На самом деле нас задавят не импортные товары, а как раз те самые законы, о которых с восторгом говорят сторонники ВТО. Главная опасность – это не импорт, а та законодательная база, которая нам предлагается. К чему нас приведет законодательная база ВТО, если она будет последовательно применена в России, да еще и с учетом положений, которые еще не приняты, но находятся в разработке (к тому моменту, когда Россия в ВТО вступит, их разработка может быть завершена)? В частности закон ГАТС предполагает очень важную вещь, которая может быть для России просто катастрофической: открытие всех сфер рынка. Правда, там есть возможности для государств ограничивать этот процесс самостоятельно. Увы, зная российское государство, можно догадаться, что оно или ничего не будет ограничивать, или любые ограничения будут сниматься за соответствующую сумму».

Что может означать для России такое открытие рынка? Прежде всего, возможность прихода транснациональных корпораций на рынок услуг и на местные рынки, включая образование, здравоохранение, не говоря уже о специфических услугах. Проще говоря, крупная западная корпорация, просчитав затраты и прибыли, может, например, открыть сеть парикмахерских в России. Причем западная фирма вполне может не заниматься парикмахерскими услугами у себя на родине: просто ее экономисты подсчитают, что в России этот бизнес будет прибыльней.

Легко понять в каком положении окажется мелкие предприниматели с появлением в роле конкурента зарубежного монстра. [13]
Следует учесть, что в торговом балансе РФ удельный вес конкурентной продукции на сегодня составляет всего 7%, поскольку отечественные товаропроизводители не могут обеспечить, прежде всего, конкурентный уровень цен. [8]
В связи с этим многие специалисты, в том числе и Б. Кагарлицкий, считают, что после вступления России в ВТО значительная часть среднего и мелкого бизнеса в нашей стране может просто исчезнуть. Это подтверждается мировым опытом. В подавляющем большинстве стран при вступлении в эту организацию предприятия средней и мелкой величины несли большие потери, вплоть до исчезновения целых отраслей. [4, 7]
Суть проблемы заключается в конкуренции капиталов. Согласно элементарным рыночным законам более крупные капиталы вытесняют более мелкие. И зависит это не от качества товара. Если у конкурентов капитализация в разы больше, то у мелкого бизнеса мало шансов противостоять более крупному капиталу даже с не очень качественным товаром. На закрытых рынках уровень конкуренции товаров (а не капиталов!) выше, чем на открытых рынках ВТО, поскольку открытые рынки предполагают к монополизации и подавлению конкурентов. На закрытых рынках это сделать гораздо труднее.

С вышесказанным перекликается и мнение директора высшей школы бизнеса МГУ Олега Виханского: «Единственное, с чем сложно спорить, так это с тем, что открытие рынков для иностранных производителей и поставщиков услуг создаст лучшие условия для конкуренции. Соответственно, снизятся цены, повысится качество услуг, и российский потребитель, по идее, должен почувствовать себя значительно лучше. Но это "по идее", а реально позиции многих российских компаний и предприятий просто обвалятся, потому что мы еще совершенно не готовы к вступлению ВТО». В подтверждение этого: в Подмосковье есть инновационные, наукоемкие малые предприятия в Жуковском, Королеве, Дубне, Троицке и т.д., которые могли бы вписаться в игру по правилам ВТО. Но они составляют менее 1% всех субъектов малого бизнеса области. [4]
Однако «Если малое или среднее предприятие работает в своем регионе, снабжая его продукцией, то производитель из-за рубежа вряд ли сможет составить ему конкуренцию», - сказал И.Дорофеев, заведующий отделом многостороннего сотрудничества Департамента внешних связей Торгово-промышленной палаты России. Отечественный производитель выигрывает в этом плане за счет соотношения цены и качества, а также за счет привычки потребителя.

Генеральный директор компании «Феликс», лауреат московского конкурса «Лучший предприниматель десятилетия» Илья Кондратьев отметил, что у отечественного производителя при вступлении России в ВТО останется ряд преимуществ: это близость к потребителю, соотношение цены и качества и другие. 

Дмитрий Змановский, директор ООО «Чистая вода», Тюмень: «Думаю, что для нас вступление России в ВТО — это один из положительных моментов. Появятся другие стандарты работы. Наш бизнес будет развиваться еще активнее. Ведь плачевная ситуация с водой скорее усугубится. В Москве же, Санкт-Петербурге и других крупных городах при появлении иностранных игроков расстановка сил может поменяться.

Иностранные компании, думаю, придут на российский рынок. Но цена воды в Москве — 9 долл. США за 19 литров (с учетом доставки), а в Тюмени — 5 долларов. Иностранной компании не принципиально, где бороться. Это — во-первых. Во-вторых, сравните население Москвы и Тюмени. В Тюмени проживает примерно 600 тыс. человек (данные переписи). А сколько в Москве? Уверен, иностранные компании пойдут именно в большие города. И если наши амбиции не распространятся на федеральный уровень, то мы сможем удержать своих клиентов». [12]
3.2. ВТО и крупные компании

«Крупные отрасли, в том числе, наша главная отрасль — нефтяная, не выиграют и не пострадают», - считает Б. Кагарлицкий, - «Просто цены на нефть будут определяться другими факторами, а не правилами ВТО. Поэтому прослеживается некое давление нефтяных игроков. А допустим, РАО «ЕЭС России» как компания может выиграть от либерализации цен на энергетическом рынке. Эта структура, или то, что из нее потом останется, может поживиться от вступления. Но не обязательно, что это будет выгодно России. Будет присутствовать конкретный интерес конкретной компании. Например, если часть наших энергоресурсов будет уходить на Запад, потому что это выгоднее для компании, то для этого надо будет отключить какой-нибудь район России. Представляете, что будет?» [7]
Опросы российских предпринимателей и их союзов показывают, что всего 10% российских предприятий заявляют о готовности работать по нормам и правилам ВТО. К сожалению, большая часть руководителей поглощены решением насущных задач и слабо владеют навыками стратегического планирования.

Но предпринимателям, рассматривающим грядущие события не как очередную проблему, а как вызов, задачу, успешное решение которой явится ступенью совершенствования бизнеса, членство России в ВТО открывает новые возможности. Для их успешной деятельности, по совету журнала «Генеральный директор» этим российским компаниям для начала необходимо определить свои слабые места.

Как правило, это:

· Низкая конкурентоспособность товара (неконкурентоспособность по качеству, цене, дизайну и упаковке, устаревшее оборудование и технологии). Большинство аналитиков единодушно утверждают, что продукция и услуги отечественных предприятий окажутся неконкурентоспособными из-за несоответствия международным требованиям, что приведет к потере внутреннего рынка. Выход на внешний рынок также будет затруднен, так как одно из основных условий тендеров по поставке продукции и услуг — наличие сертификата соответствия системы менеджмента качества (СМК) требованиям международного стандарта ISO 9001:2000(*).

Например, европейские предприятия делят своих поставщиков на три группы, причем разница закупочной цены в этих группах достаточно существенная (до 15%): абсолютно надежные (есть сертификат СМК), относительно надежные (СМК в процессе внедрения) и ненадежные (СМК отсутствует).

· Использование непрозрачных методов ведения хозяйственной деятельности.
· Отсутствие подготовленных специалистов.
Дефицит компетентного персонала, адаптированного для работы в новых условиях высокой конкуренции, особенно ощутим среди предприятий малого и среднего бизнеса. К примеру, до вступления в ВТО Китай подготовил более 25тысяч руководителей, проведя их обучение и стажировку за рубежом.

· Незнание основ внешнеэкономической деятельности: таможенных тарифов и условий поставки, международного механизма разрешения торговых споров и т.п. Нормы и правила ВТО имеют приоритет над нормами российского законодательства.

Так же следует упомянуть и о главных проблемах для предприятий. В основном это (по материалам сайта Торгово-промышленной палаты Российской Федерации (материалы подготовлены Российским союзом товаропроизводителей)):

· Устаревшее оборудование и технологии.

· Отсутствие средств на модернизацию.

· Ценовая неконкурентоспособность.

· Неконкурентоспособность по дизайну и качеству.

· Отсутствие средств на научные исследования.

· Отсутствие подготовленных кадров (специалистов).

· Сужение внутреннего рынка.

· Низкое качество комплектующих изделий.

· Высокие цены на услуги и продукцию естественных монополий.

· Несовершенство законодательства, стандартов и сертификатов.

· Наводнение рынка импортом. [12]
Определить общую расстановку сил зарубежных и отечественных компаний можно следующим образом.

Конкурентные преимущества Российских компаний

1. Знание местной специфики – в том числе законодательства и особенностей ведения бизнеса 

2. Наличие наработанных деловых связей 

3. Административный ресурс. Российские компании традиционно пользуются поддержкой административного ресурса. 

4. Дешевая рабочая сила. По уровню средней зарплаты страны СНГ прочно удерживают последнее место в Европе. 

5. Дешевые энергетические ресурсы. Несмотря на грядущее повышение внутренних цен, компании еще будут продолжать несколько лет, в режиме переходного периода, пользоваться относительно дешевыми энергоресурсами 

6. Научный потенциал. Несмотря на отсутствие развития и даже вымирание науки многих областей науки в годы реформ, в России еще остаются квалифицированные научные специалисты и сохраняются остатки былого могучего научного потенциала 

7. Мягкие экологические требования, чтобы наладить вредное производство, не нужно строить дорогих очистных сооружений и платить высокие налоги.

Конкурентные преимущества зарубежных компаний:

1. Культура ведения бизнеса, накопленная за века развития капиталистического общества. Это касается и культуры организации управления производством, контроля качества, и использования маркетинговой информации при принятии решений, и широкого использования инноваций, и разработок стратегии выхода на новые рынки и многое другое.

2. Больший управленческий опыт, накопленные бизнес-компетенции в сфере современных управленческих технологий. 
3. Превосходство в производительности труда. Использование инновационных технологий, экономичных и эффективных, приводит к многократному (до 4 раз) превосходству американских компаний над российскими в производительности труда.

4. Упрощенный доступ к более длинным и дешевым финансовым ресурсам. 
5. Прямое субсидирование некоторых отраслей, таких как сельского хозяйства.

6. Как результат перечисленного – более дешевая и привлекательная для потребителей продукция, способная захватить российский рынок. [5]
Присоединение к ВТО приведет к необходимости создания в России эффективной корпоративной системы управления, поиску резервов, позволяющих иметь преимущество перед иностранными конкурентами. В этой связи менеджмент компании должен стать более профессиональным. Только за счет конкурентных преимуществ компания получит возможность сохранить свои позиции на внутреннем рынке и укрепить их на внешнем. Причем на внутреннем рынке роль государственной поддержки значительно снизится. Зато на внешнем рынке она возрастет, так как Россия сможет предлагать свои правила игры в сфере международной торговли товарами и предоставления услуг. [12]
3.3. ВТО и аграрный сектор
Взгляд экспертов на сельское хозяйство неоднозначен. И все-таки большинство считает, что наше сельское хозяйство нуждается в защите. Так, например, после введения мясных квот и, как следствие, повышения цен мясные производства наконец начали работать.

Плодородность наших земель в среднем в 2,5 раза ниже, чем в находящихся в более благоприятных климатических условиях Европе, Америке, Австралии. Эти страны полностью обеспечивают себя продовольствием и проводят интенсивную политику захвата новых рынков, что может представлять опасность для продовольственной безопасности страны. Так например, Австралия выставила условием вступления России в ВТО не повышение субсидии для сельского хозяйства.

Ведущие страны, интенсивно развивая мировые рынки, заботливо поддерживают очень высокий уровень самообеспечения. Например, в США и Франции этот уровень составляет более 100%; в Германии - 93%; в Италии - 78%; даже бедная плодородными почвами Япония придерживается уровня самообеспечения 50%. В Японии, например, полностью запрещен импорт риса. И это при том, что продается он внутри страны по ценам, превышающим мировые в 6 - 8 раз

В России же средняя природная продуктивность гектара пашни, ее биоклиматический потенциал в 2,7 раза ниже, чем в США и в 2,2 раза ниже, чем в Западной Европе. 

Вследствие климатических и прочих условий сельскохозяйственного производства, в России его энергоемкость в 4 раза выше, чем в США, а металлоемкость - в 5 раз.

Как известно уровень поддержки государством аграрного сектора, например, в США, Канаде, в странах Евросоюза в десятки раз отличается от ситуации в России. А по условиям вступления в ВТО Россия должна еще и снижать господдержку сельского хозяйства каждые пять лет на 5-10 процентов.

Если Америка надежно защищена сверхвысокими налогами от вхождения на свой аграрный рынок импортной продукции, то у нас средние импортные пошлины на продовольствие – порядка 18%.

По данным Минэкономразвития, в 2001 г. ставка суммарной пошлины на ввоз в страны ЕС белого сахара составляют 215 %; в России – 30% (но не менее 0,12 евро за кг). На ввоз мяса крупного рогатого скота: охлажденного – 174%, замороженного – 215%; у нас -15% (и 0,2 евро за кг). Пшеницы – 173%, у нас – 5%. Кукурузы – 84%, у нас – 5%.

Наиболее важные позиции для продовольственной безопасности, нуждающиеся в защите:

· мясо;

· сахар;

· растительное масло;

· пшеница [5]
Однако по данным журнала «Генеральный Директор» (по материалам СМИ и сайта Минэкономразвития РФ www.economy.gov.ru) сельское хозяйство, наоборот, может выиграть. Ожидается ежегодный рост сельхозпроизводства на уровне 7-9%. Будучи членом ВТО, Россия сможет на законных основаниях вводить защитные меры против сельхозпродукции, поставляемой из ЕС, либо получить компенсацию от ЕС за поставки продовольствия. [12]
4. Последствия вступления в ВТО для отдельных отраслей
А теперь о последствиях присоединения к ВТО для различных секторов рынка.

Вступление России в ВТО выгодно ряду промышленных отраслей, в первую очередь компаниям с большими объемами экспорта, например, автомобильной промышленности, поскольку членство в ВТО обезопасит ее сбыт от введения крупных заградительных пошлин на товар. Однако российская автомобильная промышленность в лице таких компаний, как ВАЗ, ГАЗ, УАЗ и “ИжАвто”, рискует сильно пострадать, в том случае если не сможет предоставить новые, конкурентоспособные продукты. Иностранные автокомпании полностью отнимут рынок у россиян, хотя иномарки в среднесрочной перспективе не станут дешевле.

По договоренности с США, Россия снизит пошлины на ввоз иностранных автомобилей с 25% до 15% в течение семи лет с момента присоединения к ВТО. Это существенно усилит позиции иностранных игроков на российской площадке. Во-первых, иностранцы смогут экспортировать собранную здесь продукцию на европейский рынок в полном объеме, так как все собираемые в России автомобили соответствуют высоким экологическим стандартам. Во-вторых, благодаря снижению таможенных пошлин возрастет доля импорта иностранных автомобилей. Насколько именно – прогнозировать сегодня сложно, так как снижение будет очень постепенным.

“Реальное снижение пошлин начнется не сразу, а фактически на заключительной стадии переходного периода (то есть через 5-7 лет), так как только после отмены евросоставляющей (1-2,35 евро за куб. см) адвалорные ставки (таможенная пошлина, НДС, акциз, сбор за таможенное оформление) позволят почувствовать это снижение, – комментирует руководитель комитета по инвестициям и финансам ассоциации “Российские автомобильные дилеры” и совладелец компании Genser Игорь Пономарев. – Такой значительный срок означает, что сегодня очень сложно делать хоть какие-то прогнозы того, как повлияет эта мера на ввоз иностранных автомобилей. С уверенностью можно сказать только то, что на ввоз новых автомобилей окажут влияние два фактора: рост производства отечественных иномарок и спрос на легковые автомобили, который зависит от ряда макроэкономических параметров”. [3]
А если серьезно, то автопрому нашему от вступления в эту организацию ни горячо ни холодно. Потому что уже согласованы специальные условия, по которым в течение 7 лет государство обязано снизить пошлины на ввоз иномарок с нынешних 25 до 15%. Причем снижение начнется лишь через 5 лет. Понятно, что за это время успеют развернуться многочисленные предприятия по сборке иномарок и ввоз массовых моделей из-за рубежа станет окончательно неактуальным. А традиционные российские марки и при нынешних высоких пошлинах конкуренцию не выдерживают, рынок сдают, поэтому им тоже все равно. [1, 19]
В это время местным автозаводам, для того чтобы удержаться на рынке после вступления России в ВТО, просто необходимо заняться разработкой новых продуктов и усилением эффективности производств, считают эксперты. Потому как при текущей ситуации с управлением себестоимостью продукта, говорят аналитики, удорожание местных легковых автомобилей неизбежно. Иначе наш автопром ждет печальная участь польского автопрома, где после вступления Польши в ВТО в начале 90-х большинство автозаводов прекратили свое существование в связи огромным потоком новых и подержанных иномарок с Запада.

В остальном, если не учитывать возможные сложности российских автокомпаний, вхождение в ВТО не окажет существенного влияния на состав и состояние местного авторынка, который сегодня уже почти на 60% состоит из иномарок.

Несмотря на то, что ввозить машины импортерам теперь будет дешевле, сами автомобили дешевле вряд ли станут. По мнению аналитика ИБ “Траст” Евгения Шаго, снижение пошлин, безусловно, должно сказаться на конечной стоимости иномарок, но в течение переходного периода это не сильно сэкономит средства российских автовладельцев. “Помимо пошлин, к серьезному удорожанию машин приводит и НДС, взимаемый при импорте товаров, а его никто отменять не собирается”, – говорит аналитик. По мнению аналитика БД “Открытие” Кирилла Таченникова, изменение стоимости большинство покупателей просто не заметит. “Продажи автомобилей верхнего ценового сегмента, как правило, в меньшей степени зависят от стоимостных колебаний. Как следствие, снижение цен на те же 2-5% влияния на их востребованность не окажет”, – говорит эксперт. 

Продавцы уже сейчас предупреждают, что потребителю не стоит сильно рассчитывать на удешевление, а дилеру и подавно. Как отмечает И. Пономарев, стоимость автомобиля в большей степени зависит от соотношения спроса и предложения, а не от реально понесенных затрат.

“Поэтому, если рыночная ситуация позволит, то производители попробуют присвоить себе сэкономленные средства, чтобы обеспечить собственных акционеров прибылью, а менеджмент – бонусами. Но, как правило, рыночная ситуация заставляет их делиться этими средствами с потребителями. Пропорция зависит от состояния рынка, и гарантированно можно сказать только то, что дилерам точно не достанется какая-либо часть этого пирога”, – констатирует эксперт. [3]
Другой проблемной отраслью считалась авиационная промышленность.

Причины, по которым наш авиапром потерял свои позиции, были предметом многочисленных дискуссий и обсуждений на самом различном уровне.

Главной причиной, которая лежит в основе всех проблем, является хроническое недофинансирование отрасли и размазывание этих небольших средств по многочисленным КБ, НИИ и отдельным проектам.

В этой связи государство сказало свое веское слово указом Президента РФ, создав Объединенную авиационную корпорацию (ОАК).

Гражданский авиапром в рамках OAK сконцентрируется на проектах самолетов RRJ и МС-21, тяжелых транспортных самолетах и авиации спецназначения (примером последней может служить уникальный самолет-амфибия Бе-200). Чтобы сохранить авиапром России в рамках созданной авиастроительной корпорации, нужно сосредоточиться всего на нескольких проектах. Только за счет создания нового регионального самолета RRJ вряд ли можно решить задачу по сохранению авиапрома. Что касается военной авиации, то OAK займется созданием истребителя пятого поколения ПАК ФА ("Сухой") и ряда новых легких истребителей. [17]
«Вступление в ВТО нас уже не очень волнует, поскольку Россия начала заниматься экспортом, правда, пока только рынками развивающихся стран. – сказал гендиректор российской компании «Ильюшин-Финанс Ко» Александр Рубцов в интервью журналу «Вести». – Мы предполагаем, что новое поколение самолетов - Superjet-100, АН-148 и тем более МС-21 - будет ориентировано на глобальные рынки. Было бы ошибкой рассчитывать только на внутренние потребности и рынки развивающихся стран, где нет таких, как в мире, жестких требований по сертификации. За семь лет переходного периода, который настанет с момента присоединения к ВТО, необходимо восстановить позиции нашей страны на мировом рынке. Мы надеемся, что наша авиастроительная промышленность к 2014/2015 году, когда Россия присоединится к соглашению по гражданской авиации и отменит все пошлины на ввоз самолетов, будет более-менее восстановлена». [10]
Планируется, что к 2015 году консолидированная выручка OAK составит порядка 7 млрд долл., а доля продукции гражданского назначения и услуг в структуре продаж увеличится до 42%. При этом концерн будет реализовывать 7 из 11 перспективных проектов в российском авиапроме. В конце прошлого года на встрече с президентом Виктор Христенко пообещал, что благодаря созданию корпорации до 2015 г. объем производства гражданской авиатехники возрастет в 3,5 раза. По данным Роспрома, в 2005 году отечественные авиазаводы выпустили всего 8 новых пассажирских самолетов (два Ил-96 предназначались правительству Кубы) - на 5 меньше, чем в 2004 году. Однако кроме выпущенных машин российские авиакомпании приобрели 26 подержанных зарубежных лайнеров. Причина банальна: хотя приобретение импортных судов с учетом налогов и пошлин обходится значительно дороже новой российской техники, расходы на эксплуатацию (текущий ремонт, топливозатраты) в дальнейшем компенсируют издержки.

Авиапром - отрасль, значимая для страны не только с экономической точки зрения, но и с позиций обеспечения безопасности. Но реализовать новые масштабные планы по созданию OAK будет невозможно без государственного финансирования.

Не придет ли государственная помощь слишком поздно? Нельзя забывать о факторе времени: если Россия вступает в ВТО, не имея программы защиты и поддержки авиапрома, разработанной в рамках проекта ОАК, то к 2015 году и миллиардные госинвестиции могут не помочь. Рынок авиатехники на земле забьют подержанные иномарки, а рынок авиаперевозок - иностранные компании-перевозчики. [17]
Последствия вступления в ВТО будут отличными для разных секторов экономики России. Отраслевые последствия присоединения к ВТО для вышеуказанных и других секторов российской экономики можно представить в таблице. [11, 16]

Таблица 1

Последствия присоединения российских отраслей экономики к ВТО
	Высоко-технологичные отрасли.

Варианты, в зависимости от степени поощрения технического прогресса в стране
	Пищевая.
Пока не способна насытить рынок, обострение импортной конкуренции
	Мебельная.
Встает на ноги.

Важен каждый процент защитного тарифа
	Фармацевтика.
Обострение конкуренции, но потребитель может выиграть на качестве импорта

	Металлургия.
Конкурентоспособность будет зависеть от цен на товары и услуги естественных монополий
	Химия.
Обострение конкуренции по малотоннажным химикатам, автомаслам и косметике
	Авто и авиа.
Смогут "выжить" только при господдержке
	Транспорт.
Сохранение конкурентной ситуации

	Связь и информатика.
Обострение конкуренции, но к частичному выигрышу потребителя
	Торговля.
Сохранение ситуации в оптовом звене. В розничной торговле - наступление зарубежных супермаркетов.
	Наука.
ВТО мало что изменит. Главные проблемы: недофинансирование, утечка умов
	Менеджмент, финансы.
Смогут выжить лишь при господдержке, но потребитель выиграет от конкуренции


Заключение
В настоящее время Россия подошла в плотную к вхождению в ВТО. Как показал анализ, этот процесс сопряжен с определенными трудностями, но имеет и очевидные выгоды.

Самое главное в этом процессе, как ни странно это звучит, не дата вступления, а сам процесс присоединения к организации. Положение дел меняет не дата, а движение к определенным нормам и закрепление этих норм в практике повседневной жизни.

Уже только за годы переговорного процесса многое изменилось в стране. Многие принципы ВТО действуют в современной России по факту. Не осознавая этого, мы уже живем в другой стране, хотя дата вступления в ВТО все еще не определена.

Сейчас нужно четко выдержать позицию вступления не любой ценой, а с максимально возможной выгодой для себя, с учетом максимальных уступок со стороны партнеров по переговорам и минимальной сдачей наших позиций. Такой позиции, как правило, придерживаются страны, которым есть что предложить мировому сообществу. Так что российские нефть и газ в данном случае - очень весомый аргумент.

Есть еще один аспект, о котором не часто вспоминают как критики, так и сторонники присоединения. Когда партнеры по переговорам требуют от нас соответствия нормам ВТО, ведь нашей экономике это тоже может принести оздоровление. Да, мы вынуждены подгонять свои законы под требования ВТО. Наши – не идеальны, а иногда просто тормозят развитие нашей же экономики. Вступив в ВТО, Россия обеспечит себе право ориентироваться на международные законы, а со своими быть аккуратней, не меняя их по чьей-то сиюминутной прихоти. И это нам на пользу. Потому что, присоединившись к международным законам и правилам, в определенных параметрах мы будем иметь предсказуемую, эффективную законодательную базу.

Но войти в этот процесс надо таким образом, чтобы стать полноправным участником формирования новых правил поведения на рынке товаров, услуг, инвестиций и т.д. Конечно, при условии, что требования вступления не разрушают чувствительные отрасли нашей экономики. Но для этого и существуют переходные периоды. Это время, когда есть возможность использования защитных мер.

Главное – защитить те отрасли, которые имеют реальный потенциал, стратегическое значение для обеспечения безопасности страны, обладающие двойными технологиями, но попавшие в неблагоприятную ситуацию, не имеющие достаточной господдержки, не нашедшие эффективного менеджмента. То есть защищать государство должно не тех, кто громче всех требует защиты, а тех, кто реально в ней нуждается, с учетом интересов того же государства. Выбор этот непрост, но его приходится делать. И эта работа не имеет ничего общего с тотальной защитой всего нашего внутреннего рынка от реальной конкуренции, которую создает полная открытость для иностранных производителей.

Итогом вышесказанного может быть следующий вывод: в ВТО наша страна вступит, поскольку и Россия нуждается в ВТО, и ВТО нуждается во вступлении России, но необходимо к этому готовиться, прежде всего, гармонизируя международное и национальное законодательство. Вступив в ВТО, применив цивилизованные правила конкуренции, защиты интеллектуальной собственности, предоставления услуг и многое другое, мы можем добиться улучшения условий для развития бизнеса, мобилизовать источники развития, связанные с усилением конкурентной среды, получить серьезные выгоды от более активного участия в международном разделении труда, в обсуждении правил нового экономического порядка в мире.
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