



История предпринимательства в России.
Древнерусское государство, созданное в  конце  IX  века  складывается  путем объединения восточнославянских  племен,  располагавшихся  вдоль  знаменитого торгового пути  “из  варяг  в  греки”.  Торговля  являлась  одной  из  основ хозяйственной жизни славян.      
Оплотом развития предпринимательства на  Руси  становились  города,  в которых  сосредотачивались  массы  товаров,  распределяемые  отсюда  как  по стране, так и за  рубеж.  Вокруг  городов  возникало  множество  торговых  и промысловых  поселений.  Сюда  сходились  для  торговли  купцы,  бобовники, бортники, звероловы, лыкодеры и другие тогдашние "промышленники". Места  эти получали названия погостов. После принятия  христианства  здесь  совершались сделки, заключались договоры, отсюда пошла традиция ярмарочной  торговли.  В подвалах церквей хранился необходимый для торговли  инвентарь,  складывались товары, а также хранились торговые договоры.      
Купцы и предприниматели в Древней Руси не были  выделены  в  отдельное сословие. В предпринимательской  деятельности  принимали  участие  все  слои общества (в том числе князья и бояре). По  словам  византийского  императора Константина  Багрянородного  русские  купцы  в  ноябре  отправлялись  в глубь страны, на погосты, чтобы распродать византийские товары  и  скупить  товары для зарубежной торговли на следующий год. Весной они возвращались в Киев,  а из Киева на суднах добирались до Царьграда. В данном  городе  русские  купцы пользовались различными льготами. Шесть месяцев они торговали в Царьграде  и возвращались к себе на родину не ранее октября.  Такая  предпринимательская деятельность велась  Русью  не  одно  столетие.  Круговорот  торговой  жизни сыграл огромную роль в освоении и объединении русских земель.      
Русские купцы вели торговлю не только с Царьградом.  Большая  торговля велась  с  варягами,  у  которых  покупали  бронзовые  и  железные   изделия(особенно мечи и топоры), олово и  свинец,  а  также  с  арабами,  откуда  в страну поступали бисер, драгоценные камни, ковры, сафьян, сабли, пряности.      
Первый русский  свод  законов  "Русская  правда"  был  пронизан  духом предпринимательства. Он мог возникнуть  только  в  обществе,  где  важнейшим занятием была торговля, а  интересы  жителей  тесно  связаны  с  результатом торговых операций. В своде законов четко были определены такие  понятия  как краткосрочный и долгосрочный займы, торговая комиссия  и  вклад  в  торговое компанейское предприятие, торговый кредит  и  другие;  давался  определенный порядок взыскания долгов с  несостоятельного  должника  при  ликвидации  его дел.       
Успешный  рост  предпринимательской  деятельности  в   Древней   Руси подтверждался   широким   развитием   кредитных   отношений.    Новгородский предприниматель купец Климата, живший в конце XII  -  начале  XIII века,  сочетал  свою  широкую  торговую   деятельность   с   предоставлением кредитов. Он не только предоставлял кредиты, но и брал их.      
По поводу предпринимательского кредита на  Руси  было  особое  мнение. Считалось не по-христиански брать  высокие  проценты.  Однако  пришлые  люди пытались заниматься ростовщичеством  под  огромные  проценты,  что  зачастую кончалось для них плачевно. Позднее Владимиром Мономахом был  введен  Устав, который резко ограничивал сумму  процента,  выплачиваемого  по  кредиту  (не более  20%  в  год),  и   тем   самым   подрывал   позиции   паразитического предпринимательства, наживавшегося на народной нужде.       В  эпоху  Ивана  Грозного   символом   русского   предпринимательства становится энергичная  деятельность  купцов  Строгановых.  Самый  знаменитый основатель  рода  Строгановых  Аника  Федорович   продолжил   и   довел   до совершенства  Сольвычегодске  варницы  и  построил  множество   варниц   на Кольской губе.  Он  также  вел  большую  торговлю  с  иностранными  купцами. Строгановы торговали и с народами  Урала  и  Приуралья,  что  способствовало началу активного освоения русскими людьми Урала и Сибири.       Потомки  Аники  Федоровича  строили  города,  предприятия,  множество разных храмов, были инициаторами отправления отрядов  Ермака  на  завоевание Сибири,  всячески   способствовали   освобождению   Руси   от   интервентов. Строгановы прославились не только предпринимательской  деятельностью,  но  меценатством.      Рядом со Строгановыми успешно работали их  многочисленные  конкуренты, крупные   солепромышленники,   торговцы,   гости:    Никитниковы,    Шорины, Светешниковы, Веневитиновы и другие.      Москва XV века,  по  свидетельству  многих  иностранцев,  бывших  там, отличалась    особым   изобилием    дешевых    съестных    продуктов,    что свидетельствовало о широком  развитии  товарных  отношений  среди  крестьян. Ремесленными изделиями торговали в лавках,  на  рынках  и  в  мастерских.  С глубокой древности ряд дешевых массовых товаров, изготавливаемых  городскими ремесленниками, распространялся купцами-коробейниками по всей стране.      Русские  купцы  вели  торговлю  с  Литвой,  Персией,  Хивой,  Бухарой, Крымом, Кафой, Азовом и другими странами.      Уже в XVI-XVII веках Россия обладает сильно развитой  торговой  сетью. В городах, посадах, селах, возле монастырей, на  ярмарках  ведут  оживленную торговлю многие тысячи купцов и торговцев, идет интенсивный  обмен  товарами между отдельными районами страны, т. е. возникает всероссийский рынок.      В XVII веке в Москве торговое, купеческое сословие из  разряда  тяглых людей выделяется в особую группу городских или посадских  людей,  которая  в свою очередь разделялась на гостей, гостиную и  суконную  сотни  и  слободы. Самое высшее и почетное место принадлежало гостям. Звание это  получали  от царя самые крупные предприниматели с торговым оборотом не меньше 20 тысяч  в год. Они были свободны от уплаты пошлин,  вносимых  купцами  рангом  пониже, занимали высшие финансовые должности, а также имели право  покупать  в  свое владение вотчины.      Члены  гостиной  и  суконной   сотен   пользовались   также   большими привилегиями, занимали видное  место  в  финансовой  иерархии,  но  уступали гостям в "чести". Гостиные и суконные сотни имели самоуправление,  их  общие дела вершили выборные головы и старшины.      Низший разряд купечества представляли жители черных  сотен  и  слобод. Это  были  преимущественно  ремесленные  самоуправляемые  организации,  сами производившие товары, которые потом продавали.      Сфера деятельности русских купцов и предпринимателей  XVII  века  была огромна, отражала всю географию экономического освоения  России.  Из  Москвы брали  начало  6  основных  путей  торгово-предпринимательской  деятельности русских  купцов:  Беломорский   (Вологодский),   Новгородский,   Поволжский, Сибирский, Смоленский и Украинский.      Беломорский путь шел через  Вологду  по  Сухоне  и  Северной  Двине  в Архангельск и  на  Белое  море,  а  оттуда  в  зарубежные  страны.  Центрами русского предпринимательства на  этом  пути  были:  Великий  Устюг,  Тотьма, Сольвычегодск, Яренск, Усть-Сысольск.      Новгородский  (Балтийский)  торговый  путь  шел  из  Москвы  в  Тверь, Торжок, Вышний Волочек, Валдай, Новгород, Псков, затем к Балтийскому морю.      Поволжский путь проходил по рекам Москва, Ока и Волга, а  затем  через каспийское  море  в  Персию,  Хиву  и  Бухару.  Главным  предпринимательским центром на этом пути был Нижний Новгород.      Сибирский  путь  шел  водой  из  Москвы  до  Нижнего  Новгорода  и  до Соликамска. От Соликамска купцы волоком двигались  до  Верхотурья,  а  затем снова водой до Тобольска, через  Туринск  и  Тюмень.  Далее  дорога  шла  на Енисейск мимо Сургута,  Нарыма.  От  Енисейска  купцы  двигались  в  сторону Илимского острога по Тунгуске  и  Илиму.  Часть  купцов  продолжала  путь  и дальше,  достигая  Якутска  и  Охотска,  проникая  даже  на  Амур.   Главным предпринимательским центром Руси по торговле с Китаем был Нерчинск.      Смоленский (Литовский) путь шел из Москвы через Смоленск и Польшу,  но из-за  постоянных  войн  этот  путь  для  широкой   торговли   использовался сравнительно мало.      Степной  Малороссийский  (Крымский)  путь  пролегал  через  рязанские, тамбовские, воронежские края, выходил к донским степям,  а  оттуда  в  Крым. Главными   предпринимательскими   центрами  данного  пути   были   Лебедянь, Путивль, Елец, Козлов, Коротояк, Острогожск, Белгород, Валуйки.      В экономическое освоение огромной  территории  России  предприниматели вложили гигантские усилия. Осуществляя торговлю  теми  или  иными  товарами, они нередко принимали участие в организации их производства.      Русский купец из посадских людей города Ярославля Григорий  Леонтьевич Никитников вел крупную торговлю в Европейской России, Сибири,  Средней  Азиии Иране. Но основу его богатства составила торговля  сибирской  пушниной.  В1614  году  он  получает  звание  гостя.  Никитников  вкладывал  капиталы  в солеваренную  промышленность.  В  конце  30-х  годов  в  Соликамском   уезде Никитникову принадлежали 30 варниц. Он  торговал  солью  во  многих  городах России.      
Петр I создал благоприятные  условия  для  реализации  лучших  качеств русского предпринимателя и работника. Он сделал ставку на  использование  их творческой инициативы и  самостоятельности.  Петр  I,  по  словам  академика Струмилина,   своими   реформами    впервые    открывал    широкую    дорогу индустриальному предпринимательству.       Весьма  характерно,  что  большая  часть   русских   предпринимателей Петровского времени, как и в более поздний период,  вышла  из  крестьян  или посадских людей. И это,  прежде  всего,  самые  выдающиеся  фамилии  русских предпринимателей -  Морозовы,  Рябушинские,  Прохоровы,  Гарелины,  Грачевы, Локаловы,  Горбуновы,  Скворцовы   и   многие   другие.   Каждый   из   этих предпринимателей  организовывал  огромные  производства,  которые   снабжали своей продукцией десятки, а то и сотни тысяч людей в России и за границей.       Для  развития  индустриального  предпринимательства   при Петре I создаются специальные правительственные органы - Берг-коллегия и Мануфактур-коллегия,   которые   разрабатывают   программу    мероприятий    содействия промышленному развитию путем предоставления различных  привилегий  и  льгот. Частные предприниматели для устройства фабрик и заводов получали  ссуды  без процентов; их снабжали инструментами и  орудиями  производства;  освобождали от государственной службы;  предоставляли  временные  льготы  от  податей  и пошлин,  беспошлинный   привоз   из-за   границы   машин   и   инструментов; обеспечивали гарантированными государственными заказами.      Если при Петре еще существовали  некоторые  ограничения  и  стеснялась свобода торговли,  то  уже  при  Екатерине  II  ликвидируется  необходимость получения "разрешительных указов" на открытие предприятия и его  устройство. Екатерина II создает  самые  благоприятные  условия  для  развития  русского предпринимательства. Она отменяет все  возможные  ограничения.  Одновременно объявляется об уничтожении монополий и введение полной свободы торговли.       В  1785  году  российские  предприниматели  получают   от   Екатерины жалованную грамоту, которая сильно возвысила  их  положение.  Согласно  этой грамоте,  все  купцы  были  разделены  на  три  гильдии.  К  первой  гильдии относились  купцы,  владевшие  капиталом  не  менее  10  тысяч  рублей.  Они получали право оптовой торговли в  России  и  за  границей,  а  также  производить фабрики и заводы. Ко второй гильдии принадлежали купцы с  капиталом от 5 до 10 тысяч рублей. Они получали право оптовой и розничной  торговли  в России. Третью гильдию составляли купцы с капиталом от 1 до 5 тысяч  рублей. Эта категория купцов имела право только на розничную  торговлю.  Купцы  всех гильдий были освобождены от подушной подати, а также  от  личной  рекрутской повинности.      Вводилось также понятие "именитый гражданин". По статусу он  был  выше купца первой гильдии, ибо должен был обладать капиталом  не  менее,  чем  на100 тысяч руб. "Именитые граждане" получали  право  иметь  загородные  дачи, сады, заводы и фабрики. За XVIII  век  количество  промышленных  предприятий увеличилось в 10-12 раз. По ряду экономических показателей Россия  вышла  на самые передовые рубежи.      Предприятия уральских предпринимателей и,  прежде  всего,  демидовские заводы стали материальной базой стремительного рывка России  в  XVIII  веке. Русские предприниматели имели огромный успех в технической  области.  Черная металлургия России была самой передовой в мире. Уже первые уральские  домны, построенные   на   заводах   Демидовых,   оказались   значительно   крупнее, продуктивнее  и  экономичнее  английских,  которые  в  то  время   считались лучшими.      Активным внедрением  технических  новшеств  характеризовалось  русское промышленное предпринимательство  и  в  других  отраслях,  нередко  опережая лучшие достижения мировой технической мысли. К таким  новшествам  относятся: двухцилиндровая паровая  машина,  созданная  механиком-самоучкой  Ползуновым(1765  г.);  совершенный  копировальный  токарный  станок   с   механическим суппортом, заменяющим руку человека, который изобрел механик Андрей  Нартов; чесальная и прядильная машины; прокатные валки и станы и многие другие.        
Русское    предпринимательство    было    крепко    своей    родовой преемственностью и сословной  сплоченностью.  Купеческие  ряды  поддерживали друг друга, роднились между собой.       
Широкое   развитие   частной   инициативы   снизу   породило   мощное промышленное движение. Так,  в  районах  старинного  ткачества  посадские  и крестьянские дети, начиная с кустарной светелки ручного ткача  и  набойщика, постепенно создают крупные текстильные предприятия.      
Крепостной графа  Шереметева  Бутримов  Г.  И.  в  1741  году  основал текстильную мануфактуру, на которой работали  вольнонаемные  работные  люди. Мануфактура  при  нем  быстро  расширялась.  После  его  смерти  мануфактура переходит в руки другого крепостного крестьянина (Грачева).       Крепостной  крестьянин  Иван  Матвеевич  Гарелин  сначала   занимался посреднической торговлей полотнами. К 1765 году он накопил достаточно  деньги купил  полотняную  мануфактуру.  Его  наследники  значительно  приумножили дело. В 1817 году чистая прибыль предприятия приближалась к 50 тысячам  руб.В 1828 году Гарелины выкупились на  волю,  хотя  были  принуждены  помещикомоставить  в  его  собственности  и  мануфактуру,  и  дома  с  хозяйственными постройками, и более 700 десятин земли. Также помещик требовал  с  них   еще25 тысяч наличными. Тем не менее, Гарелины в 1837 году выкупили  у  помещикасвое предприятие, переоборудовали его, сделав одним  из  самых  передовых  в России и Европе.      В промышленности сложилось разделение  сфер  предпринимательства  -  судной   стороны,   развитие    крупной    промышленности,    ориентированной преимущественно на зажиточного и богатого  горожанина,  дворянство,  царский двор, вывоз за границу;  с  другой  -  бурный  рост  мелкой  крестьянской  и кустарно-ремесленной промышленности,  ориентированной  на  широкие  народные массы.        Домашняя   крестьянская   и   кустарно-ремесленная    промышленность удерживала  значительную  часть  покупательского  спроса  простого   народа, потребности которого крупная промышленность не могла выполнить  или  считала не выгодным.  
Между  крестьянской   и   крупной   промышленностью   постоянно   шла конкурентная борьба. Крестьяне, работавшие на дому, и кустари зачастую  были и  продавцами  своих  изделий,  что   позволяло   им   еще   более   успешно конкурировать с крупной промышленностью.      
Развитие частной  инициативы  путем  отмены  различных  ограничений  и запретов  сопровождалось  активной  государственной  политикой   таможенного тарифного регулирования,  имеющей  преимущественно  охранительный  характер. Это означало ограничение допуска на  русский  рынок  товаров,  которые  были способны серьезно конкурировать с отечественными. Символом  русского   предпринимательства   XIX   века   стала   семья старообрядцев  Морозовых.  Родоначальник  семьи  Савва  Васильевич  Морозов, крепостной крестьянин, работал ткачом на фабрике, а  через  некоторое  время он сам стал владельцем шелкоткацкого заведения. В 1820  году  Савва  Морозов вместе с сыновьями выкупается на волю за 17 тысяч руб. В 1820  -1840-е  годы Морозовы  создали  четыре  хлопчатобумажных  фабрики,  которые   во   второй половине XIX века  вырастают  в  четыре  огромных  фирмы.  Перед  революцией собственные капиталы семьи составляли более 110 млн. руб.      19 февраля 1861 г. манифестом  Александра  II  крепостное  право  было отменено. Вслед за этим последовал ряд реформ. Великие реформы 60-70х  годов XIX века разделил историю России на  дореформенный  период  и  пореформенный период. Пореформенный период, который продлился до 1913 года, можно  назвать“золотым веком предпринимательства”.  Отмена  крепостного  права  освободила крестьян,   дав    им    и    потенциальную    возможность    для    занятия предпринимательством. Великие реформы создали  условия  для  быстрого  роста фабричной системы, основанной на  применении  машин  и  паровых  двигателей, благодаря чему к 80-м годам завершился промышленный  переворот  в  важнейших отраслях: металлургической, горнорудной, угольной. Усиливалась  концентрация производства, которая привела к появлению монопольных объединений.       В целом темпы русского предпринимательства в  XIX  веке  были  просто поразительны. С 1802 по 1881 годы численность фабрик увеличилась почти в  13раз, а численность рабочих - более, чем в 8 раз. Только  за  1804-1863  годы производительность труда увеличилась почти в пять раз.      Традиция  ярмарок  стала  сердцем  русского  предпринимательства,  ибо ярмарки были для России своего рода  биржами.  Было  в  России  место,  куда ежегодно в  августе  со  всех  концов  страны  и  света  стекалось  огромное количество людей. Это Нижегородская Макарьевская ярмарка. Здесь  можно  было купить или договориться о покупке любого  товара,  производимого  в  России, заключить сделки, наряду  с  крупно-оптовой  торговлей  была  и  мелочная  -розничная, разносная.      Ярмарка товаров была одновременно и ярмаркой-смотров  всех  творческих сил, технических новинок, тут же рождалась  предприимчивость,  сколачивались артели, товарищества.       Ярмарка  была  самым  чутким  барометром  экономической  жизни  и  ее надежным регулятором. Именно  здесь  формировался  баланс  между  спросом  и предложением, производством и потреблением главных российских продуктов.      Для русских предпринимателей ярмарка была  одной  из  самых  понятных, доступных и привлекательных форм  хозяйственного  общения,  развивавшихся  в рамках народных традиций и обычаев.      Особый этап русского предпринимательства приходится  на  конец  XIX  -начало XX веков.  Происходит  обновление  предпринимательства.  Лидерство  в деловом мире начинает  постепенно  переходить  от  фабрикантов  традиционных отраслей (текстильной, переработки сельхозпродуктов и т. п.)  к  фабрикантам передовых  технологий  -  машиностроения  и   металлообработки.   Происходит гигантское  усиление  роли   банков   и   страховых   учреждений.   Начинает преобладать акционерная форма предпринимательства.       Символом  предпринимательства  новой  эпохи  становится  деятельность семьи Рябушинских.  Рябушинские, выходцы из  крестьян,  в  середине  XIX  века  организуют несколько  небольших  текстильных  фабрик.  Во  второй  половине  века   они расширяют   свою   деятельность,   строят   хлопчатобумажные    предприятия, занимаются кредитными операциями, проникают в льняную, стекольную,  бумажную и  полиграфическую  промышленность.  Строят  один   из   первых   в   России автомобильных заводов, аэродинамический институт  под  Москвой.  В  1902  г.Рябушинские создают Банкирский  дом  братьев  Рябушинских,  реорганизованный позднее в Московский банк.      В конце XIX - начале  XX  веков  осуществляется  коренное  техническое перевооружение промышленности. Доля производственного накопления  составляла15-20% национального дохода.       Ускоренными  темпами  шла  механизация  производства.   Общий   объем зарубежных  вложений   в  промышленность  составлял  не  более  9-14%   всех промышленных капиталов. Темпы роста  производства  средств  производства  на частных русских предприятиях были в  2  раза  выше  темпов  роста  легкой  и пищевой промышленности. По темпам роста промышленной продукции и  по  темпамроста производительности труда Россия вышла на первое место в мире.      С момента отмены крепостного права  по  1913  г.  объем  промышленного производства вырос в 10-12 раз. Торговля и общественное питание были  одними из самых развитых в мире.      Таковы были плоды русского предпринимательства,  обещавшие  в  будущем еще больший урожай, но революция 1917 г. уничтожила эти надежды.      Октябрь 1917 г. перевернул Россию. Пришедшие к  власти  большевики  не имели конкретной  экономической  программы,  но  их  экономическая  политика основывалась  на  отрицании  частной  собственности.  С   первых   же   дней существования советской власти начался процесс  национализации.  25  октября1917  г.  был  принят  Декрет   о   земле,   объявлявшей   ее   общенародной собственностью.  14  декабря  1917  г.  был   подписан   первый   декрет   национализации  ряда  частных  промышленных  предприятий.  Банковское   дело объявлялось монополией государства. Позднее были национализированы  торговый флот,  внешняя  торговля.  По  декрету   о   национализации   всех   крупных предприятий (июнь 1918 г.) национализировали более трех  тысяч  предприятий. Крупное российское предпринимательство практически  перестало  существовать. У частного  капитала  пока  оставались  торговля,  мелкие  и  часть  средних промышленных предприятий.       
С  началом  гражданской  войны  в  стране  до   предела   обострилась обстановка. По декрету от 29 ноября 1920 года была национализирована  мелкая и средняя промышленность;  вводилась  государственная  монополия  внутренней торговли.  В  результате  была  ликвидирована  частная   собственность,   из обращения изъяты денежные знаки и  свернуты  товарно-денежные  отношения.  В экономической  системе  “военного  коммунизма”   не   осталось   места   для предпринимателей.       
С  окончанием  гражданской  войны  стала  наглядной   неэффективность принятой экономической модели.  Восстановить  разрушенное  войной  хозяйство без  применения  материальной  заинтересованности,  основываясь  только   на применении чрезвычайных мер, было невозможно. В марте 1921 г. в России  была введена новая экономическая политика  (НЭП),  благодаря  которой  большевики
хотели восстановить экономику страны и совершить переход к социализму.      
Главной мерой НЭПа стала замена в деревне продразверстки  продналогом. Теперь крестьяне сдавали государству уже  не  все  излишки,  а  лишь  строго определенную их часть. Они стали более заинтересованными в  развитии  своего хозяйства. Следующей важной мерой явилось введение свободной торговли  ,  но широкому  развитию  торговли  препятствовал  дефицит  промышленных  товаров. Поэтому и в промышленном производстве, и в сфере  обращения  было  разрешеночастное предпринимательство. В  мае  1921  г.  кооперативы  и  частные  лица получили право арендовать национализированные мелкие и средние  предприятия. При НЭПе  появились  новые  советские  предприниматели,  которые  во  много принадлежала заслуга развития товарно-денежных отношений.  Но  экономическая модель,  сложившаяся  во  времена  НЭПа,  вступила  в  конфликт  с   военно-коммунистической идеологией. На основе НЭПа к 1925 г.  удалось  восстановить народное хозяйство страны, но в недрах  ее  складывалась  командная  система управления экономикой больше соответствующая  представлениям  коммунистов строящимся  обществе.  В  эту  систему  не   укладывались   предприниматели, называемые в городе презрительно нэпманами, а в деревне - кулаками.      В июне  1926  г.  был  введен  сверх  налог  на  нэпманов.  Заниматься предпринимательской деятельностью стало не только невыгодно,  но  и  опасно. Сначала частник ушел из производства, а  затем  из  торговли.  В  результате массового  создания  колхозов  кулачество  было  постепенно   ликвидировано.Предпринимательство  в  сложившейся  в  Советском   Союзе   административно-командной    системе    оказалось     ненужным;     государство     признало предпринимательскую деятельность уголовно-наказуемым занятием.       После  долгих   лет   застоя,   характеризующегося,   прежде   всего, экстенсивной экономикой, в 1985 г. в Советском Союзе  началась  перестройка, в экономической программе которой был заложен переход  к  рыночным  условиям хозяйствования. В 1986 г. 55 министерств и ведомств, более 100  предприятий, объединений  и  организаций  получили  право  самостоятельной  торговли   на внешнем  рынке.  Ряд  постановлений  в  1986  г.   предусматривал   создание совместных предприятий.      В  1987  г.  вышел  Закон  об  индивидуальной  трудовой  деятельности, положивший  начало  формированию  нового  российского   предпринимателя.   В возрождении предпринимательства можно выделить  два  этапа.  Первый  -  этап деятельности людей, которые, рискуя, взялись  за  новое  дело,  несмотря  на осуждение  окружающих.  Они   открывали   видеосалоны,   создавали   частные страховые компании,  издавали  свои  газеты.  Перестройка  задумывалась  для обновления социализма, и рыночные отношения  могли  быть  использованы  лишь как мера выхода из кризиса и  создания  более  цивилизованной  экономической модели.      
Второй этап возрождения предпринимательства начинается с 1992 г. Новое правительство России провозгласило решительный  переход  к  рынку.  Началось создание иного государства, в котором достойное  место  должно  принадлежать предпринимателям.      Сейчас от предпринимателей зависит во многом  возрождение  России,  но для этого они должны продолжать традиции русского  купечества  и  заботиться не только о  собственном  обогащении,  но  и  об  экономическом  и  духовном процветании своего отечества.

Русские предприниматели:
Владимир Олегович Потанин.      

Владимир Олегович Потанин (3 января 1961, Москва) — известный российский предприниматель и политический деятель. Совладелец управляющей компании «Интеррос», одной из крупнейших в России (владеет контрольными пакетами акций компаний «Норильский никель», «РУСИА Петролеум», Росбанка и др.)
В 1983 году Владимир Потанин окончил коммерческое отделение факультета Международных экономических отношений (МЭО) МГИМО МИД СССР по специальности «экономист-международник со знанием иностранного языка». Владеет французским и английским языками.
С 1990 года — президент внешнеэкономической ассоциации «Интеррос». Открывая счет Ассоциации Интеррос в Международном банке экономического сотрудничества (МБЭС), Потанин познакомился и близко сошелся с будушим многолетним партнером по частному бизнесу Михаилом Прохоровым, в то время начальником управления МБЭС.
В 1992—1993 годах занимал пост вице-президента, затем президента созданного совместно с Михаилом Прохоровым банка «Международная финансовая компания» (МФК).
В 1993 году Потанин стал президентом АКБ «ОНЭКСИМ Банк», одновременно оставаясь председателем совета директоров банка МФК. Летом 1996 года подконтрольные Потанину структуры приобрели пакет акций компании «Связьинвест» (в состав совета директоров АО Потанин вошел в январе 1998 года).
С 14 августа 1996 года по 17 марта 1997 года Потанин работает в должности Первого заместителя Председателя Правительства Российской Федерации. Курировал экономический блок вопросов и координировал работу Министерства экономики Российской Федерации, Государственного комитета Российской Федерации по антимонопольной политике, Государственного комитета Российской Федерации по управлению государственным имуществом, Российского фонда федерального имущества, Федерального управления по делам о несостоятельности (банкротстве), Федеральной комиссии по рынку ценных бумаг, Федеральной энергетической комиссии Российской Федерации.
Во время работы в правительстве России возглавлял около 20 федеральных, правительственных и межведомственных комиссий, в том числе правительственную комиссию по вопросам финансовой и денежно-кредитной политики, оперативную комиссию при правительстве РФ по совершенствованию системы платежей и расчетов, межведомственную комиссию РФ по сотрудничеству с международными финансово-экономическими организациями и «Группой семи».
Занимал должности управляющего от РФ в Международном банке реконструкции и развития и в Многостороннем агентстве по гарантиям инвестиций.
Российский предприниматель Потанин с конца XX века фигурирует в верхней части списков самых богатых лиц планеты, публикуемых ежегодно журналом Forbes magazine. Владимир Потанин переместился с 89-го места в 2006 году на 38-е в 2007 году и, наконец, на 25-е место в 2008 году с состоянием, оцениваемым в 19,3 миллиардов долларов. Однако, мировой финансовый кризис внес свои коррективы, и в 2009 году по результатам 2008 года Владимир Потанин опустился в рейтинге Forbes на 318-е место в мире с состоянием $2,1 млрд.


Олег Владимирович Дерипаска.

Олег Владимирович Дерипаска (2 января 1968, Дзержинск, Горьковская область) — российский предприниматель, владелец компании «Базовый элемент». Проживает в Москве. В феврале 2007 года журнал «Форбс» оценил его состояние в 13,3 миллиарда долларов и расположил на 40-м месте в списке самых богатых людей планеты и на 6-м месте среди россиян.  В марте 2008 года журнал «Форбс» оценил его состояние в 28 миллиардов долларов и расположил на 9-м месте в списке самых богатых людей планеты и на 1-м месте среди россиян[2]. Летом 2008 вследствие мирового экономического кризиса владелец холдинга «Базовый элемент» потерял по разным оценкам от 16 до 32 млрд долларов из-за значительного падения стоимости активов[3]. Согласно новому списку самых богатых людей планеты, опубликованному журналом Forbes 11 марта 2009 года, Олег Дерипаска опустился с 9 места в 2008 году на 164 место, потеряв по оценкам журнала 24,5 миллиарда долларов или 87,5 % своего состояния.

Получил два высших образования: с отличием закончил физический факультет Московского государственного университета им. М. В. Ломоносова (1993) (на последних курсах университета стал финансовым директором ТОО «Военная финансово-инвестиционная компания» 1990—1992), а также Российскую экономическую академию им. Г. В. Плеханова (1996).
В 1992 году Дерипаска стал брокером на Российской товарно-сырьевой бирже (РТСБ). Олег еще учился на физфаке МГУ, когда возглавляемая им компания «Алюминпродукт» начала покупку акций Саянского алюминиевого завода [7].
В ноябре 1994 года «Алюминпродукт» Олега Дерипаски стал мажоритарным владельцем третьего по величине и первого по прибыли алюминиевого завода России — Саянского в городе Саяногорске (Хакасия). Другим крупнейшим акционером завода была Trans World Group (TWG), возглавляемая братьями Рубен. Интересы TWG в России представляли братья Лев и Михаил Черные. Тогда же Олег Дерипаска был избран генеральным директором Саянского алюминиевого завода.
Под руководством самого молодого в России генерального директора третий по мощности в стране электролизный завод стал лучшим в отрасли по таким основным показателям, как рентабельность, технологический уровень, качество продукции, экологическая безопасность.
Три года спустя выступил инициатором создания первой на постсоветском пространстве вертикально интегрированной промышленной компании — группы «Сибирский алюминий» (в 2001 году переименована в компанию «Базовый Элемент»), ядром которой стал Саянский алюминиевый завод. В дальнейшем она объединила ряд ведущих предприятий алюминиевого комплекса России, выпускающих разнообразную продукцию из алюминия и его сплавов — от проката и полуфабрикатов до сложных архитектурных конструкций, комплектующих для авиакосмической, автомобильной и судостроительной промышленности, универсальной тары и упаковки на основе алюминиевой фольги, а также крупнотоннажных железнодорожных контейнеров и грузовых платформ специального назначения. Через три года после своего образования возглавляемая Олегом Дерипаской группа «Сибирский алюминий» вошла в десятку ведущих мировых производителей продукции из алюминия.
В 1997 году Олег Дерипаска, являвшийся тогда гендиректором Саянского алюминиевого завода, разорвал все отношения с Trans-World. С целью привлечения ресурсов для дальнейшего развития и модернизации завода в апреле-мае 1998 года была проведена дополнительная эмиссия акций завода. Все акции дополнительного выпуска были выкуплены «Алюминпродуктом» и ассоциированными с ним компаниями. После победы «Алюминпродукта» на коммерческом конкурсе по продаже части государственного пакета акций завода в сентябре 1998 доля компании в СаАЗе увеличилась до 76 %.
2000-е годы
В 2000 году Олег Дерипаска назначен генеральным директором компании «Русский алюминий» (РУСАЛ), в состав которой вошли алюминиевые и глиноземные заводы компаний «Сибирский алюминий» и «Сибнефть». В 2007 году в результате слияния алюминиевых и глиноземных активов Компании РУСАЛ, занимавшей третье место в мире по производству алюминия, Группы СУАЛ, входившей в десятку ведущих мировых производителей алюминия, и глиноземных активов швейцарской компании Glencore создана Объединенная компания «Российский алюминий» — крупнейший в мире производитель алюминия и глинозема. Г-н Дерипаска является Членом Совета директоров и генеральным директором Объединенной компании «Российский алюминий».
Дерипаска — генеральный директор компании «Базовый Элемент», диверсифицированной инвестиционной компании с активами в России и за рубежом. Основные активы компании сосредоточены в шести секторах — энергетическом, ресурсном, строительном, машиностроительном, финансовых услуг, авиационном. Выручка компаний, входящих в «Базовый Элемент», в течение последних лет росла более чем на 40 процентов в год. Около 300 тысяч человек работают на предприятиях «Базового Элемента» в России, странах СНГ, Африке, Австралии, Азии, Европе и Латинской Америке.
Наряду с Объединенной компанией «Российский алюминий», в состав «Базового Элемента» входят Группа ГАЗ — второй в России автопроизводитель; «Ингосстрах» — старейшая в стране страховая компания; компания «ЕвроСибЭнерго» — управляет бизнесом двух сибирских производителей энергии, общая выработка которых составляет около 75 млр  Главмосстрой — строительных холдинг Москвы и Московской области; банк «Союз».
Олег Дерипаска является единственным бенефициаром ООО «Русско-Азиатская инвестиционная компания» (РАИНКО) — компании, управляющей непрофильными активами бизнеса Дерипаска.
Олег Дерипаска — вице-президент Российского союза промышленников и предпринимателей, председатель правления Российского национального комитета Международной торговой палаты — Всемирной организации бизнеса, входит в Совет по конкурентоспособности и предпринимательству при Правительстве РФ. Он является членом Попечительского совета Государственного академического Большого театра, Высшей школы государственного администрирования, Московской школы экономики и Высшей школы бизнеса в Московском государственном университете, а также Высшей школы менеджмента Санкт-Петербургского государственного университета. Олег Дерипаска — соучредитель Фонда содействия отечественной науке и Фонда содействия отечественной медицине. Благотворительный фонд «Вольное дело», финансирующийся исключительно из средств Олега Дерипаска, оказывает поддержку целому ряду социально значимых проектов.
Распоряжением Президента РФ назначен представителем России в Деловом консультативном совете форума «Азиатско-тихоокеанское экономическое сотрудничество», с 2007 года — председатель российской части Совета.
В 1999 году указом Президента России Олег Дерипаска награжден орденом Дружбы. По итогам 1999, а также 2006 и 2007 гг. газетой «Ведомости», издаваемой «The Wall Street Journal» и «Financial Times», объявлен «предпринимателем года». Российский деловой еженедельник «Компания» назвал Олега Дерипаску «Лучшим менеджером 2000 года» в номинации «металлургия».
В октябре 2009 года правоохранительные органы Испании обвинили Олега Дерипаску в причастности к отмыванию около €4 млн в период с 2001 по 2004 год через счета русской мафии в Испании. Сообщения об обвинениях появились в газете El Mundo со ссылкой на источники в правоохранительных органах Испании. В ответ на публикации пресс-служба бизнесмена официально сообщила, что Дерипаска "никаких запросов от испанских властей не получал", а также "не имел и не имеет никакого отношения к компаниям, упомянутым в испанской прессе в связи с проводимым испанскими властями расследованием".
В 2001 году официально сочетался законным браком с Полиной, дочерью Валентина Юмашева. Они познакомились в доме Абрамовича, который в то время был деловым партнером Дерипаски. Через восемнадцать месяцев после этого брака Юмашев женился на дочери Ельцина Татьяне Дьяченко, что сделало Полину неродной внучкой Ельцина, а Дерипаска, благодаря своему браку, стал членом семьи Бориса Николаевича. Полина Дерипаска — председатель совета директоров издательской компаний Forward Media Group .
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