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I.Введение
1.Обоснование выбора темы.
Я выбрала  данную тему, т.к. многие дети любят играть с куклами. Тряпичные куклы – оригинальный подарок, игрушка.  Тряпичные куклы всегда привлекали меня своей незатейливостью, простотой и одновременно красотой .
 2. Задачи проекта:
- исследовать потребности населения в товарах и изделиях ручной работы;
- выделить сегменты рынка потребностей в таких изделиях, как тряпичные куклы;
- изготовить пробную партию изделий и реализовать их;
- рассчитать себестоимость и установить цену на товар;
3. Самооценка проекта
Считаю свою тему актуальной, поскольку многие люди не прочь купить тряпичную куклу.
 Данные изделия может приобрести любой, ведь приобретенная кукла может стать отличным подарком другу, ребенку и просто стать оберегом в доме.
 Практическая значимость проекта очевидна, так как такие изделия  могут украсить интерьер, быть сувениром, а также стать  товаром для продажи или экспонатом коллекции  кукол.
 II. Технологическая часть проекта.
 4.  Разработка и анализ идей проекта, выбор лучшей идеи.
 Как быть, когда много идей? На какой из них остановиться? Воспользуемся сеткой принятия решений. Из приведенной таблицы следует, что изготовление тряпичных кукол – наиболее выгодная тема, поскольку есть в наличии необходимые материалы и инструменты, достаточно знаний и умений для их изготовления, имеется спрос на готовые изделия.
	Альтернативные идеи
	Наличие необходимых материалов
	Наличие необходимых инструментов
	Достаточность знаний и умений
	Величина спроса на рынке

	1.Дизайн обложек для тетрадей
	         +
	           +
	           -
	         -

	2.Фоторамки из подручных материалов
	         +
	          +
	           -
	         -

	3.Оформление букетов
	         -
	          -
	           -
	         +

	Тряпичные куклы
	         +
	          +
	           +
	          +




5. О тряпичных куклах

С куклами связано наше детство, детство наших предков.     Куклы появились давным-давно, и они сопровождали людей на протяжении всего многовекового пути развития человечества, куклы хранили в себе память о нашем прошлом.
                   [image: Рисунок1.jpg]                               [image: Рисунок2.jpg]            
             
В каждой семье детей с малых лет учили ценить творение человека, которое проявлялось в повседневных делах и вещах. Таким предметом из мира вещей прошлого была тряпичная кукла. Тряпичные куклы были наиболее распространенной игрушкой  в быту деревни. В иных избах их было сотни! В куклы играли все дети, пока не имели различий в одежде, до семи – восьми лет, бегая в длинных одинаковых рубашках. Но как только мальчики надевали порты, а девочки юбку, их игры строго разделялись. С этой поры и до самого замужества игровые интересы девочки сужались вокруг куклы, все теснее переплетались с женским ремеслом и обрядностью.
      [image: Рисунок3.jpg]                          [image: Рисунок7.png]
Тряпичная кукла была распространена по всей территории России, но в каждой отдельной губернии ее делали по-своему. Особенно тряпичную куклу любили в крестьянской среде. По куклам можно было судить о месте ее рождения, так как она была одета в костюм конкретной местности. В то же время кукла много могла сказать о владелице: ее умении шить, плести, вышивать. Каждая рукодельница старалась сшить костюм своей кукле очень хорошо и аккуратно, поэтому работа по изготовлению куклы требовала особого трудолюбия и знания рукоделия. Кукол очень берегли, они были любимы в каждой крестьянской семье.
Традиционная тряпичная кукла безлика. Лицо, как правило, не обозначалось, оставалось белым. Кукла без лица считалась предметом неодушевленным, недоступным для вселения в него злых, недобрых сил, а значит, и безвредным для ребенка. Она должна была принести ему благополучие, здоровье, радость. Это было чудо: из нескольких тряпочек, без рук, без ног, без обозначенного лица передавался характер куклы. Кукла была многолика, она могла смеяться и плакать. [image: Рисунок4.jpg]           [image: Рисунок1е.jpg]
      
Ещё до рождения ребёнка делали куколку и укладывали в колыбельку, чтобы кукла "обогрела" её для будущего малыша. Когда малыш появлялся на свет, кукла и тогда не расставалась с ним. Чтобы малыш крепко и спокойно спал, приговаривала мать: "Сонница- бессонница, не играй с моим дитятком, а играй с этой куколкой". Кукла отвлекала на себя злые духи, оберегая ребёночка. Тряпичную куклу-берегиню, сделанную своими руками, мать дарила дочери перед свадьбой, благословляя её на замужество. Обереги давали сыну, который отправлялся на службу в армию, мужу — в дорогу. В крестьянских семьях кукол было много, их не разбрасывали, ими дорожили, их берегли. Крестьяне считали, что чем больше кукол, тем больше в семье счастья.
Куклы-лихорадки. Двенадцать куколок, спеленутые как младенцы, скрепленные вместе. Их помещали за печкой, чтобы их никто не видел. Лихорадки спасали от болезней. Пеленашка — древнейшая кукла-оберег. Пеленашка находилась в люльке до крещения ребёнка (При крещении младенец приобретал статус человека). Эту куклу хранили в семье вместе с крестильной рубашкой. Кукла была легка в изготовлении, для неё использовались куски ношеной, чаще домотканой одежды. Спеленутая кукла могла быть использована детьми в играх. 
[image: Рисунок1дддддд.jpg]  [image: про.jpg]

Широкое распространение на Севере России имела кукла — берестушка, кукла была изготовлена из бересты, свёрнутой в трубочку. Внутрь вкладывалась молитва (или заговор). Это был сильный оберег. Как правило, эту куклу делала для ребёнка и дарила ему родная бабушка (поэтому её иногда называли "бабушкина кукла"). В южных губерниях России существовала кукла — оберег жилища, называемая "День и Ночь" (она относится к двуликим или парным куклам). Как правило, её делали под Новый год. Она была изготовлена из тканей темных и светлых тонов. Светлая ткань символизировала день, а темная ткань—ночь. Рано утром, ежедневно её поворачивали светлой стороной (на день), а вечером- темной (на ночь).  Говорили: «День прошел, и слава Богу, пусть так же пройдет и ночь».
                     [image: пв.jpg]             [image: ав.jpg]
III. План маркетинга 
6. Исследование рынка
 На современном рынке товаров и услуг в маркетинге должен разбираться каждый – и потребитель, и производитель. Знание маркетинга обеспечивает прибыль производителю. С целью изучения спроса на свою продукцию мы составили анкету и опросили своих друзей, знакомых и родственников – всего 12 человек.
Анкета покупательского спроса.
1.Ваш возраст?
а) менее 14;  б) 14-23;  в) 24-35;  г) 36-50;  д) более 50
2.Для чего вы купили бы тряпичную куклу?
а) в подарок;  б) я их коллекционирую; в) ребёнку, брату, сестре;
г) я люблю таких кукол.
3.По каким критериям вы выбираете тряпичную куклу?
а) яркая; б) красивая;  в) необычная 
4.Тряпичную куклу какого размера вы предпочитаете?
а) малого;   б) небольшого, среднего; в) большого
5.Чем бы вы хотели, чтобы была украшена тряпичная кукла?
анкетирования а) бисером, пайетками;  б) разноцветными лентами;  в) мехом, шерстью
6.Придставителем какой страны может являться тряпичная кукла?
а) Россия, Украина;  б) народы Севера; в) Южные страны; г) Восточные страны;
д) Япония, Китай 
Результаты  анкетирования
	
	Имя, фамилия
	1
	2
	3
	4
	5
	6

	1
	Абрамова Анна
	Б)
	А)
	В)
	Б)
	А)
	А)

	2
	Рабцевич Анастасия
	Б)
	Б)
	А)
	В)
	Б)
	Г)

	3
	Смурова Александра
	В)
	А)
	В)
	Б)
	А)
	А)

	4
	Ярлин Андрей
	Б)
	А)
	Б)
	Б)
	А)
	Д)

	5
	Большакова Валерия
	Г)
	Б)
	В)
	В)
	Б)
	В)

	6
	Синюгина Мария
	Д)
	Б)
	А)
	Б)
	В)
	Б)

	7
	Валышкина Дарья
	А)
	Г)
	В)
	А)
	Б)
	А)

	8
	Лапенко Лиза
	В)
	А)
	В)
	Б)
	А)
	А)

	9
	Куркин Денис
	Б)
	А)
	В)
	Б)
	А)
	В)

	10
	Ульянов Алексей
	Б)
	Б)
	В)
	Б)
	Б)
	Г)

	11
	Деникина Дарья
	Б)
	Б)
	А)
	В)
	В)
	Д)

	12
	Лебедева Ксения
	В)
	А)
	В)
	В)
	А)
	А)


В качестве основных принципов сегментирования рынка используем демографический и поведенческий принципы. На основании опроса составляем диаграммы. 
                                           
Тряпичные куклы покупают люди в возрасте 14-35 лет .
                              
По результатам анкетирования удалось установить, что тряпичные куклы  чаще покупают в качестве подарка или для своей коллекций . 
             
Опрошенных привлекает, то что эти куклы необычные и предпочитают куклу среднего размера.
Наши покупатели считают, что лучше украсить тряпичную куклу или бисером, пайетками, или  разноцветными лентами.
Большинство опрошенных  предпочли, чтобы тряпичная кукла была одета в народный костюм России , Белоруссии, Украины или же восточных стран , например , Индии.
7.Реклама.
Реклама – двигатель торговли. Мы разработали рекламную фирменную листовку.
Внимание ! [image: ]
Новые куклы «Народная барыня» выходят в продажу!
Куклы «Народная барыня»- прекрасный подарок себе, друзьям, родным и просто выгодная покупка!  
8. Характеристика конкурентов
Чтобы занять свою нишу на рынке, обозначу своих потенциальных конкурентов с указанием их сильных и слабых сторон.
	Конкуренты
	Сильные стороны
	Слабые стороны

	Игрушки «Плюшевый мир»
	Широкий ассортимент.
	Нет эксклюзивных моделей.

	Налаженная сеть магазинов глиняных кукол.
	Уже налажено производство
	Нет индивидуального подхода.

	Предприятие по изготовлению фарфоровых кукол.
	Квалифицированные специалисты
	Много аналогов на рынке.



9. Позиционирование товара на рынке
Проанализировав сильные и слабые стороны конкурентов, мы решили занять свое место на рынке, предлагая более широкий ассортимент изделий и  учитывая индивидуальные интересы заказчиков.

IV.Производственный план

10. Штатное расписание кооператива «Народная барыня»
	Должность
	Кол-во человек
	Заработная плата (руб.)
	Выплаты

	Директор
	1
	3000
	ежемесячно

	Швеи
	4
	2500
	ежемесячно

	Бухгалтер-делопроизводитель
	1
	2000
	ежемесячно


Подбор персонала планируется осуществлять перед пуском производства с учетом следующих требований:
· умение шить;
      -коммуникабельность

11.Стартовые затраты школьного предприятия «Народная барыня» 
     
Инвентаризация основных фондов
Основная часть оборудования имеется в мастерской. В шкафах хранятся сырье, материалы, готовые изделия, а также инструменты и приспособления для работы. Утюг необходим для влажно тепловой - обработки готовых изделий. Компьютер нужен ведения бухгалтерии.
	Оборудование и приспособления
	Необходимо для работы (шт.)
	Уже имеется (шт.)
	Нужно приобрести (шт.)
	Стоимость покупки
(руб.)
	Срок экспл. (лет)

	Швейные машинки
	2
	2
	0
	-
	10

	компьютер
	1
	1
	0
	-
	5

	Гладильная доска
	1
	1
	0
	-
	8

	утюг
	1
	1
	0
	-
	4

	
	Всего:
	
	
	0
	

	линейки
	6
	4
	2
	10
	1

	Портновский мелок
	4
	2
	2
	6
	2нед.

	Набор швейных игл
	4
	3
	1
	60
	1 мес.

	Ножницы раскройщика и канцелярские
	4
	4
	0
	-
	3

	
	Всего:
	8000 руб.
	
	76
	



12.Обоснованность выбора оборудования, сырья и инструментов
Для вышивания рекомендуется иметь под рукой минимум две пары ножниц: портновские, у которых большие лезвия, используют для раскроя ткани  и специальные маленькие ножнички с заостренными кончиками для ниток.
[image: ]     [image: ]
Исследовав множество ножниц, я выбрала ножницы фирмы «Гамма». Они изготовлены из прочного материала, удобны в использовании и долговечны. 
При украшении куколок мне  необходимо для вышивки использовать иглы небольшой длины, с закругленным концом и большим ушком. Большое ушко вышивальной иглы дает возможность продевать в него нить в несколько сложений и предохраняет ее от перетирания.
[image: ]           [image: ]
При украшении вышивкой кукол лучше использовать хлопчатобумажные нитки мулине. Они имеют достаточно прочную и ровную структуру и поражают многообразием цветов – от пастельных до ярких и темных тонов. Разнообразие цветовой гаммы ниток настолько широк, что при украшении вышивкой мы можем использовать до десяти и более оттенков одного и того же цвета. Это очень важный плюс! Нитки для вышивания «Гамма» гладкие, ровные, не уступают по качеству мулине ведущих марок (DMC, Anchor, Madeira).  При этом нитки фирмы «Гамма» более доступны по цене.Палитра мулине «Гамма» включает в себя  540 цветов ниток,  а также 20 цветов мулине с окраской «меланж» и 20 цветов металлизированных ниток, что позволяет мне украшать кукол на столько, на сколько хватит  фантазии. 
Изделие «Барыня» ассоциируется с роскошью и блеском, поэтому я решила  украсить её пайетками , стеклярусом и красивой отделочной тесьмой. Для этой куклы я решила выбрать ткани  голубого  и синего оттенка. Красный цвет издавна служил оберегом, символом жизни и производительной силой природы, поэтому для нашего изделия « Кукла в крестьянском наряде с младенцем»  я выбрала  ткани красного цвета. [image: ]  [image: ]   [image: 47fde14462527.jpg]
Волосы  изготавливаю из ниток мулине «Гамма» , которые представляет  богатые цветовые палитры хлопкового мулине, в которых много вариаций  одного цвета.                                                                                 
Украсила я  куколку, вышив оригинальные и яркие цветы. Именно благодаря этому куколка заиграла  своей простотой и лёгкостью. 
 Сырье, материалы и их поставщики
	Наименование сырья и материалов
	Количество (рабочий запас)
	Цена за 1 ед., руб.
	Поставщики (наименование и адрес)
	Условия поставки

	Ткань белая х/б
	10 м
	200
	Маг. «Все для шитья» ул. Егорова 5
	самовывоз

	Ткань цветная х/б
	10 м
	200
	Маг. «Все для шитья» ул. Егорова 5
	самовывоз

	Тесьма отделочная
	30 м
	150
	Маг. «Все для шитья» ул. Егорова 5
	самовывоз

	Синтепон
	15 м
	350
	Маг. «Все для шитья» ул. Егорова 5
	самовывоз

	Нитки белые
	5 бобин
	40
	Маг. «Все для шитья» ул. Егорова 5
	самовывоз

	Нитки цветные
	5 бобин
	40
	Маг. «Все для шитья» ул. Егорова 5
	самовывоз

	Бисер, пайетки
	10 пакетиков
	50
	Маг. «Все для шитья» ул. Егорова 5
	самовывоз

	Нитки мулине или шерстяные
	5 мотков
	50
	Маг. «Все для шитья» ул. Егорова 5
	самовывоз

	Проволока медная
	10 м
	100
	Маг. «Все для шитья» ул. Егорова 5
	самовывоз



В таблице рабочий запас сырья и материалов для школьного предприятия «Народная барыня» дан из расчета на1 месяц. Указаны также цены на сырьё и материалы, поставщики и условия поставки. 

V. Практическая часть

13. Организация рабочего места для выполнения ручных работ

На рабочем месте должны находиться только обрабатываемые детали, 
инструменты и приспособления, которые необходимы для выполнения данной работы
1. Ноги должны твердо опираться всей подошвой о пол, Так как при другом положении ног нарушается кровообращение. 
2. Корпус надо держать прямо или слегка наклонить вперед. 
3. Голову слегка наклонить вперед. 
4. Нельзя опираться грудью о стол. 
5.Руки должны быть согнуты в локтях и отставать от корпуса не более чем на 10 см. 
6. При работе не следует ставить локти на стол. 
7. Расстояние от глаз до изделия или детали должно быть в среднем 30 см. 
8. В процессе работы следует периодически менять положение корпуса (из слегка согнутого к выпрямленному  и обратно). 
14. Правила техники безопасности при выполнении ручных работ 
1. Опасности в работе:  
- повреждение пальцев иглой или булавкой; 
- травма руки ножницами;  
- травма глаз. 
2.Что нужно сделать до начала работы: 
- посчитать количество иголок и булавок в игольнице; 
- положить инструменты и приспособления в отведенное для них место. 
3.Что нужно делать во время работы: 
- быть внимательной к работе; 
- надевать наперсток на средний палец правой руки, чтобы не   уколоть его;  
- вкалывать иглы и булавки только в игольницу; 
- класть ножницы справа с сомкнутыми лезвиями, направленными от себя; 
- передавать ножницы только с сомкнутыми лезвиями и кольцами вперед. 
4. Что нужно сделать по окончании работы: 
- посчитать количество иголок и булавок в игольнице (их должно быть столько, сколько было в начале работы); 
- убрать рабочее место.

15. Технологические карты.
[image: C:\Documents and Settings\UserXP\Рабочий стол\Рисунок2.jpg]Изделие «Барыня»
Материалы:
ткань белая х/б - 0,2 м – 7.0 руб; 
 ткань цветная х/б  - 0,2 м – 7.0 руб;                              
синтепон  - 0,01 м – 0,6 руб;                                            
нитки белые - 0,1 катушки 0,5 руб.;
нитки шерстяные или нитки мулине 50 см – 0,3 руб.
тесьма отделочная 1 м – 3.5 руб.
бисер, пайетки , проволока – 20 руб.
Инструменты: швейная машина, игла , ножницы.
 Ход работы:
1.Выкроить квадрат 15 х 15 см  из синтепона и белой ткани. 
2. На синтепон уложить  квадрат белой ткани свернуть в спираль.
[image: Безымянный.bmp]    [image: Безымянныйь.bmp]
3.Стянуть спираль ниткой в 3-х местах 
4.Закрепить с помощью  клея или ниток пучок  шерстяных ниток, имитирующих волосы.
[image: Безымянныйь.bmp]                              [image: Безымянныйьолд.bmp]

5.Присоеденить юбку и бретельки к сарафану и туловищу.
6.Продеть кусок проволоки через туловище , чтобы сделать руки.
[image: Безымянныйапм.png]                 [image: Безымянныйапм.png]
7.Проволоку обернуть  белой тканью, предварительно сшив из неё рукава.
8. Прикрепить тесьму к  низу платья и на голову, имитируя кокошник.
[image: Безымянныйапм.png]    [image: Безымянныйапм.png]
9.Заплести из ниток – волос косу 
10. Украсить кокошник пайетками, бисером, цветными лентами.

[image: Безымянныйплггггг.png][image: Безымянныйапм.png]
       
Изделие «Кукла в крестьянском наряде с младенцем»
[image: C:\Documents and Settings\UserXP\Рабочий стол\Рисунок1.jpg]Материалы:
Ткань белая х/б - 0,3 м – 9.0 руб 
Ткань цветная х/б  - 0,3 м – 9.0 руб                                              
Синтепон  - 0,1 м – 1 руб.                                                                  
Нитки белые - 0,15 катушки 0,8 руб.
Нитки шерстяные или нитки мулине 50 см – 0,3 руб.
Тесьма отделочная 1,3 м –4руб.
Бисер, пайетки, проволока – 20 руб.
Инструменты: швейная машина, игла, ножницы.
 Ход работы: 
I. Делаем тоже самое для куклы:
1. Выкроить квадрат 15 х 15 см  синтепона и белой ткани
2. На синтепон уложить  квадрат белой ткани свернуть в спираль
3. Стянуть спираль ниткой в 3-х местах 
4. Закрепить с помощью  клея или ниток пучок  шерстяных ниток, имитирующих волосы
 5. Присоединить юбку и бретельки к сарафану и туловищу
 6. Продеть кусок проволоки через туловище , чтобы сделать руки
 7. Проволоку обернуть  белой тканью, предварительно сшив из неё рукава
 8. Прикрепить тесьму к  низу платья и на голову, имитируя кокошник
 9. Заплести из ниток – волос косу
10. Украсить кокошник пайетками, бисером, цветными лентами
 II.       Делаем маленькую куколку.
1.Свернуть  синтепон  вдвое, имитируя ребёнка.
2. Завернуть в цветную ткань, оставив уголок.
                [image: Безымянный.png]          [image: Безымянный7.png]      
3.Перевязать «пеленашку» тесьмой и завязать бантик. 
4.Пришить к уголку кусочек белого кружева.  
5. Закрыть верхним уголком «лицо ребёнка» .           
[image: Безымянный7рп.png]     [image: Безымянный7рп4е.png]       
6.«Пеленашка» для тряпичной куклы готова.
7. Прикрепить «пеленашку» к кукле.
VI. Финансовый план.
16. Определение постоянных издержек:
1. Амортизация – 132 руб.2. Затраты на рекламу -100 руб.
Всего: 232 руб.
17. Определение переменных издержек:
1)Расчет материальных затрат:  
 Изделие № 1 «Барыня» – 38,9 руб.
 Изделие № 2 «Крестьянка с младенцем»          – 44 руб.
2)Расходы на оплату труда:
(32 руб. в час)
Изделие № 1 «Барыня»  - 1,5 часа – 48 руб.
Изделие № 2 «Крестьянка с младенцем»  -             2 часа -   64 руб.
Поскольку предприятие школьное, то начисления на заработную плату не производятся.
Работники предприятия – учащиеся 7 - 9 классов. Предприятие будет работать во внеурочное и каникулярное время, всего около 120 часов в месяц. Распределяю  их в процентном соотношении в зависимости от спроса и вычисляю постоянные издержки в руб. на единицу продукции (таблица 1).
     Распределение затрат:


Таблица №1.
	№
	№1
	№2

	Часы на единицу изделия
	1,5
	2

	Доля часов на каждый вид (в %)
	40
	60

	Часы в месяц
	48
	72

	Объём производства (шт.)
	32
	36

	Распределение постоянных издержек (руб.)
	92,8
	139,2


С помощью таблицы 2 мы рассчитаем себестоимость изделия и его цену.
Таблица №2.
	
	№1
	№2

	 Переменные издержки (руб.)
	   80,9
	108

	 Постоянные издержки (руб.)
	    2,9
	3,9

	Общие затраты на изделие (руб.)
	  83,8
	111,9

	 20% к затратам (руб.)
	  16,7
	22,4

	 Цена реализации (руб.)
	  100,5
	   134,3


 В таблице 3 ведём расчет объемов производства, расходов и доходов за месяц
Таблица №3
	
	№1
	№2
	Всего

	Объём реализации (ед.)
	32
	36
	68

	Цена реализации (руб.)
	100,5
	134,3
	

	Объём реализации (руб.)
	3216
	4834,8
	8050,8


	Переменные издержки всего (руб.)
	2588,8
	3888
	6476,8

	Валовой доход (руб.)
	627,2
	946,8
	1574

	Валовой доход (в %)
	19,5
	19,9
	19,6



18. Оценка эффективности деятельности предприятия.
Рассчитаем  прибыль за месяц. Ожидаемая выручка от продаж = 8050,8 руб.
Издержки на производство составят 6476,8 руб. + 232 руб. = 6708,8руб. Таким образом, прибыль составит 1342 руб. Она расходуется на  налоги , затем расширение производства, укрепление материально – технической базы, рекламу и поощрение работников.
Рассчитаем рентабельность предприятия
Р = П/С*100%, где:
Р – рентабельность (основной показатель эффективности)
П – прибыль,  С – себестоимость выпуска.
С = (83,8*32)+(111,9*36 = 6710(руб.)
      Р = 1342 руб./ 6710руб. * 100% = 20%
19. Оценка риска.
	Возможные источники угрозы.
	Принимаемые меры.
	

	
	В случае внезапного  возникновения угрозы                                 
	Направление на предотвращение возможной угрозы

	1. Пожар
	Вызов 01.
Тушение пожара своими силами с  помощью противопожарных щитов, ящиков с песком и огнетушителей.
	Страхование.
Регулярные противопожарные инструкции с персоналом .

	2.Различные травмы работников
	Оказание первой помощи, при необходимости вызов «Скорой помощи»- 03
	Обязательный инструктаж работников по технике безопасности.  Наличие медицинской аптечки.



VII. Перспективы развития предприятия.
Очень  надеюсь, что все любители игрушек, в особенности кукол, заинтересуются моими  изделиями, т.к. тряпичная кукла-это не просто игрушка, но ещё и оберег. Продукцию  планирую  продавать в фирменных магазинах.  Можно делать изделия на заказ, которые пожелает наш покупатель. 


VIII. Литература и ресурсы
Леонтьев, А. В. Технология предпринимательства, 9кл. Учебник для общеобразовательных ученых заведений/А.В. Леонтьев; - М.Дрофа, -192с
 http://images.yandex.ru/
http://images.yandex.ru/yandsearch?text=%D0%A2%D1%80%D1%8F%D0%BF%D0%B8%D1%87%D0%BD%D0%B0%D1%8F%20%D0%BA%D1%83%D0%BA%D0%BB%D0%B0%20%D0%B2%20%D0%BA%D0%B0%D1%80%D1%82%D0%B8%D0%BD%D0%BA%D0%B0%D1%85&stype=image
Возраст
Продажи	24-35	14-23	36-50	более50	менее 14 	40	32	18	5	5	Продажи	24-35	14-23	36-50	более50	40	32	18	5	В каких целях покупают 
тряпичную куклу
Продажи	в подарок	для коллекции	т.к. любят таких кукол	51	32	17	Продажи	в подарок	для коллекции	т.к. любят таких кукол	51	32	17	Критерия выбора тряпичной куклы.
Продажи	Необычная	Яркая	Красивая	59	23	18	Размер куклы.
Продажи	Средний	Большой	Малый	43	30	27	Чем украсить тряпичную куклу ?
Продажи	Бисером, пайетками	Разноцветными лентами	Мехом, шерстью	46	43	11	Вид костюма .
Продажи	России , Белорусии, Украины	Народов севера	Южных стран	Японии , Китая	Восточнх стран	32	14	12	19	23	5
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